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P ;R E- S E IM T A C I . O IM 

ME. c o r r e s p o n d e p r e s e n t a r c o n s a t i s f a c c i ó n e s t e t r a b a j o , 
que es l a c u l m i n a c i ó n ' de e s f u e r z o s q u e t u v i e r o n 'que s e r 
i n t e r r u m p i d o s ^ , p o r d i v e r s a s c a u s a s , a j e n a s a n u e s t r a v o l u n ­
t a d . 

E l t r a b a j o en c u e s t i ó n e m p e z ó c o n l a e l a b o r a c i ó n de un 
e s q u e m a g e n e r a l de i n v e s t i g a c i ó n s o b r e l a c o m e r c i a l i z a c i ó n 
de 1.a p a p a , a f i n e s de m a r z o y p r i n c i p i a s de a b r i l de 1979 
P e r o , a r a í z de l a s p r i m e r o s s o n d e o s r e a l i z a d o s , y v i e n d o , 
a d e m á s , l a n e c e s i d a d i m p e r i o s a que se t e n í a de c o m p r e n d e r " 
l a n a t u r a l e z a d e l " r e s c a t i s j n o " y su p a p e l en l a e c o n o m í a 
d e l p e q u e ñ o p r o d u c t o r c a m p e s i n o , e s - q u e n o s v i m o s p r e c i s a ­
d o s a c i r c u n s c r i b i r n o s e s t r i c t a m e n t e a l e s t u d i o de e s t e 
f e n ó m e n o . 

D e s d e h a c e " t i e m p o e l p r o b l e m a -de l a c o m e r c i a l i z a c i ó n de 
l o s p r o d u c t o s a g r í c o l a s ha p r e o c u p a d o , y p r e o c u p a , a v a s ­
t o s s e c t o r e s c a m p e s i n o s y a o t r o s s e c t o r e s de l a s o c i e d a d , 
v i n c u l a d o s de u ñ a u o t r a m a n e r a a e s t a . p r o b l e m á t i c a ; p e r a 
su c o m p r e n s i ó n no s i e m p r e h a p e r m i t i d a l l e g a r a l a e s e n ­
c i a de e s t e . f e n ó m e n o en u n a s o c i e d a d , como l a n u e s t r a , , 
d o n d e se e n c u e n t r a n a r t i c u l a d o s d i v e r s o s m o d a s de p r o d u c ­
c i ó n y, d o n d e - e l m e r c a d o . d e l o s p r o d u c t o s a g r í c o l a s m u e s ­
t r a a ú n - c i e r t a s i r r a c i o n a l i d a d e s e m e r g e n t e s d e l " modo de 
p r o d u c c i ó n en e l que se- d e s e n v u e l v e . E l p r o c e s a de- a r t i ­
c u l a c i ó n de" l a e c o n o m í a c a m p e s i n a c o n e l moda c a p i t a l i s t a . 
de p r o d u c c i ó n d e p e n d i e n ' t e " , se r e a l i z a a t r a v é s de l a a c t i ­
v i d a d d e l i n t e r m e d i a r i o - r e s c a t i s t a , e l c u a l t r a s l a d a l o s 
e x c e d e n t e s g e n e r a d o s en e l a g r o que v a n a b e n e f i c i a r a 
o t r o s s e c t o r e s de l a i n d u s t r i a , l a s c a s a s i m p o r t a d o r a s y 
l o s s e c t o r e s u r b a n a s en g e n e r a l . 

Es muy c o m ú n ' q u e i n n u m e r a b l e s o r g a n i z a c i o n e s c a m p e s i n a s 
y a l g u n o s s e c t o r e s de n u e s t r a s o c i e d a d v e a n l a c a u s a de l a , 
d e t e r i o r a d a s i t u a c i ó n d e l c a m p e s i n o , s ó l o en e l p a p e l e x ­
p l o t a d o r d e l i n t e r m e d i a r i o , d e s c o n o c i e n d o l a e s e n c i a m i s m a 
d e l f e n ó m e n o . De modo que es c a s i g e n e r a l i z a d a e l c r i t e ­
r i o de t o m a r m e d i d a s e n c a m i n a d a s a l a e l i m i n a c i ó n d e l r e s -
c a t i s t a - i n t e r m e d i a r i o , c o n l a c r e e n c i a de que c o n e s t o se 
p o d r á s a l v a r de l a p a u p e r i z a c i ó n a l c a m p e s i n a d o . 

S i p o d e m o s a t r i b u i r a l g ú n m é r i t o a l p r e s e n t e e s t u d i a , 
s e r á p r e c i s a m e n t e l a e x p l i c a c i ó n que t r a t a de d a r a l h e c h o 
de q u e , p e r s i s t i e n d o l a e x i s t e n c i a d e l modo de p r o d u c c i ó n 
p r e - c a p i t a l i s t a en e l a g r o , na s ó l o e s i m p o s i b l e e l i m i n a r 
a l i n t e r m e d i a r i o - r e s c a t i s t a , s i n o t a m b i é n e s i m p o s i b l e 
e v i t a r q u e s u e s t r u c t u r a d e j e de s e r un m e d i o e f i c a z de 
e x p l o t a c i ó n - d e l p e q u e ñ o p r o d u c t o r c a m p e s i n o p o r - o t r o s s e c ­

t o r e s de' l a e c o n o m í a n a c i o n a l . 



Así, pues; las causas de este "mal necesaria" se encuen 
tran en el misma moda de producción y, por lo tanto, si 
éste no evoluciona hacia cambios más modernos, el fenómeno 
del rescatismo seguirá vigente en sus diversos matices. 

Es cierto que el estudia presenta ciertas limitaciones, 
debido sobre todo al estrecha ámbito específica que abarca 
el de los intermediarios dedicadas a la comercialización 
de un sólo producto, la papa. Sin embargo, creemos que 
existen muchos elementos que le dan cierta universalidad 
en 'regiones donde aún subsiste la pequeña producción parce 
lai^ia, por lo que creernos . será de utilidad para muchos 
sectores- del país', interesados en esta problemática. Tam­
bién pensamos que hay muchas puntas de debate y muchas 
atrás sólo de referencia para ampliar la investigación a 
larga plaza. Por lo mismo, quedaremos agradecidas si los 
lectores nos hacen llegar sus observaciones críticas. 

Después de la redacción del primer borrador, en el.pri­
mer semestre de 198Ü, tuvo que transcurrir más" de un año 
para que se.proceda de nuevo a una reactualización necesa­
ria del estudia, trabaja que empezó en octubre del pasado 
año, y concluye con la redacción final de la actual ver­
sión que les ofrecemos. Esta breve etapa de actualización 
nos ha permitida proporcionar algunas datas acerca de la 
estructura de mercadas, campesinas qué podrían ser de inte­
rés para ser desarrollados ulteriormente, o para futuras, 
estudias. 

Para finalizar quisiera destacar "la labor realizada por 
el Equipo de Investigación y agradecer a toda el personal 
de CIPCA, que de una u otra manera dio su respalda a la 

'realización exitosa del estudia. Este agradecimiento se 
hace extensivo a todas las personas, especialmente a cam­
pesinos y " re seatistas "-y a las autoridades del Ualle Alto 
que se mostraran comprensivas en la etapa de recolección 
de datos y de antecedentes. 

Cochabamba, marzo de 1952 

Peter Eoossens 
DIRECTOR CIP-CA-COCHABAMBA 
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V 

ü I . INTRODUCCION 

La ecc-namía c a m p e s i n a , b a s a d a en l a p e q u e ñ a p r o p i e d a d 
p r i v a d a , sé e n c u e n t r a e n ~ u n p e r í o d o de d e s a r r o l l o m e r c a n ­
t i l p r e c a p i t a l i s t a , d o n d e e l t r a b a j o , p e r s o n a l y / o f a m i l i a r 
de c a m p e s i n o s i n d e p e n d i e n t e s r e f l e j a u n ~ n i v e l s u m a m e n t e 
b a j o d e l d e s a r r o l l o de l a s . f u E T z a s p r o d u c t i v a s , s i t u a c i ó n 
que p o n e en d e s v e n t a j a a" e s t e modo d é p r o d u c c i ó n en s u 
a r t i c u l a c i ó n c o n e l modo c a p i t a l i s t a de p r o d u c c i ó n . , En 
e s t a s c i r c u n s t a n c i a s s u r g e e l " r e s c a t i s m o " 1 

L o s r a s g o s y p e c u l i a r i d a d e s de e s t a e c o n o m í a h a c e n que 
e l p r o d u c t o r a c u d a a l m e r c a d a en f o r m a a i s l a d a , c o n t o d a s 
l a s d e r i v a c i o n e s - d e l b a j o d e s a r r o l l o ^ m e r c a n t i l . ,E1 cam­
p e s i n o , a l e n t r a r e n e l m e r c a d a , en c u a l e s q u i e r a de s u s 
e s p a c i o s - p i e de f i n c a , f e r i a l o c a l , z o n a l o m e r c a d a c e n ­
t r a l - t r o p i e z a c a s i s i e m p r e c o n e l r e s c a t i s t a - i n t e r m e d i a -
r i o , q u i e n l e c o m p r a su p r o d u c t o g e n e r a l m e n t e p a r d e b a j a 
de l a s c a s t a s de p r o d u c c i ó n , a r r u i n á n d o l o y quitán-dole 
t o d a p o s i b i l i d a d de c a p i t a l i z a c i ó n . 

1 . R e s c a t i s m o : - p a l a b r a p a r a d e s i g n a r e l q u e h a c e r d e l 
i n t e r m e d i a r i a q u e se d e d i c a a l a c o p i o y c o m e r c i a ­
l i z a c i ó n de l a p a p a u o t r o s p r o d u c t o s a g r í c o l a s . 



/ 

El rescatista t iene •" mont ado tuda un sistema de servi­
cias, incluyendo el crédito, de los que se vale para man­
tener estrecha relación con el campesino. 

Las ferias -no son' sino el eslabón que articula las ti­
pos económicos de producción, el capitalista y el pre-ca-
pitalista, donde se manifiesta el flagrante deterioro-de 
los términos de intercambio en favor del primero. 

En el estudia • hecho par CIPCA-COCHABAMBA acerca de.la 
"situación socio-económica de los productores de papa en 
Cochabamba" 1, se ha llegado a diagnosticar que se opera 
una traslación de excedentes .generados por el sector de 
,1a pequeña economía campesina hacia otros centros de acu­
mulación extra regionales y extra nacionales. "Este fe­
nómeno se traduce -se dice en el^mencionada estudia- en 
incapacidad para acumular y debilidad económica de- los 
productores que quedan colocados en situación de dependen­
cia y desventaja frente al. mercado de realización de sus 
producto s..." " 

"La presencia del rescatista -se dice' más adelante- y 
su papel de agente intermediario de este proceso, son 
decisivas. El 80% de las encuestados- vende su produc­
to directamente al rescatista"... 

Para recomendar después: 

- "Superar la dependencia respecto, de las rescatistas 
intermediarios" 

•- "Frenar el procesa de traslación de excedentes del 
agro a-otras-.regiones" 

Es más, casi se ha generalizado el criterio, especial­
mente en organizaciones campesinas y. .obreras, de. que es 
imprescindible "anular" el rescatismo para potenciar eco­
nómicamente al campesino. 

Por ello, el presente es-tudio pretende responderla la 
Interrogante de si es posible o no superar esa dependen­
cia de los rescatistas en las condiciones actuales y, de 
ser posible, mostrar cuáles san las caminos que conduzcan 
a ello. - " -

1. CIPCA-COCHABAMBA, 1979., 2da. edición."' 
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I I . OBJETIVOS 

1 . H a c e r u n a d e s c r i p c i ó n de. l a s c a n a l e s - p a r l a s que a t r a ­
v i e s a l a c o m e r c i a l i z a c i ó n de l a p a p a , e s t u d i a n d o e s p e ­
c i a l m e n t e l a s ' r e l a c i o n e s de l o s p r o d u c t o r e s c o n l a s . i n ­
t e r m e d i a r i a s , y e l c o m p o r t a m i e n t o d e l m e r c a d o , p a r a t o ­
mar c o n c i e n c i a d e l . p r o c e s o g l o b a l de c o m e r c i a l i z a c i ó n . 

2. C o m p r e n d e r l a l ó g i c a de l a f o r m a c i ó n y e l f u n c i o n a m i e n -
t o t de t o d a l a r e d de m e r c a d a s p a p e r o s , " h a c i e n d a un a n á ­
l i s i s de l a s m o d i f i c a c i o n e s y o b s t á c u l o s de l a d i n á m i c a 
d e l d e s a r r o l l o d e l s i s t e m a -.de c o m e r c i a l i z a c i ó n en e l 
c o n t e x t o a g r a r i a c o c h a b a m b i n o . 

I I I . . H I P O T E S I S 

1 . E l i n g r e s o a l m e r c a d o d e l p r o d u c t o c a m p e s i n o ( p a p a ) c a ­
s i i n m e d i a t a m e n t e d e s p u é s de l a c o s e c h a p e r m i t a u n a 
o f e r t a t a l q u e h a c e d e s c e n d e r e l p r e c i a de su p r o d u c t o , 
m o m e n t o en que l a i n t e r v e n c i ó n de l o s r e s c a t i s t a s se 
h a c e m a s i v a , y e l c a m p e s i n o se v e o b l i g a d a en e s t a s c a ­
s a s a v e n d e r s u p r o d u c t o p e r d e b a j o de s u s c a s t o s de 
p r o d u c c i ó n . 

2. L a s r e s c a t i s t a s , a p a r t e de j u g a r un p a p e l ' t é c n i c o i n ­
d i s p e n s a b l e , a c u m u l a n a l p a r e c e r en p o c o t i e m p o i n g e n ­
t e s g a n a n c i a s , g e n e r a l m e n t e no s ó l o p o r l a d i f e r e n c i a 
de p r e c i o / c a r g a , s i n o t a m b i é n p a r l a d i f e r e n c i a p e s a / 
c a r g a . ' " •. o 

3. D e n t r o d e l p r o c e s a de c o m e r c i a l i z a c i ó n se n o t a un'"'pro­
c e s o de m o n o p o l i z a c i ó n d e l t r a n s p o r t e y e l . r e s c a t e , y a 
que p a r e c e ' s e r c i e r t o que u n a p a r t e de l o s r e s c a t i s t a s 
p a s e e m e d i o s p r o p i o s de t r a n s p o r t e . E l m o n o p o l i o e s 
m á s g r a n d e en z a n a s . m e n a s a c c e s i b l e s , d e b i d a a q u e - e l 
t r a n s p o r t i s t a n e c e s i t a m á s i n v e r s i o n e s p a r a e l a c o p i a 

.de m a y o r e s c a n t i d a d e s , p o r l o que l a e n t r a d a . d e n u e v a s 
r e s c a t i s t a s se h a c E m á s d i f i c i l . " 
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IV. METCDOLCGIA 

Recopilación de datps: Consistió en conseguir fuentes 
de información sobre precios de • 

los productos agrícolas y sobre transporte y comunica­
ciones. También se procedió a la recolección de ante­
cedentes históricos" y de algunos teóricas que coadyu­
ven al estudia. 

Trabaja de campo: El primer paso consistió en hacer -son­
deas dé prospección de las ferias de 

Tiraque, Alalay, Rodea, Colami, Sacaba y Cochabamba. 
Es a partir de estos sondeas y, como consecuencia de 
ellos, que se ha determinado los futuros pasos a dar­
se. 

En base a las conclusiones de estos sondeos, se com­
probó que la mayaría de las rescatistas que operan en 
la zona del Valle Alto procedían de la localidad de. Pu-
n~ta. ' Por ello., uno de IDS miembros del equipo se tras-
1'. ID durante' una temporada a esta localidad, con el fin 
de familiarizarse con el problema y contactar con las 
rescatistas más connotadas-para recabar datos, como 'pro­
ducto de la observación directa. 

Después de I contacta can las rescatistas, se. procedió, 
a la organización de entrevistas estructuradas y no 
estructuradas en Punata, Arani y en la feria de El Puen­
te. Las entrevistas no eran -solamente a rescatistas 
sino también a productores que asi-stían a las ferias, y 
a autoridades provinciales. '' ^ 

ó • 
Se efectuaron - dos seguimientos interdepartamentales a 
rescatistas. El uno a Santa Cruz y el otro a La Paz. 
Esta con el fin de seguir de cerca la manera de operar 
que tienen .los rescatistas, sus g-astos de comercializa­
ción, el capital invertida, los márgenes de ganancia 
en estas'mercados y las fluctuaciones deprecias. 

V 

Trabajo de Oficina: Consistió en la elaboración de cues 
tionarios estructurados; transcrip­

ción de 1 as .entrevistas grabadas; ordenamiento y siste­
matización de los datos obtenidas; elaboración de ma­
pas, esquemas sobre canales de comercialización y de 
gráficas sabré niveles de transparte, redacción preli­
minar y final del informe y discusión interna y exter­
na >del mi smo. ' - - • 



C A P I T U L O I 

1 . CONSIDERACIONES GENERALES ECONOMICO-5OCIALES Y CULTURA­

LES PARA '"EL SURGIMIENTO DEL RESCATISMO , -

Debemos p a r t i r de l a c o m p r e n s i ó n de q u e ' I D S d i f e r e n t e s 
s i s t e m a s de c o m e r c i a l i z a c i ó n j a m á s p e r m a n e c e n e s t á t i c a s . 
E s t o s " - e v o l u c i o n a n y se d e s a r r o l l a n j u n t o can. l a s c a m b i a s 
e c o n ó m i c o - s o c i a l e s y c u l t u r a l e s que se o p e r a n en e l p a í s . 
C ada s i s t e m a de c o m e r c i a l i z a c i ó n c o r r e s p o n d e a un g r a d a de 
d e s a r r o l l o d e l s e c t o r ^ d o n d e o p e r a , y a l g r a d o de d e s a r r o -
l l o ' d e l p a í s en .su c o n j u n t o . 

De t a l s u e r t e q u e , a un g r a d a de d e s a r r o l l o de l a s r e ­
l a c i o n e s de p r o d u c c i ó n y .de l a s f u e r z a s p r o d u c t i v a s , •co­
r r e s p o n d e un s i s t e m a a d e c u a d o de c o m e r c i a l i z a c i ó n . 

L o s f a c t o r e s s o c i o - c u l t u r a l e s i n f l u y e n , s i n d u d a , s o - -
b r é e l s i s t e m a de c o m e r c i a l i z a c i ó n , e s p e c i a l m e n t e en l a s 
e c o n o m í a s ; p r e - o a p i t a l i s t a s . 

P o r e l l o , p a r a h a c e r u n a c a r a c t e r i z a c i ó n d e l p r o c e s o de 
c o m e r c i a l i z a c i ó n a n t e s de l a R e f o r m a A g r a r i a , - se t i e n e n e ­
c e s a r i a m e n t e . q u e p a r t i r de l a b a s e e c o n ó m i c a de e s a é p o c a 
y v e r , d e s d e l u e g o , l a s c a m b i a s que se h a n v e n i d a a p e r a n d o 
e n . ' e s t o s a s p e c t o s . - ° 

D e s p u é s de l a c o n q u i s t a d e l N u e v o C o n t i n e n t e , E s p a ñ a 
t r a s l a d a a A m e r i c a l a s r e l a c i o n e s f e u d a l e s - de p r o d u c c i ó n ; 
de e s t o na e s c a p a B o l i v i a . Una v e z c o n q u i s t a d a l a i n d e ­
p e n d e n c i a de E s p a ñ a en 1 8 2 5 , B o l i v i a h e r e d a e l s i s t e m a f e u ­
d a l q u e se m a n t u v o c a s i i n t a c t o h a s t a l a p r o m u l g a c i ó n de l a 
R e f o r m a A g r a r i a en 1 9 5 3 . 

H a s t a 1 9 5 0 , e l 8 1 % de l a p o b l a c i ó n a c t i v a de B o l i v i a e s ­
t a b a r e l a c i o n a d a c o n l a a g r i c u l t u r a , s i e n d o l a s r e l a c i o n e s 
e c o n ó m i c a s e s e n c i a l m e n t e de t i p o f e u d a l . 

En e s t a s c o n d i c i o n e s , e l l a t i f u n d i s t a , q u e g e n e r a l m e n t e 
v i v í a en l a ' c i u d a d , , r e c i b í a l a r e n t a f e u d a l * y no. m o s t r a b a 
i n t e r é s a l g u n o p o r i n t r o d u c i r i n n o v a c i o n e s en l a s f u e r z a s 
p r o d u c t i v a s . E s t a r e n t a l a u t i l i z a b a m á s b i e n p a r a g a s t o s 
s u n t u o s a s de c o n s u m a y na l e i n t e r e s a b a a d q u i r i r n i t r a c t o ­
r e s n i o t r o - t i p o de m a q u i n a r i a , mucho menos a p l i c a r , n o r m a s 
s a n i t a r i a s f i t o t é c n i c a s y v e t e r i n a r i a s . T e n í a s u f i c i e n t e 
c a n l a e x p l o t a c i ó n f e u d a l a l a que s o m e t í a a l " i n d i o e n ­
f e u d a d o " , q u i e n c o n s u t r a b a j o l e g e n e r a b a t o d a s l a s r i q u e ­
zas.'" 

E l " i n d i o " e s , p u e s , s o m e t i d a a una e x p l o t a c i ó n e c o n ó m i ­
c a y o p r e s i ó n c u l t u r a l e s p a n t o s a s . • 
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En estas circunstancias, En toda este período, hasta 
la promulgación 'de la Reforma Agraria, era el señor feu­
dal, a través de sus "mayordomos" o administradores, el 
que comercializaba en lo fundamental los productos agríco­
las, en nuestra casóla papa. Este poseía, en muchos ca­
sos, camiones; en los más, hacía transportar los productos 
con los mismos colonos en sus propios animales de carga 
hasta las estaciones del ferrocarril, de donde se despa­
chaba hacia los mercados del país. Muchos de estos "ha­
cendados" tenían, sus tambas propios en la ciudad, donde 
vendían a comerciantes-.minoristas' y, desde luego, a consu­
midores. 1. -

El señor feudal "colocaba" otra parte de los productos 
en las -empresas' mineras de los "grandes varanes" del jesta-
fío, quienes en la mayaría de los casos imponían IDS pre­
cios, utilizando el chantaje de la importación de produc­
tos si acaso los "gamonales" no daban los'^suyos aJ precios 
impuestos por ellos.2 Mediante este mecanismo, una parte 
del excedente creado en el sector feudal se trasladaba al 
sector minero. - . 

Por otro lado-, paralelamente a la propiedad'feudal de 
la' tierra, existía en proporción no muy significativa la 
propiedad parcelaria, llamada también propiedad de las 
'Lp i qu era s" 3 , que coexistía con ella.. Desconocemos datos 
precisos que nos muestren el grado de relacionamiento que 
atenían estos, "piqueros" con el mercada; perú podemos afir­
mar, a manera de hipótesis, que éstas colocaban sus pro­
ductos en las ferias cantonales que funcionaban en a.quella 
época. Es pasible que el "-piquera" llevase su producto 
directamente a la feria, como también contamos con antece­
dentes 'de que el rescatista operaba ya en aquella época al 
pierde finca e iba de finca en finca a acopiar productos,-
primero para su consuma personal, .y después para la venta 
en el mercado de ferias o en el mercada central de Cacha-
bamba. Algunos de estos^rescatistas, que eran también- a-
rrieros,, llevaban estos productos hacia mercados extra de­
partamentales, como a Sarita Cruz por ejemplo. Esto ocu­
rría principalmente con la papa que estaba siendo aceptada 
cada vez más por las consumidores crúcenos. En estas via-, 
jes tardaban por lo menos una a dos -meses, y traían' de 
allí otros productos tropicales para el mercado de los va­
lles.^ Aunque las márgenes de ganancia/seguramenté no 

1., Relatos de ex-colonos de Arani.y Cliza. 
2. Narración de un ex-hacendado en Cochabamba. 
3. Piqueros: Palabra para designar a aquellos propieta­

rios que tenían su pequeña extensión de tierra, como un 
enclavé, en medio de la propiedad feudal. '^-~-

k. Testimonia de un ex-arriera de Puriata. 
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f u e r o n muy s i g ñ i f i c a t i v o s , a ú n así' ya t e n í a n l a p o s i b i l i ­
d a d de r a c i o n a l i z a r c a d a v e z m á s su a c t i v i d a d n e t a m e n t e 
c o m e r c i a l y de i r a c u m u l a n d o c i e r t o " c a p i t a l c o m e r c i a l " . 1* 

Un s i s t e m a d e # i n t e r c a m b i o muy d i f u n d i d o en l a s z o n a s 
de l o s " p i q u e r a s " e r a e l t r u e q u e , q u e p o c o a p o c o se i b a 
t r a n s f o r m a n d o en un c o m e r c i o p e c u l i a r , d e b i d o a q ue l o s 
" t r u e q u e r o s " i b a n o b t e n i e n d o m á s y m á s g a n a n c i a s , y t a m ­
b i é n t e n d í a n c o n . e s t o a e s p e c i a l i z a r s e y a v i v i r : de e s t a 
a c t i v i d a d . L o s que se d e d i c a b a n a e s t e t i p o de c o m e r c i a 
p r o c e d í a n d e l i n t e r i o r de l a c o m u n i d a d , es d e c i r de e s t a s 
p e q u e ñ o s p r o d u c t o r e s , a de l o s p u e b l o s c e r c a n o s . En e l 
p r i m e r c a s a , e l " p i q u e r a " que se d e d i c a b a a l t r u e q u e empe­
z a b a a a c a p a r a r l o s p r o d u c t o s de l a s d e m á s " p i q u e r a s " e 
i b a a c o m e r c i a l i z a r l o s a l a s f e r i a s c a n t o n a l e s , y a l r e ­
g r e s o l e s s u m i n i s t r a b a a l g u n o s a r t í c u l o s de c o n s u m o q u e i -
n i p i a l m e n t e e m p e z a b a n a- c o n s u m i r e s t o s p e q u e ñ o s p r o d u c t o ­
r e s . ( S e Sabe que en l a é p o c a f e u d a l de a n t e s de l a Re-. 
f o r m a • A g r a r i a l o s v c a m p e s i , n o s c o l o n o s de l a r e g i ó n d e ' C o -
c h a b a m b a no c o n s u m í a n en l o f u n d a m e n t a l a r t í c u l o s m a n u f a c ­
t u r a d o s ; - s i l o h a c í a n , e r a c a n l a m e d i a c i ó n d e l p a t r ó n a 
a d m i n i s t r a d o r . De t a l s u e r t e q u e , en e s t e á m b i t o no h a b í a 
c o n d i c i o n e s muy p r o p i c i a s p a r a l a p e n e t r a c i ó n de e s t e u 
o t r a t i p o de i n t e r c a m b i o ) . 

A s í - e l " p i q u e r o " q u e s a l í a de l a c o m u n i d a d se e n c o n ­
t r a b a c o n que en l a f e r i a p o d í a c o l o c a r s u s p r o d u c t o s a 
p r e c i o s m á s v e n t a j o s o s que s i l o h i c i e r a s u p u e s t a m e n t e a l 
p i e de l a f i n c a ; m á s t a r d e s e d a b a c u e n t a de q u é ' s i l l e v a ­
ba m a y o r c a n t i d a d de p r o d u c t o s s u s p o s i b i l i d a d e s de g a n a n ­
c i a e r a n m a y o r e s . . P a r a e s t e f i n e m p e z a b a a c r e a r s u p e q u e ­
ñ a i n f r a e s t r u c t u r a , c o n s i s t e n t e en su i n i c i o en c o s a s s u ­
m a m e n t e s i m p l e s , como c o s t a l e s , m a y o r n ú m e r o de a n i m a l e s 
de c a r g a , e t c . Se d a b a c u e n t a , a d e m á s , de que a l r e g r e s a r 
p o d í a a p r o v e c h a r m e j o r l o s a r c a i c o s m e d i o s de t r a n s p o r t e 
l l e v a n d o c a r g a ' d e v u e l t a c o n e l d i n e r o "que o b t e n í a . d e l a s 
v e n t a s , a d q u i r i e n d o a l g u n o s p r o d u c t o s que l e s e r a n n e c e s a ­
r i o s a l o s c a m p e s i n o s . E n t o n c e s , p r e v i a c o n s t a t a c i ó n de 
l a s p e q u e ñ a s n e c e s i d a d e s d e l p r o d u c t o r . ^ l l e v a b a a l r e g r e s o 
a l g u n o s a r t í c u l o s de 'consumo. E s t o l e perm'ít'-ia ya a c u m u ­
l a r p o c o a p o c o c i e r t o c a p i t a l p a r a d e d i c a r s e m á s t a r d e 
e x c l u s i v a m e n t e a e s t e f i n , a b a n d o n a n d o c o m p l e t a m e n t e l a 
p r o d u c c i ó n . E s t e su e n c u e n t r o c o n .un m e r c a d o m á s e v o l u ­
c i o n a d o , l e p e r m i t e c o n o c e r t a m b i é n f o r m a s . m á s e v o l u c i o n a ­
d a s de c o m e r c i a l i z a c i ó n , , a m á s de p e r m i t i r l e e n t a b l a r n u e ­
v o s t i p o s de r e l a c i o n e s - que d i r e c t a ^ o i n d i r e c t a m e n t e l e 
d a b a n c o b e r t u r a a e s t a su i n c i p i e n t e p e r o e f e c t i v a a c t i v i ­
d a d c o m e r c i a l . E n t a b l a b a c i e r t a s r e l a c i o n e s c u l t u r a l e s y 
s o c i a l e s q u e a ú n no' e x i s t í a n e n v í o s m a r c a s e s t r e c h o s de s u 

\n e x - a r r i e r o ' de P u n a t a ' a h o r a es r e s c a t i s t a con. c a m i o ­
n e s . 



cgmunidad. En unos' casos entablaba relaciones de compa­
drazgo, especialmente con los dueños de "chicherías", lo 
que le servía en cierta medida, entre otras cosas,.para 
guardar el producto que no podía vender bástala próxima 
feria y, en otros-, le servía también como '-alojamiento, si ' 
acaso tenía necesidad de ello. Estas relaciones le permi­
tían al "compadre" del pueblo conocer los pormenores de 
esta actividad comercial, esto sin salir previamente al 

'campo a ver.las condiciones de acopio. Así se estaría 
gestando el futuro rescatista pueblerino que más tarde 
desplazará incluso al "compadre campesino". 

En el segundo caso, eran algunos habitantes de los. 
pueblos cercanos los que iban a las comunidades a inter­
cambiar productos para su consuma familiar y-luego para la 
venta de estos productos en la,feria provincial o en el 
Mercado Central de Cochabamba. Aquel que se dedicabaal 
trueque 'con fines netamente . comerciales, llevaba artículos 
requeridas por los campesinas, tales como coca, azúcar, 
pan, alcohol y otros productos, y los cambiaba con produc­
tos agrícolas que después los vendía en el mercada de Co­
chabamba a en las ferias provinciales. Esta operación se 
puede ilustrar con la fórmula D - M'-'M1 - D';..es decir, el 
comerciante adelanta dinero para comprar las mercancías que 
le servirán >de medio de cambio, para luego intercambiarlas 
con atrás mercancías que después las venderá para /obtener 
de nuevo dinero, pero esta vez ya un dinero incrementado. 

El que determinaba la "equivalencia" del valor de cam­
bio-era sin duda el comerciante. Era él quien determinaba 
cuánto de coca, a de cualquier otra producto iba a destinar 
al trueque por una cantidad de papa u otro producto agríco­
la. 

- Aquí se hace evidente la enorme, ventaja que el "comer­
ciante truequero" tenía en la no equivalencia de los valo­
res de cambio. Por ejemplo-, daba una libra de azúcar por 
una cuarta carga" de papa. - Esta constatación no es -en abso^-
1-uto exagerada, según relatos de algunos campesinos de, la 
zona de Tiraque. 

Esto puede ser considerada camo el germen del surgi­
miento del verdadera rescatismo, que se generalizó y conso­
lidó después de la Reforma Agraria.' 

Enseguida pasaremos a examinar los cambios que se han •-
operada en la comercialización de la. papa a raíz" de los 
cambias surgidos después desla Reforma Agraria. 



1 . 1 . C a m b i o s O p e r a d a s En l a C o m e r c i a l i z a c i ó n de l a Papa 

D e s p u é s de l a R e f o r m a A g r a r i a : 

Uno de l o s o b j e t i v a s que p e r s e g u í a l a R e f o r m a A g r a r i a 
e r a e l de p e r m i t i r l a a m p l i a c i ó n d e l m e r c a d a i n t e r n o . En 
e s t e s e n t i d o s e ha t r a t a d a de I m p u l s a r l a p r o d u c c i ó n a g r a ­
r i a , e s p e c i a l m e n t e d e s p u é s d e l d e s c e n s o que s u f r i ó i n m e d i a ­
t a m e n t e d e s p u é s d e . l a p r o m u l g a c i ó n de l a R e f o r m a , c o n e l 
d e l i b e r a d o p r o p ó s i t o de que l a o f e r t a de l o s p r o d u c t o s 
a g r o p e c u a r i o s , e s p e c i a l m e n t e - d e l o s a l i m e n t i c i o s , s e a m a y o r 
que l a demanda p a r a m a n t e n e r - p r e c i o s b a j a s q u e p e r m i t a n q u e 
l a s s a l a r i a s en- l a i n . d u s t r i a se m a n t e n g a n b a j o s . E s t a ha 
s i d o s i e m p r e una. p o l í t i c a e n c u b i e r t a o d e l i b e r a d a q u e se ha 
d e s a r r o l l a d o d e s d e l a s e s f e r a s . g u b e r n a m e n t a l e s . 

P e r o v e a m o s q u é c a m b i a s se h a n a p e r a d o a r a í z de l a Re­
f o r m a , p r i m e r o en c u a n t o a l a p r o d u c c i ó n , y l u e g o en c u a n t a 
a l a c o m e r c i a l i z a c i ó n - d e l o s p r o d u c t o s " a g r o p e c u a r i a s . 

A p a r t i r - de l a R e f o r m a A g r a r i a , d i c t a d a e l 2 de a g o s t a 
de 195 3 y a l a b o l i r s e ' l a s e r v i d u m b r e y l i q u i d a r e 1 r é g i m e n 
f e u d a l de l a ; t i e r r a , s e l e o t o r g a a l c a m p e s i n o s u p e d a z o de 
t i e r r a de p e q u e ñ a s d i m e n s i o n e s y b a j o - l a . f o r m a de. p r o p i e d a d ' 
p r i v a d a , a u n q u e s i n a l t e r a r en l o f u n d a m e n t a l l a s f u e r z a s 
p r c d u c t i v a s , p u e s t o - que se s e g u í a m a n t e n i e n d o e l s e c u l a r 
a t r a s o en l a u t i l i z a c i ó n de t é c n i c a s en l a l a b r a n z a de l a 
t i e r r a . Uno de l o s e f e c t o s m á s i m p o r t a n t e s de l a R e f o r m a 
c o n s t i t u y e , s i n d u d a , l a i n c o r p o r a c i o n c a d a v e z m á s m a r c a d a 
d e l c a m p e s i n o a l m e r c a d o i n t e r n a como p r o d u c t o r a g r í c o l a , 
que d e s t i n a u n a p a r t e de su p r o d u c t o a l m e r c a d o , y como 
c o n s u m i d o r de a r t í c u l o s m a n u f a c t u r a d o s q u e a n t e s no- c o n s u ­
m í a ( o s i l o h a c í a su consumo' e r a s u m a m e n t e i n c i p i e n t e ) . 

- En c u a n t a a l a t e n e n c i a / de l a . t i e r r a es •una n u e v a s i ^ -
t u a c i ó n l a que se p r e s e n t a ; es d e c i r se d e s t r u y e e l l a t i ­
f u n d i o y se c r e a . l a p e q u e ñ a p r o p i e d a d p a r c e l a r i a . 

La p e q u e ñ a p r o p i e d a d p a r c e l a r i a h a c e que se m o d i f i q u e 
t a m b i é n l a s r e l a c i o n e s d e l m e r c a d a . La a p e r t u r a de un m e r ­
c a d a que se m a n t e n í a l a t e n t e - p a r a e l c o n s u m o de l o s p r o d u c ­
t o s . m a n u f a c t u r a d a s , h a c e que l o s p r e c i o s de é s t o s a u m e n t e n 
a l i n t r o d u c i r s e en e l a g r o , i n f l u y e n d o t a m b i é n en e l c a r á c ­
t e r de l a p r o d u c c i ó n . 

D e s p u é s de e s t o s c a m b i a s , l a s e x l a t i f u n d i s t a s , o s u s 
a d m i n i s t r a d o r e s , d e j a n un v a c í o en l o que r e s p e c t a a l a c o ­
m e r c i a l i z a c i ó n de l o s p r o d u c t o s a g r o p e c u a r i o s . ' Ya d i j i m o s 
que en l a ' é p a c a p r e v i a a l a R e f o r m a e r a " e l s e ñ o r f e u d a l , ____ 
m á s p r o p i a m e n t e s u s a d m i n i s t r a d o r e s , q u i e n e s c o m e r c i a l i z a ­
b a n l a p r o d u c c i ó n que o b t e n í a n . E s t e v a c í o d e b í a s e r l l e -
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Vista panorámica 
El Puente. ' 

de la feria campesina de 



n a d o p o r a l g u i e n . . E l .mismo p r o d u c t o r no p o d í a h a c e r l o , , 
p o r l o menos en su i n i c i o , d e b i d o a l a i s l a m i e n t o en q u e se 
e n c o n t r a b a r e s p e c t o a l o s r n e r c a d o s p r o v i n c i a l e s y, c o n ma­
y o r r a z ó n , d e l m e r c a d a c e n t r a l d e l d e p a r t a m e n t o , y, p o r q u e 
a un " - p r i n c i p i a l l e v a b a f u n d a m e n t a l m e n t e u n a e c o n o m í a a p e n a s 
de s u b s i s t e n c i a , y l o ' q u e e m p e z a b a a d e s t i n a r a l m e r c a d o 
e r a i n s i g n i f i c a n t e . Es' en e s t e m omento que se dan t o d a s 
l a s c o n d i c i o n e s p a r a e l s u r g i m i e n t o d e l " r e s c a t i s t a " , m á s 
p r o p i a m e n t e p a r a s u p r o l i f e r a c i ó n , y es él q u i e n l l e n a e s e 
v a c í o d e j a d o p o r e l l a t i f u n d i s t a o s u s a d m i n i s t r a d o r e s . 

* 

De modo q u e , a p a r t i r de l a R e f o r m a A g r a r i a , se p r e s e n r -
t a un p e r í o d o en e l c u a l l a p r o l i f e r a c i ó n d e l r e s c a t i s m o 
e r a a l g D g e n e r a l i z a d o . T a m b i é n p o d e m o s a t r i b u i r a e s t e f e ­
n ó m e n o l a a p a r i c i ó n de n u e v a s f e r i a s l o c a l e s , mucho m á s 
.DrÓ*j,m3^^^ __, ..._,.u ' I I I a a 

e s t á d e m á s s e ñ a l a r q u e en e s t e p e r l a d a s e i j u i a ^ - E n ­
t i n á n d o s e , p a r a l e l o a l c o m e r c i o y a más a v a n z a d o d e l r e s c a ­
t i s m o , e l s i s t e m a ' de t r u e q u e , ' q u e e s t a v e z no se c i r c u n s - • 
c r i b í a s ó l o a l a s z o n a s p r o d u c t i v a s , s i n o s e t r a s l a d ó t a m ­
b i é n a l a s f e r i a s l o c a l e s , d o n d e e l c o m e r c i a n t e " t r u e q u e r g " 
l l e v a b a , a l a f e r i a , p o r e j e m p l o c e b o l l a , u o t r a s v e r d u r a s , 
q u e cambia.ba p r i n c i p a l m e n t e p o r p a p a . 1 E s t e f u e t a m b i é n 
u n o de l o s ' c o n d u c t o s q u e l e p e r m i t í a a l c o m e r c i a n t e a c u m u ­
l a r p a u l a t i n a m e n t e c i e r t o " c a p i t a l c o m e r c i a l " q u e a c o n t i ­
n u a c i ó n u t i l i z a r í a i n t e g r a m e n t e en l a c o m p r a - v e n t a de p a ­
p a s . Hemos l l e g a d o a c o n s t a t a r c a s o s en T o s q u e c i e r t o s 
c o m e r c i a n t e s q u e e m p e z a r o n a s í , l l e g a r o n a', a c u m u l a r " un " c a ­
p i t a l c a m e r c i a l " s i g n i f i c a t i v o , y se c o n v i e r t i e r o n a l a 
l a r g a en g r a n d e s r e s c a t i s t a s - t r a n s p o r t i s t a s . 

1.2. S u r g i m i e n t o d e l R e s c a t i s m o - P a r t i c u l a r i d a d e s y Ca­

r a c t e r í s t i c a s G e n e r a l e s . . 

En u n . p r i n c i p i o _ c o n s i d e r á b a m o s n o s o t r o s q u e e l . r e s c a ­
t i s m o h a b r í a s u r g i d o r e c i é n c o m o . c o n s e c u e n c i a . d e l o s cam­
b i o s o p e r a d o s a. r a í z de l a p r o m u l g a c i ó n de l a R e f o r m a A g r a ­
r i a . P e r o d e s p u é s se v i o en r e a l i d a d que c i e r t a s f o r m a s de 
r e s c a t e se d i e r o n ya en l o s t i e m p o s p r e v i o s a l a R e f o r m a , , 
a u n q u e a- e s c a l a s i n f e r i o r e s y en á m b i t o s , de a c c i ó n a ú n r e ­
d u c i d o s . Lo q ue p u e d e a f i r m a r s e es' q u E , ' a . r a í z de l a Re­
f o r m a , y de, l a s s u b s t a n c i a l e s c a m b i a s o p e r a d a s , d e s p u é s de 

1 . E n c o n t r a m o s e s t e s i s t e m a de " t r u e q u e " a ú n en l a a c t u a -
. l i d a d 'en l a f e r i a de E l P u e n t e ; a l a s que se d e d i c a n a 

e s t e n e g o c i o s e l a s d e n o m i n a " shal'erás" y t i e n e n su es­
p a c i o p r o p i o en l a f e r i a . 



nade- p o r a l g u i e n . . E l misma p r o d u c t o r no p o d í a h a c e r l o , , 
p o r l o menos en su i n i c i o , d e b i d o a l a i s l a m i e n t o en que se 
e n c o n t r a b a r e s p e c t o a ' l o s m e r c a d o s p r o v i n c i a l e s y , c o n ma­
y o r r a z ó n , d e l m e r c a d o c e n t r a l d e l d e p a r t a m e n t o , y, p o r q u e 
a un ' p r i n c i p i o l l e v a b a f u n d a m e n t a l m e n t e u n a e c o n o m í a a p e n a s 
de s u b s i s t e n c i a , y Ta que e m p e z a b a a d e s t i n a r a l m e r c a d o 
e r a i n s i g n i f i c a n t e . Es' en e s t e m omento que se dan t o d a s 
l a s c o n d i c i o n e s p a r a e l s u r g i m i e n t o d e l " r e s c a t i s t a " , m á s 
p r o p i a m e n t e p a r a s u p r o l i f e r a c i ó n , " y es él q u i e n l l e n a e s e 
v a c í o d e j a d o p o r e l l a t i f u n d i s t a o s u s a d m i n i s t r a d o r e s . 

* 

De modo q u e , a p a r t i r de l a R e f o r m a A g r a r i a , s e p r e s e n r -
t a un p e r í o d o en e l c u a l l a p r o l i f e r a c i ó n d e l r e s c a t i s m o 
e r a a l g o g e n e r a l i z a d o . T a m b i é n p o d e m o s a t r i b u i r a e s t e f e ­
n ó m e n o l a a p a r i c i ó n de n u e v a s f e r i a s l o c a l e s , mucho m á s 
p r ó x i m a s a l o s l u g a r e s de p r o d u c c i ó n . 

No e s t á d e m á s s e ñ a l a r que en e s t e p e r í o d o s e g u í a p r a c ­
t i c á n d o s e , p a r a l e l o a l c o m e r c i o ya m á s a v a n z a d o d e l r e s c a ­
t i s m o , e l s i s t e m a ' d e ' t r u e q u e , 1 que e s t a v e z no se c i r c u n s - • 
cribí-a s ó l o a l a s z o n a s p r o d u c t i v a s , s i n o s e t r a s l a d ó t a m ­
b i é n a l a s f e r i a s l o c a l e s , do'nde e l c o m e r c i a n t e " t r u e q u e r g " 
l l e v a b a , a l a f e r i a , p o r e j e m p l o c e b o l l a , u o t r a s v e r d u r a s , 
q u e cambia.ba p r i n c i p a l m e n t e p o r p a p a . 1 E s t e f u e t a m b i é n 
uno de l o s ' c o n d u c t o s g u e l e p e r m i t í a a l ' c o m e r c i a n t e a c u m u ­
l a r p a u l a t i n a m e n t e c i e r t o " c a p i t a l c o m e r c i a l " q u e a c o n t i ­
n u a c i ó n u t i l i z a r í a i n t e g r a m e n t e en l a c o m p r a - v e n t a de p a ­
p a s . Hemos l l e g a d o a c o n s t a t a r c a s o s en l o s que c i e r t o s 
c o m e r c i a n t e s q u e e m p e z a r o n a s í , l l e g a r o n a. a c u m u l a r un " c a ­
p i t a l c o m e r c i a l " s i g n i f i c a t i v a , y se c a n v i e r t i e r o n a l a 
l a r g a en g r a n d e s r e s c a t i s t a s - t r a n s p a r t i s t a s . 

i . - 2 . S u r g i m i e n t o d e l R e s c a t i s m o - P a r t i c u l a r i d a d e s y Ca-

r a c t e r í s t i c a s G e n e r a l e s . . 

En u n . p r i n c i p i o c o n s i d e r á b a m o s n o s o t r o s que e l . r e s c a ­
t i s m o h a b r í a s u r g i d o recién-..como^. c o n s e c u e n c i a . , de . l o s cam­
b i o s a p e r a d o s a. r a í z de l a p r o m u l g a c i ó n de l a R e f o r m a A g r a ­
r i a . P e r o d e s p u é s se v i o en r e a l i d a d que c i e r t a s f o r m a s de 
r e s c a t e se d i e r o n ya en l o s t i e m p o s p r e v i o s a l a R e f o r m a , , 
a u n q u e a- e s c a l a s i n f e r i o r e s y en á m b i t o s , de a c c i ó n a u n r e ­
d u c i d a s . . La que p u e d e a f i r m a r s e es q u e , a r a í z de l a Re­
f o r m a , y de, lo.s s u b s t a n c i a l e s c a m b i o s o p e r a d a s , d e s p u é s de 

1 . E n c o n t r a m o s e s t e s i s t e m a de " t r u e q u e " a u n en l a a c t u a -
. 1 i d a d 'en l a f e r i a de E l P u e n t e ; a l a s que se d e d i c a n a 

e s t e n e g o c i a s e l a s d e n o m i n a " s h a l e r a s " y t i e n e n su E s ­
p a c i o p r o p i o en l a f e r i a . 



ella, el rescatismo se generalizó y fue adquiriendo cada 
vez más importancia -por el papel que iba cumpliendo, por 
el capital comercial que iba acumulando, por su ámbito y 
modalidad de operaciones y, por último, por la especiali-
zación cada vez más notoria que iba a-dquiriendo en el ám­
bito de la realización de las productos agrícolas. 

Analizar a buscar más antecedentes- para 'explicar el 
problema del rescatismo antes de'la Reforma Agraria, care­
ce de importancia por cuanta en esa época- na revestía la 
importancia que tiene aho^a, especialmente a partir de la 
Reforma, -que Introdujo modificaciones substanciales en e-1 . 
procesa productiva y,- desde luego, también en las modali­
dades de comercialización que indudablemente tenían que 
adaptarse a las nuevas condiciones. Por esa, nos limita­
remos -a hablar del rescatismo en el nuevo sistema de co­
mercialización que obedece, repetimos, a los nuevos cam­
bias operadas. - . 

A manera de redundancia-, recalquemos nuevamente lo que 
decíamos en el acápite anterior, en sentido desque los 
rescatistas surgieron del interior de la comunidad, coma 
consecuencia de la diferenciación que empezaba»a presentar­
se en la comunidad campesina, por lo que podemos ver En 
ello.s SU procsdEncia netamente campesina. La otra, base so­
cial de la que procede el rescatista,, dijimos que' era el 
seno de algunas moradores de los'pueblas aledañas a las co­
munidades campesinas. Los mecanismos para mostrar esta 
procedencia de los rescatistas fueron ya ilustrados 'en el 
anterior acápite. Lo que nos planteamos ahora es ver el 
surgimiento del rescatisma coma fenómeno económica, y es a 
estD que- entraremos de plana. 

El sistema del rescatisma es una forma peculiar de co­
mercialización de los productos agrícolas y, como tal, for­
ma parte integral de la situación general déla economía 
<dél país, y su papel en la economía campesina es muy marca­
do, por el rol articulador que juega entre esta economía y 
la capitalista. El personaje de este sistema es el resca­
tista comerciante, que'muchas veces, o más' bien por lo ge­
neral, es visto como un verdadero parásito en "la economía, 
sin tomar en'cuenta las funciones específicas y especiali­
zadas que viene cumpliendo en las esferas de'realización de 
lo's productos agrícolas. 

Ahora bien,-lo que trataremos de explicar es la génesis 
d,e.Nsu surgimiento y el papel que juega; pero antes queremos 
manifestar que'se tiene que atacar el papel especulativo y 
parasitario que inevitablemente acompaña a estos procesas, 
especialmente en sus inicios, y en aquellas lugares en los 
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que h a n l o g r a d o m o n o p o l i z a r su a c c i ó n , a t r a v é s 
l i z a c i ó n de d i f e r e n t e s a t a d u r a s e c o n ó m i c a s y de 
r e l a c i o n e s de p a r e n t e s c o o de c o m p a d r a z g o . 

Des.pués de e s t a s c o n s i d e r a c i o n e s , c a b e a h o r a 
l o s f a c t o r e s q u e h a n c o n d i c i o n a d o e l s u r g i m i e n t o 
c a t i s m o y , m á s - p r o p i a m e n t e - , l a p r o l i f e r a c i ó n d e l 
p a r t i r de l a R e f o r m a A g r a r i a . 

A l l i q u i d a r s e e l r é g i m e n f e u d a l d é l a t i e r r a y e n t r e ­
g á r s e l e u n a p e q u e ñ a e x t e n s i ó n de e l l a ' a l c a m p e s i n a , se 
p r o d u j o un t o t a l ' f r a c c i o n a m i e n t o de l a m i sma en t o d o s l o s 
l u g a r e s a f e c t a d a s p o r l a R e f o r m a . E s t o t r a j o como c o n s e ­
c u e n c i a u n a d i s p e r s i ó n a s o m b r o s a de l o s c a m p e s i n o s , c o n ­
v e r t i d o s ' a h o r a , en p e q u e ñ o s p r o p i e t a r i a s , o r i g i n a n d o de e s ­
t e moda e l c o n s i g u i e n t e a i s l a m i e n t o de ' e s t o s . n u e v a s p e q u e ­
ñ a s p r o d u c t o r e s . E s t a es l a r a z ó n e c o n ó m i c a f u n d a m e n t a l 
q u e ha p e r m i t i d o c r e a r l a s c o n d i c i o n e s p r o p i c i a s , e c o n ó m i ­
c o - s o c i a l e s , p a r a j e l s u r g i m i e n t o d e l r e s c a t i s m a . 

E l p e q u e ñ a p r o d u c t o r , a i s l a d o - e n l u g a r e s a l e j a d o s , a un 
p r i n c i p i a , i n m e d i a t a m e n t e d e s p u é s rde l a R e f o r m a , . d i f l e u -
m e n t e p u d o o r g a n i z a r s e p a r a p r o d u c i r en l a s n u e v a s condi­
c i o n e s . En e s t a s c i r c u n s t a n c i a s , e r a e l c a m p e s i n a , c a r e n ­
t e de r e c u r s o s p a r a o r g a n i z a r su a c t i v i d a d p r o d u c t i v a , e l 
p r i m e r o en a c u d i r en b u s c a de e s t o s r e c u r s o s . ' Es a s í que 
se e n c a m i n a a l o s p o b l a d o s c e r c a n o s , o en a l g u n a s c a s o s a 
l a s c i u d a d e s , en b u s c a de p r é s t a m o s o d e " s o c i o s " p a r a e*l 
t r a b a j o en c o m p a ñ í a . 1 A s í , se e s t a b a r e l a c i o n a n d o , s i n sa 
b e r , c o n l o s f u t u r o s r e s c a t i s t a s R u é , e n ' s u i n i c i o , o p e r a ­
r á n p r i n c i p a l m e n t e a l p i e de l a f i n c a . 

E l p r o d u c t o r , una- v e z que p a u l a t i n a m e n t e s e i b a d e d i ­
c a n d o a l a a c t i v i d a d p r o d u c t i v a , se v i o en l a n e c e s i d a d de 
r e l a c i o n a r s e c o n e l m e r c a d o p a r a c o l o c a r , l a p a r t e d e l e x ­
c e d e n t e q u e i b a c r e a n d o , i m p u l s a d o p o r s u s p r o p i a s n e c e s i ­
d a d e s de r e p r o d u c i r su c i c l o p r o d u c t i v o y c u b r i r , a d e m á s , 
s u s i m p e r i o s a s n e c e s i d a d e s , l o que p e r m i t í a e n - c i e r t a me­
d i d a su a r t i c u l a c i ó n c a n e l m e r c a d o c a p i t a l i s t a . E l p r o ­
d u c t o r q u e a c u d í a a l a s f e r i a s l o c a l e s o a l a s z o n a l e s 
( q u e e m p e z a r o n a p r o l i f e r a r ) : , se e n c o n t r a b a t a m b i é n c o n e l 
r e s c a t i s t a a q u i e n l e v e n d í a su p r o d u c t o . , y- e r a n muy c a n ­
t a d o s l o s c a s o s - e n l o s que- e l p r o d u c t o r v e n d í a d i r e c t a m e n 1 

de l a u t i ­
sú t i l e s 

s e ñ a l a r 
d e l r e s -
m i s m o a 

1 . E x t r a c t o . de.-una n a r r a c i ó n de un , c a m p e s i n o de T i r a q u e . 



te al consumidor.1 Pero, aún así, esto le era un poco más 
ventajoso al productor, ya que de este modo tenía la posi-" 
bilidad de colocar su producto a mejores precios, debido a 
que aquí no se encontraba sólo con un rescatista, sino con 
muchas que, en alguna medida, se desenvolvían- en condicio­
nes de ciert'a competencia entre sí. 

Por otro JLada, al productor alejado de los caminos 
troncales y de -las ferias, ya- sean locales- o zonales, le­
erá -sumamente .antieconómico llevar a distancias lejanas su 
pequeña excedente- que empezaba a destinar al mercado. Esto 
le significaba, además, abandonar sus -tareas productivas 
par el espacio de uno, y muchas veces hasta de dos o más 
días.consecutivos,, si acaso se "entrampaba" donde su "co­
madre" que tenía su' chichería,; donde también, por desgra­
cia, se quedaba muchas veces todo -el', dinero de su venta. 

Es en estas circunstancias que emerge notoriamente el 
papel del rescatista. Este empieza entonces a recorrer 
las diferentes comunidades acopiando los productos de los 
pequeñas'productores y concentrándolas"en sus manas. Al 
adquirir las productos en gran escala, y descubrir diver­
sas modalidades de organización, el rescatista consigue' 
abaratar los gastos de comercialización. Es esta razón,, 
puramente" económica, la que -motivó que el pequeña produc­
tor fuera paulatinamente aislado en una medida cada vez 
más creciente del mercado, donde posiblemente le convenía • 
vender su producto, y se sintiera, además, económicamente 
débil ante el ascenso del capital comercial que manejaba y 
acumulaba el rescatista, cada vez más significativamente. 
Así se ve el dominio paulatina y las ventajas que tiene la-
venta en grande sobre la venta- pequeña y aislada del pe­
queña productor. 

Qtro factor que ha influido po d.era samen te a la prolifera­
ción y fortalecimiento económico del rescatista, ha sido 
la utilización de un medid más perfeccionado de transpor­
te. El pequeño productor, cuando.- se -yeía obligado a lle­
var al mercada más próxima su pequeño excedente, la hacía 
y lo hace - generalmente- can la ayuda de bestias de carga, 
mientras que el rescatista, gracias a la acumulación cada 

1. En el Estudia citada, acerca, de los Productores de Pa­
pa, se proporciona los siguientes datos: "En promedia 
general, el 72,5% de tos encuestados vende su producto 

"al rescatista;. sólo un 9 , 7%..-directamente al" consumi­
dor, y un 12.85% vende una parte al rescatista y otra 
al consumidor". Pg. 89. " - -
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v e z m a y o r de s u . c a p i t a l c o m e r c i a l , t i e n e t o d a s l a s - p o s i ­
b i l i d a d e s d e . a d q u i r i r . u n m e d i o de t r a n s p o r t e mucho m á s 
e v o l u c i o n a d o - e l c a m i ó n - , q u e j u e g a un p a p e l p r e p o n d e r a n ­
t e p a r a a m p l i a r e l r a d i o de a c c i ó n d e l r e s c a t i s t a e i n ­
f l u i r p o d e r o s a m e n t e s o b r e e l v o l u m e n de c o m p r a s . ' E l h e ­
l e n o de q u e e s t a s i t u a c i ó n l e d a b a a l , r e s c a t i s t a m a y o r e s 
f a c i l i d a d e s p a r a s u a c t i v i d a d de r e s c a t e , l e s i g n i f i c a b a 
t a m b i é n a c u m u l a r m a y o r e s m o n t o s de c a p i t a l , l o q u e h a c í a 
f u n c i o n a r de u n a m a n e r a mucho m á s e s p e c i a l i z a d a . De- a-
c u e r d o a l o s s o n d e o s e f e c t u a d a s a p r o p ó s i t o ' de e s t e e s t u ­
d i o , se ha c o n s t a t a d o q u e . r e s c a t i s t a s que en e l p a s a d o se 
i n i c i a r o n como s i m p l e s ^ " t r u e q u e r o s " se c o n v e r t í a n en e l 
c o r r e r d e . 3 a 10 a n o s e n • p r o p i e t a r i o s de. m á s de 2 y k c a ­
m i o n e s . / T e n e m o s un c a s o c o n c r e t o , "en l a f e r i a de E l " P u e n ­
t e , d o n d e un r e s c a t i s t a q u e se i n i c i ó de l a m a n e r a m á s 
a r t e s a n a l , p u d o , a r a í z de" e s t a a c t i v i d a d , a d q u i r i r k c a ­
m i o n e s , -e i n c l u s a un a u t o b ú s ( f l o t a ) p a r a h a c e r v i a j e s 
I n t e r - d e p a r t a m e n t a l e s de p a s a j e r o s . A q u í se v e , de u n a 
m a n e r a ' i l u s t r a t i v a , c ó m o u n a p a r t e de l a s g a n a n c i a s g e n e ­
r a d a s e n ' e l s e c t o r de i a c o m e r c i a l i z a c i ó n de l a p a p a , s a ­
l e - de e s t e s e c t o r y s e , i n v i e r t e en e-1 s e c t o r de t r a n s p o r ­
t e de p a s a j e r a s , que- ya n a d a t i e n e q u e v e r c o n e l p r o b l e m a 
"de l a c o m e r c i a l i z a c i ó n de l a p a p a . ' v -

Un f a c t o r q u e ha c o n t r i b u i d a p o d e r o s a m e n t e , no s ó l o 
p a r a e l s u r g i m i e n t o , . s i n o m á s b i e n p a r a e l f o r t a l e c i m i e n ­
t o d e l r e s c a t i s t a , c o n s t i t u y e l a p e q u e ñ a i n f r a e s t r u c t u r a 
q u e é s t e l o g r a c r e a r p a r a a l m a c e n a r l a p a p a , g e n e r a l m e n t e 
e n . s u d o m i c i l i a , p a r a c o n t r o l a r m e j o r l o s p r e c i a s de v e n ­
t a y l a n z a r s e a l m e r c a d a c u a n d o l o s p r e c i o s l e s e a n m á s 
v e n t a j o s a s . 

F i n a l m e n t e , o t r o de l o s f a c t o r e s m á s s u b s t a n c i a l e s , 
e s t a v e z e x c l u s i v a m e n t e p a r a e l f o r t a l e c i m i e n t o d e l r e s ­
c a t i s t a , c o n s t i t u y e ; su g r a d o de e s p e c i a l i z a c i o n que l e 
p e r m i t e c o n o c e r t o d o s l o s p o r m e n o r e s d e l . f u n c i o n a m i e n t o 
de l o s m e r c a d a s y l a h e r m e n é u t i c a de l a s c o m p r a s en l o s 
p r i n c i p a l e s p u e s t a s de a c o p i o o de' f e r i a s . . . ' A s í e l r e s c a ­
t i s m o c o n s t i t u y e un s e c t o r i n t e r m e d i a r i a que a r t i c u l a l a 
e c o n o m í a c a m p e s i n a c a n e l modo c a p i t a l i s t a de p r o d u c c i ó n , 
a i s l a n d o ' d e l m e r c a d a ( i n c l u s o d e l m e r c a d o m á s p r ó x i m o ) a 
l o s p e q u e ñ o s p r o d u c t o r e s . ' ; 

En su u l t e r i o r d e s a r r o l l a es p o s i b l e q u e e l r e s c a t i s ­
ma c o n t r i b u y a a l a p e n e t r a c i ó n d e l c a p i t a l i s m o .en e l cam­
p o . No e s n u e s t r o a f á n e x p l i c a r e s t e , a s p e c t o , en v i s t a 
q ue en e s t a p e n e t r a c i ó n no i n f l u y e s o l a m e n t e e s t e f a c t o r , 
s i n o t a m b i é n o t r o t i p a de f a c t o r e s que se p r e s e n t a n a n i ­
v e l p r o d u c t i v a de l a c o m u n i d a d y d e - l a e c o n o m í a n a c i o n a l 
en su c o n j u n t o . P o r a h o r a , se d e t e c t a m á s b i e n q u e l o s 
r e s c a t i s t a s e n t o r p e c e n e l d e s a r r o l l o de l a s f u e r z a s p r o ­
d u c t i v a s , d e b i d o a que no e s t á n i n t e r e s a d o s en i n t e r v e n i r 
en e l p r o c e s a p r o d u c t i v a i n t r o d u c i e n d o m e j o r a s t e c n o l ó g i -



cas en el agro cachabambinD, y per su proposita, de ais­
lar la economía campesina de toda influencia de otros sec­
tores de la economía nacional. 

1.3. El Capital Comercial en,la Economía del Pequeño Pro­

ductor de Papa. 

Es menester explicar, dándole un marco teórico adecua­
do, el surgimiento y funcionamiento del capital comercial 
en,la esfera de la comercialización de los productos agrí­
colas y, más concretamente, "en la comercialización de la 
papa, estudia en el que estamos empeñados. Esto nos per­
mitirá comprender mejor el papel que juega este capital en 
manos de las rescatistas y en la articulación del modo de 
producción; en fin nos permitirá ver.si este capital se 
encuentra relacionado a na , y de qué manera., can el capi­
tal industrial en nuestra país. 

Al tratar este tema no 'es nuestra intención tacar todo 
t1 capital comercial que opera en la economía capitalista 
del país; esto por el momento no nos interesa, debido al 
propósito que tenemos trazado en cuanto al estudio especí­
fico de la comercialización de la p"apa. Por ella analiza­
remos sola aquella parte del capital comercial que se en­
cuentre vinculada a ía. pequeña economía campesina y, más 
estrechamente a la comercialización» déla papa. 

'El-capital comercial surge históricamente antes que el. 
capital, industrial, y es anterior al modo de producción 
capitalista. Se remonta su existencia a los tiempos en 
que se acentuó la división social del trabajo, con la con­
siguiente aparición y desarrollo del comercio en las épo­
cas rematas del surgimiento de la producción mercantil 
simple. ; 

Ahora bien, ¿cómo surge y se desarrolla estetcapital. en 
la esfera de la comercialización de los productos agríco­
las? El punto de partida de toda capital es siempre la 
formación de recursos monetarios que ciertas personas em-v 
piezan a disponer, no precisamente para satisfacer las ne­
cesidades del consumo personal, sino para adquirir mercan­
cías para 1-a venta can el "fin de obtener ganancia. 

Podemos afirmar, en el casa que ñas ocupa, que este 
procesa ha sido en algunos casos la continuación, a más 
exactamente el producto^ del intercambio directo -el true­
que- que a la larga permitió acumular en manos .de algunas 
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i n d i v i d u o s c a n t i d a d e s de d i n . e r D . q u e p a u l a t i n a m e n t e i b a en 
a u m e n t o . E l t r u e q u e se e f e c t u a b a y a , a d i f e r e n t e s n i v e ­
l e s - o e s c a l a s , en é p o c a s a n t e r i o r e s a l a R e f o r m a A g r a r i a . 

• t r o c a n a l que ha p e r m i t i d a e l s u r g i m i e n t o y a c u m u l a - -
ció'n c a d a , v e z mayor- de e s t o s d i n e r o s d i s p o n i b l e s , e n ­
c o n t r a m o s en l o s c a m b i o s o p e r a d a s coma c o n s e c u e n c i a de l a 
p r o m u l g a c i ó n de l a R e f o r m a A g r a r i a . E s t a s c a m b i o s no d.e-
j a r o n de i n f l u i r e_n l a s e s t r u c t u r a s de p o d e r en e l a g r o . 
Gomo c o n s e c u e n c i a de e s t a e m p e z a b a a' s u r g i r u n a p l é y a d e 
de d i r i g e n t e s de l a c o m u n i d a d o de l o s p u e b l o s c e r c a n a s a 
e l l a , q u i e n e s p a u l a t i n a m e n t e se i b a n t r a n s f o r m a n d o en l a s 
f u t u r o s c o m e r c i a n t e s , g r a c i a s a l o s p r i v i l e g i o s e c o n ó m i ­
c o s que se l e s o t o r g a b a en e l m a n e J D de d i n e r o s p ú b l i ­
c o s . i 

E s p e c i a l m e n t e en e l p r i m e r c a s o e l c o m e r c i a n t e d e d i c a ­
do a l t r u e q u e p r o v e n í a , como ya m a n i f e s t a m o s , de l a p r o ­
p i a c o m u n i d a d , es d e c i r d e l I n t e r i o r de e l l a , coma p r a -
d u c t o ' d e l a d i f e r e n c i a c i ó n i n t e r n a . A u n q u e é s t o s en l a 
m a y o r í a de l o s c a s o s no l l e g a r a n a p r o s p e r a r , e x i s t e n 
e v i d e n c i a s de que a l g u n a s de e l l a s l l e g a r a n a s e r g r a n d e s 
c o m e r c i a n t e s a t r a n s p o r t i s t a s - . 

P e r o l a m a y a r í a de e s t o s c o m e r c i a n t e s que e m p e z a b a n a 
m a n e j a r un s i g n i f i c a t i v o " c a p i t a l c o m e r c i a l ' p r o v e n í a n m á s 
que t o d a de l a s p a b l a d a s c e r c a n a s a l a s c o m u n i d a d e s , d o n ­
de e l c o m e r c i a - i b a en c o n s t a n t e c r e c i m i e n t o , 'y e r a n é s t o s 
l a s f a v o r e c i d a s p a r l a s p r i v i l e g i a s en e l m a n e j a de l a s 
r e c u r s o s p ú b l i c a s . 

P o d e m o s . a f i r m a r q u e , en l a s a ñ o s p o s t e r i o r e s a l a Re­
f o r m a A g r a r i a , e l t r u e q u e s i g u e a ú n c o n s t i t u y e n d o u n o . d e • 
l o s p u n t o s de p a r t i d a _ p a r a e l s u r g i m i e n t o d e l f u t u r o mayo­
r i s t a que l o g r a r á a c u m u l a r e s t e d i n e r o d i s p o n i b l e , q u e 
p a u l a t i n a m e n t e i r á a d q u i r i e n d o ' l a s c a r a c t e r í s t i c a s de c a -
p i t a l c o m e r c i a l . 

A h o r a b i e n " , c a b e e n t o n c e s s e ñ a l a r l a s c a u s a s que h i ­
c i e r o n p o s i b l e e l s u r g i m i e n t o d e l m a y o r i s t a . A l g u n o s d e ­
t a l l e s f u e r o n e x a m i n a d o s de l a m a n e r a m á s ' ' i l u s t r a t i v a en 
e l a n t e r i o r a c á p i t e , c u a n d o t r a t a m o s e l p r o b l e m a d e l s u r ­
g i m i e n t o , d e l r e s c a t i s m a . A h o r a l o que q u e r e m o s es e x p l i ­
c a r s ó l o l o s p r o b l e m a s r e l a c i o n a d o s c o n e l s u r g i m i e n t o ' y 
d e s a r r o l l a d e l c a p i t a l c o m e r c i a l . 

1 . E s t e f e n ó m e n o ha s i d o e x p l i c a d a p o r H. B a r n e s y J u a n 
T o r r i c o A n g u l a en s u t r a b a j a : " C a m b i a s s a c i a - e c a n ó -
' m i c o s én e l V a l l e A l t o de C o c h a b a m b a 'desde 195 2: C l i ­
z a , , P u n a t a , ' ' A r a n i , T i r a q u e , S a c a b a y M i z q u e ; S e r v i c i a 
N a c i o n a l de R e f o r m a A g r a r i a ; L a v P a z 1 9 7 1 ; Pg. 7. 
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Reiteramos, entonces, que una de las primeras condi­
ciones para el surgimiento del rescatista-mayorista ha 
sido la dispersión' y el aislamiento de los pequ-eños pro­
ductores, quien.'es por no abandonar la producción, o por 
encontrarse muy alejados, se vieron imposibilitados de 
desprenderse de sus centros productivos para llevar sus 
productos a Los mercados más importan tesque indudable­
mente se encontraban bastante alejados de estos centras. 
Esta es también una de las razones para que proliferen 
las nuevas ferias locales y. zonales, de lo que hablare-, 
mos más ade-lante. El comerciante que tuvo la oportunidad 
de acumular una cantidad dada de dinero,' a través de los 
mecanismos, señalados, tuvo en muchos casos la posibilidad 
incluso de adquirir camiones;' factor que le brindaba con­
diciones para ..recorrer' las fincas "alejadas y dispersas de 
muchos pequeños productores, comprando sus productos, en 
la mayaría de los casos, a precios bajos impuestos par 
él. 

Otra condición, no menos importante, emana del mismo 
carácter." de las - funciones del capital comercial, es de­
cir, éste se "emplea no sólo para la adquisición de los 
productos agrícolas para la venta, sino también para.La. 
adquisición de insumas agrícolas y productos manufactura­
dos que se les suministra a los productores, lo que mues­
tra el grado más alto de desarrollo- al que ha llegado' el 
capital comercial. 

Así se produce una enorme concentración de las ventas 
en manos del comerciante mayorista que ha logrado ya acu­
mular cantidades significativas de capital comercial .pro­
piamente dicho. Al permitírsele, esta concentración, tuvo 
él la posibilidad de abaratar los gastos de comerciaiiza-
ción y o.btener ganancias no sólo por la diferencia de 
precios de compra y venta, sino también-por el abarata­
miento de estos gastos. ^ 

De- esta manera, el capital reunido y adelantado para 
las actividades comerciales pudo desarrollarse de una ma­
nera más acentuada gracias a la misma existencia del co­
mercio que sirve de canal de articulación con el meTcado -
capitalista, ya que paulatinamente se Iba convirtiendo en 
un comercio al por mayor. ; Es- en esta etapa, es decir, 
cuando el comerciante logra acumular el dinero suficiente 
para-Invertir en el comercio al..por maypr, que.el capital 
comercial adquiere un mayor relieve, haciendo desaparecer 
aunque no en 'su totalidad, las formas tradicionales, aún 
no desarrolladas, del comercio directo -el trueque-, que "' 
es propio de una economía' circunscrita a un-área.relativa­
mente menor. . 
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A s í e l c a p i t a l c o m e r c i a l e m p i e z a a f u n c i o n a r de u n a 
m a n e r a d i f e r e n t e en e l - ámbito., de l a c i r c u l a c i ó n de r n e r -

La peq-u,ena p r o d u c c i ó n • c a m p e s i n a - ' qure-' s a l e d e - l a e c o n o ­
m í a y e m p l a z a a d e s t i n a r u n a p a r t e c o n s i d e r a b l e de l a 
p r o d u c c i ó n a l - m e r c a d o va a d q u i r i e n d o -más a c e n t u a d a m e n t e 
e l c a r á c t e r de p r o d u c c i ó n m e r c a n t i l y, p o r c o n s i g u i e n t e , 
t r a t á n d o s e de u n a p r o d u c c i ó n d e s t i n a d a a l m e r c a d o , t i e n e 
f o r z o s a m e n t e que s o m e t e r s e a - l a s l e y e s d e l c a m b i a , en 
c u a l e s q u i e r a de s u s f o r m a s . A s í él c a p i t a l c o m e r c i a l 
c o n s t i t u y e s i e m p r e - e l v e h í c u l o que " s i r v e de - m e d i a d o r e n ­
t r e l o s e x - t r e m o s : c o m p r a - v e n t a , p a r t i e n d o -de d i n e r o , -pa­
r a o b t e n e r d i n e r o i n c r e m e n t a d o . 

E l c a p i t a l c o m e r c i a l f a c i l i t a s o b r e m a n e r a e l m o v i ­
m i e n t o de l a s m e r c a n c í a s . , ya. que. e l l a s ' m i s m a s c o n s t i t u y e n 
l a s p r e m i s a s de l a s que -parte'..y. t i e n e , q u e p a r t i r . 

- Una v e z que se ha a c u m u l a d o " c o n s i d e r a b l e s c a n t i d a d e s 
de d i n e r o p a r a p o n e r l o en'1 m a r c h a como c a p i t a l c o m e r c i a l , 
l o s c o m e r c i a n t e s c o m i e n z a n a a c a p a r a r l a p r o d u c c i ó n de--, 
v a r i o s p r o d u c t o r e s ; e x t i e n d e n s u s a c t i v i d a d e s a v a s t a s 
z o n a s que m u c h a s v e c e s l o g r a n m o n o p o l i z a r ; c r e a n s u s p r o -
p i o s m e c a n i s m o s q u e , e n t r e o t r a s c o s a s , l e s p e r m i t e e s p e ­
c i a l i z a r s e y c o n o c e r m e j o r t o d o e l f u n c i o n a m i e n t o d e l 
m e r c a d o , - r a z a n p o r l a c u a l se v u e l v e n ya i m p r e s c i n d i b l e s 
p a r a l a a c t i v i d a d d e l p r o d u c t o r . 

No' e s t á eternas 'señalar-, que e l c o m e r c i o y, e s p e c i a l m e n ­
t e l a a c t i v i d a d de l o s c o m e r c i a n t e s , e s t i m u l a en c i e r t a 
m e d i d a l a p r o d u c c i ó n d e s t i n a d a a-1 m e r c a d a . La p e q u e ñ a 
p r o d u c c i ó n - p a r c e l a r i a no - -escapa- a e s t a - r e g l a . Como- se 
d e s p r e n d e , t a m b i é n d e l £ s t i l d i o ! p r e c e d e n t e a c e r c a de l o s 
p r o d u c t o r e s de p a p a , se ve que é s t a s t i e n d e n c a d a v e z m á s 
a r a c i o n a l i z a r su p r o d u c c i ó n , d e s t i n a n d o " g r a d u a l m e n t e ma­
y o r e s c a n t i d a d e s de s u s p r o d u c t o s a l m e r c a d o ; es d e c i r , -
t i e n d e n - c a d a v e z m á s a l a c r e a c i ó n de v a l a r e s de c a m b i a . 
Una-.de ..'las m u c h a s c a u s a s p a r a . e l l o , a p a r t e de l a s p r o d u c ­
t i v a s , s e r í a e l p a p e l q u e j u e g a e l c o m e r c i o en l a p r e s e n ­
t e e t a p a . " ... . - . 

De m a n e r a q u e l a s f u n c i o n e s d e l c a p i t a l c o m e r c i a l se 
r e d u c e n , en ú l t i m a i n s t a n c i a , a s e r v i r . a l i n t e r c a m b i o de 
m e r c a n c í a s m e d i a n t e l a c o m p r a y v e n t a de l a s mismas',..-y es 
e l c o m e r c i a n t e p r e c i s a m e n t e e l -que s i r v e de c o n e x i ó n e n ­
t r e - e l p r o d u c t o r y e l c o n s u m i d o r . 

c a n e l a s . E l c a p i t a l - c o m e r c i a l se 
c a s o , en un p o d e r o s a m e d i o de. a r t 
p r o d u c c i ó n ' p a r c e l a r i a c o n e l m e r e 

c o n v i e r t e , - - en n u e s t r o -
i c u l a c i ó n de l a p e q u e ñ a , 
ado c a p i t a l i s t a . 

1.-'. E s t u d i a .mencionado.: C I P C A • 1 9 7 9 2da Ed. 
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El dinero como capital comercial funciona bajo la fór­
mula: D - - M - D ' . Como se ve, el dinero como expresión 
monetaria de un valor•de cambia será el apunto departida, 
V el incremento de este valor de cambia se presenta visi­
blemente como meta propia e- independiente para el comer­
ciante. 'Decimos independientemente, porque éste se sepa­
ra de la producción y, por tan.to, se encuentra en manos 
de no productores. '° 

Podemos afirmar que el movimiento del capital comer­
cia 1" en la actualidad, en lo que a la producción agrícola 
respecta, se cine casi generalizadamente, a esta fórmula 
(D-M-D1), diferenciándose cada vez más.de la etapa en la 
que los productores intercambiaban los' productos entre 
sí, >En base al mecanismo: M - M; es decir-, en el campo 
cochabambina se está pasando rápidamente del- intercambio 
de valores de usa, protagonizado por los productores y 
los pequeños' comerciantes "pueblerinos, al intercambio ne­
tamente comercial de estasvalares. 

Esto obedece a la situación actual de la agricultura 
que se desenvuelve todavía en zonas -como las que nos ocu­
pa, en situación aun na dominada' por el capitalismo, es 
decir por el capital industrial. Esto hace que el capi­
tal sea en este sector esencialmente predominante. Esto 
es así, porque cuanta menos desarrollada se encuentre la 
producción, más se concentrará el dinero en manos de •co­
merciantes, y se acentuará -más aún la forma específica 
del 'capital comercial. (Señalemos que la inversión-tie 
parte de.este capital en la producción, a través del tra­
bajo en compañía, constituiría su máximo desarrolla). 

Esta no nos debe llevar a pensar ^que el capital comer­
cial, incluso al desarrollarse suficientemente hasta al­
canzar un cierta nivel, canstituy-e la única premisa para 
el desarrollo del mado de producción capitalista, más pro 
píamente para la penetración del capitalismo en el agro. 
Es indudable que é-ste juega su papel, primero 'coma~condi-
ción previa para la concentración del dinero y la, acelera 
ción. de esta concentración, y segunda, parque a .través de 
varios mecanismos, cama el.trabaja en compañía y el^prés-
tama usurario, conduce a la ruina y a la "proletariza-, 
ción" .o expulsión de los pequeños productores que, a la 
larga, se convertirán en trabajadores asalariadas, ya sea 
en el campa a en la ciudad. Repetimos que., esta no es s 

la. única condición para la penetración del 'capitalismo en 
el agro,, para ello influirán también otras condiciones. -
económicas. Por ello es necesario considerar también el 
grado de desarrollo al que.ha llegada la industria capi­
talista. En nuestra país el capital industrial no es to­
davía tan poderoso cama para poner bajo su dominio al ca-
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p i t a í ' c o m e r c i a l . . E s t e s e r á t o d a v í a un p r o c e s o l a r g o y 
p e n o s o m i e n t r a s s i g a a g o n i z a n d o l a p e q u e ñ a p r o d u c c i ó n 
p a r c e l a r i a , y e l c a p i t a l c o m e r c i a l s i g a c a m p e a n d o en s u s 

a c t u a l e s f o r m a s ' , en l a s - que i n c l u s o t i e n e l a p o s i b i l i d a d 
de i n c r e m e n t a r s e , no s ó l o a c o s t a d e l p l u s t r a b a j a y de 
u n a p a r t e s i g n i f i c a n t e d e l t r a b a j a n e c e s a r i a d e l c a m p e s i n a 
a t r a v é s d'e l a c o m p r a de l o s p r o d u c t o s p o r d e b a j a de su va 
l a r , s i n o t a m b i é n p a r l a v e n t a a l consunríldar- p o r e n c i m a de 
su v a l o r . 

A s í p u e s , , d e s d e e l p u n t o de v i s t a t e ó r i c a e h i s t ó r i c a , 
e l c a p i t a l ' c o m e r c i a l de" p o r sí no es s u f i c i e n t e p a r a e x ­
p l i c a r l a t r a n s i c i ó n de un r é g i m e n de p r o d u c c i ó n a o t r o . 
En r e a l i d a d e l c a p i t a l c o m e r c i a l , r e p e t i m o s , c u m p l e s ó l o 
u n a f u n c i ó n e s p e c í f i c a e i n d e p e n d i e n t e . 

De modo e n t o n c e s q u e e l c a p i t a l c o m e r c i a l que o p e r a 
en l a ' c o m e r c i a l i z a c i ó n de l o s p r o d u c t o s ' a g r o p e c u a r i o s de 
l o s p e q u e ñ o s piro du c t a r e s , a l " a r t i c u l a r e s t e moda_ de p r o ­
d u c c i ó n CDO e l m e r c a d a c a p i t a l i s t a , no i n t e r v i e n e en r e a ­
l i d a d en l a f o r m a c i ó n de l a c u o t a m e d i a d e - g a n a n c i a i n -
t e r s e c t g r i a l , en v i s t a 7 de que e l c a p i t a l i s m o a ú n no ha 
. t r i u n f a d a en e l a g r o c o c h a b a m b i n o y no se d a n a ú n l a s 
c o n d i c i o n e s p a r a e l l i b r e - f l u j o - de- l o s c a p i t a l e s d e l s e c ­
t o r i n d u s t r i a l de l a e c o n o m í a h a c i a e l s e c t o r de l a p r o ­
d u c c i ó n a g r í c o l a , mucho menos d e l c a p i t a l c o m e r c i a l que 
o p e r a en e s t e á m b i t o , h a c i a l a p r o d u c c i ó n i n d u s t r i a l . 

" E x i s t e n e v i d e n c i a s - de que a q u e l l o s que h a n lDgrado--
a c u m u l a r p r o p o r c i o n e s c o n s i d e r a b l e s de c a p i t a l c o m e r c i a l , 
h a n l o g r a d o , a p a r t e de- r o t a r i o d e . l a m a n e r a m á s c o n v e ­
n i e n t e p o s i b l e , i n v e r t i r p a r t e de e s t e c a p i t a l en l a p r o ­
d u c c i ó n a g r í c o l a m e d i a n t e e l t r a b a j a en c o m p a ñ í a , p e r o 
e s t a no es en r e a l i d a d una' i n v e r s i ó n p r o d u c t i v a . , s i n o 
s i m p l e m e n t e un a d e l a n t a ( c r é d i t o ) que da e l r e s c a t i s t a 
c o n e l f i n de g a r a n t i z a r su a c o p l a y p r e c i a s b a j a s a su 
f a v o j . Casa s i m i l a r a c u r r e c o n ' l a i n v e r s i ó n que' h a c e e l 
c o m e r c i a n t e en l a a d q u i s i c i ó n de m e d i o s de t r a n s p o r t e , •• 
c o n v i r t i é n d o s e de e s t e , moda en c o m e r c i a n t e - t r a n s p o r t i s t a . 
E s t o p o r . s u p u e s t a f a c i l i t a m e j o r l a r o t a c i ó n d e l c a p i t a l 
c o m e r c i a l , p e r o a ú n a s í h a c e d e f i n i t i v a m e n t e d i f í c i l que 
e s t e c a p i t a l i n t e r v e n g a e.n l a f o r m a c i ó n i n t e r s e c t o r i a l de 
l a c u o t a m e d i a de g a n a n c i a . Lo q ue en r e a l i d a d o c u r r e , , 
coma d e c í a m o s , es que e l c o m e r c i a n t e s e a p r o p i a de l a g a ­
n a n c i a g e n e r a l en . e l s e c t o r , o b t e n i d a g r a c i a s a l a r e t e n ­
c i ó n de u ñ a p a r t e s i g n i f i c a t i v a d e l e x c e d e n t e a g r í c o l a 
que se g e n e r a en l a p r o d u c c i ó n . 

T a m b i é n es c i e r t o q u e u n a p a r t e de e s t o s e x c e d e n t e s se 
t r a s l a d a a l s e c t o r - c o m e r c i a l de l a b u r g u e s í a i m p o r t a d o r a 
y de l a b u r g u e s í a i n d u s t r i a l a t r a v é s ' d e * l a c o m p r a p o r e l 
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comerciante de insumas., implementos, de traba jo ' y ar-t ícu- ' 
los de consuma duraderas y na duraderas. Na podemos pre­
cisar en-este caso cómo se reparte la ganancia entre es­
tas comerciantes, para ello se hace necesario poseer da­
tos, concretas sobre la actividad de las firmas~importado­
ras y el consumo de artículos manuf.act'urados por el cam­
pesino. Lo que podemos señalar ahora es que, en este, ca­
so, se ve de la manera,, más patente queel capital comer­
cial no sólo ha lograda aislar al productor del mercado 
para sus productos, sino que sirve también de intermedia­
rio para venderle a éste las insumas y artículos de con­
suma señaladas, de la que podemos deducir que el comer­
ciante obtiene su ganancia por dable vía.. 

Para finalizar este acápite, quisiéramos.. considerar 
algunos aspectos de la rotación del capital comercial, 
en vist'a de que el rescatista se da modos de hacer rotar 
su capital de la manera más ventajosa pasible. 

Definimos la rotación del capital comercial coma el 
cicla repetitivo- de inversión que se hace en la esfera de 
ia comercialización y -que se manifiesta bajo la forma de" 
-D-M; M-D-'. .-, Las'veces de.rotación o repetición de este 
ciclo, depende de las veces de operación de D-M-D'._ 

Hay que tomar en cuenta.que la circulación de mercan­
cías en los marcos de una economía., campesina, con bajo y 
desigual nivel de desarrollo, va- condicionada na s-óla a... 
la inversión, en .la esfera estrictamente comercial, sino 
también al adelanta:que'hace el rescatista para el traba­
jo en "compañía". De ahí que una parte del capital co-- -
mercial quede "dormida" desde el momento mismo de la 
siembla hasta- el período de la cosecha; pero esto no 
constituye un impedimento para que el rescatista obtenga 
ganancias considerables, -que sob-repasan cualquier tasa de 
interés que podría cobrarse, de acuerdo a las exigencias 
del mercada monetario.' 'Esto lo consigue a través de la 
fijación por - él de precios bajas, a su favor, para la . 
parte que : le " corresponde al campesino compañero; p_or ̂ a tro-
lado . .el . rescatista logra con .esto,otro objetivo , que es 
el de garantizar . el .acopio de papa en períodos específi­
cos en las distintas-zonas. • 

•tro aspecto que le permite al intermediario rotar su 
capital comercial de'la manera más .ventajosa posible, es 
su conocimiento del mercado,-que le permite detectar las. 
cambias que se operan en la 'oferta y la demanda y elegir-
el momento precisa de inversión y de ven ta v Pero- también 
es- cierto que las limitaciones en cuanto a ámbito de.ope­
ración, van condicionando los ámbitos.de repetición. Un 
acopio al. pie- de finca.significa.una inversión- en un ámbi­
to con características especiales donde los márgenes dé 
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g a n a n c i a f i n a l e s s e r á n d i f e r e n t e s d e - l e s m á r g e n e s de g a ­
n a n c i a o b t e n i d a s s i se a c o p i a r a en una f e r i a l o c a l o z o ­
n a l , d e b i d o a u n a - s e r i e de p a r t i c u l a r i d a d e s que - s e ' p r e ­
s e n t a n en l o s d i f e r e n t e s á m b i t o s de a c o p i a . C r e e m o s que 
e s t a s p a r t i c u l a r i d a d e s r e p e r c u t e n p r á c t i c a m e n t e en l a s 
m á r g e n e s f i n a l e s , d e s p u é s de r e a l i z a d a e l p r o d u c t o . 

- E x i s t e un c o n s e n s o c o m ú n en e l i n t e r m e d i a r i o p a r a que 
su c a p i t a l - se p o n g a en a c c i ó n l a m á s p r o n t o p o s i b l e . 
A q u í se p o n e de r e l i e v e t o d a . l a h a b i l i d a d que t i e n e e l 
r e s c a t i s t a p a r a , a p r o v e c h a r a l m á x i m o , l a " i r r a c i o n a l i d a d " 
de v e n t a s p o r p a r t e d e l c a m p e s i n o : -

La r o t a c i ó n r á p i d a ' d e l c a p i t a l , c o m e r c i a l en o t r o m e d i a 
n d a c o s t u m b r a d o se h a c e d i f í c i l . P a r e c í e r a . q u e c a d a m e r ­
c a d o .se a u t o r r e g u l a r a en c u a n t o a p o s i b i l i d a d e s de r e p e ­
t i c i ó n d e l c i c l o . P o r e j e m p l o , e l a c o p i o en " E l P u e n t e " , 
d o n d e s.e c u e n t a c o n u n a d e t e r m i n a d - a m a g n i t u d de c o l o c a ­
c i ó n d e l p r o * d u c t o p o r p a r t e d e l c a m p e s i n o en d e t e r m i n a d o 
. p e r í o d o , d o n d e p o r o t r o l a d o a c t ú a a d e m á s un n ú m e r o d e ­
t e r m i n a d o de r e s c a t i s t a s , y p o r l a s - e s p e c i a l e s c a r a c t e r í s 
t i c a s que t i e n e - l a c o l o c a c i ó n d e • e s t e p r o d u c t o en S a n t a 
C r u z , n o r m a r á y f i j a r á un c i c l a e s p e c í f i c o de m o d a l i d a d y 
t i e m p o , que se d i s t i n g u e de o t r o s m e r c a d o s r u r a l e s 'que 
t i e n e n d i f e r e n t e r e l a c i o n a m i e n t D c o n e-1 m e r c a d o de v e n t a . 
En. e s t e c a s a ' e l c a p i t a l c o m e r c i a l p o d r á r o t a r s ó l o sema-
n a l m e n t e . P e r o , a ú n a s í , e x i s t e u q - i n c o n v e n i e n t e . ' d e r i v a ­
do d e l h e c h o de que n o t a d a s l a s s e m a n a s se c u e n t a c o n 
i g u a l e s c o n d i c i o n e s de i n v e r s i ó n , p o r q u e no e x i s t e l a 
m i s ma m a g n i t u d , de o f e r t a , d e b i d o a. que e l l a e s t á r e l a c i o ­
n a d a c o n - l o s p e r í o d o s - d e c o s e c h a . 

Una b u e n a o f e r t a , , c o n p r e c i o s c o n v e n i e n t e s , . h ará- s i n 
d u d a que s e — t e n g a i n t e r é s en - i n v e r t i r l o m á s p o s i b l e . Es 
a q u í d o n d e e n c o n t r a m o s a l i n t e r m e d i a r i o m a y o r i s t a q u e 
o p e r a en m e r c a d o s i m p o r t a n t e s de . v e n t a " ( y a s e a en- l o s de 
La Paz D- Santa" Cruz),-".y que se d e s p l a z a h a c i a l o s c e n t r a s 
p r o d u c t o r e s . L ó g i c a m e n t e e s t e d e s p l a z a m i e n t o d e b e r á c a n ­
t a r 'can u n a s e r i e de e l e m e n t a s - a d i c i o n a l e s n e c e s a r i o s p a ­
r a e l r e s c a t e , como s o n : - t r a n s p o r t e , c o n o c i m i e n t o d e l 
m o v i m i e n t o de l a s f e r i a s , s i l o s , e t c . . ' . '; 

S i g u i e n d o s i e m p r e c o n e l e j e m p l o de " E l P u e n t e " , e l . 
c o m e r c i a n t e que e f e c t ú a s u s v e n t a s en él m e r c a d o - d e La 
Ramada de S a n t a C r u z , t i e n e c o i n c i d e n c i a en c u a n t o a l 
t i e m p o de c o m p r a y. r e a l i z a c i o n de l a m e r c a n c í a . Compra 
e l d í a l u n e s en. " E l P u e n t e " y v e n d e e l m a r t e s en e l m e r ­
c a d o m e n c i o n a d a . . S i se d i e r a e l c a s o de, a c o p l a r s e 'no e l 
d í a l u n e s , s i n o e l j u e v e s ( d í a en que sé a c o p i a en - l a f e ­
r i a d e - A r a n i ) , c o n l a p o s i b i l i d a d de v e n d e r un v i e r n e s o 

-27-



un sábado, e l m e r c a d o da c o l o c a c i ó n y a no s e r á e l de La 
Ramada, s i n o D t r o , q u e f u n c i o n a en e s o s d í a s . M u c h a s v e ­
c e s e l r e s c a t i s t a de " E l P u e n t e " debe p e r m a n e c e r en S a n t a 
C r u z t r e s d í a s o m á s p a r a e l c o b r o de l a p a p a v e n d i d a . 
E s t e r e t r a s o en l a c a n c e l a c i ó n v i e n e a s e r o t r o de l o s 
e l e m e n t a s l i m i t a n t e s p a r a u n a n u e v a r o t a c i ó n i n m e d i a t a 
d e l c a p i t a l . En e s t o s c a s o s e l r e s c a t i s t a o p t a p o r . d i s ­
p o n e r de u n a r e s e r v a de o p e r a c i ó n , c o n e l p r o p ó s i t o de no 
p e r d e r e l t i e m p o en l a e s p e r a y d e d i c a r s e a l n u e v o r e s c a ­
t e . E s t o e s muy c a r a c t e r í s t i c o e s p e c i a l m e n t e en l o s g r a n 
d e s m e r c a d a s como l o s de S a n t a - C r u z y La P a z . E s t a r e s e r 
v a m a n t e n d r á en a c t i v i d a d a l r e s c a t i s t a h a s t a q u e v u e l v a 
n u e v a m e n t e a S a n t a C r u z y c o b r e p a r a r e p o n e r s u c a p i t a l 
q u e a s c i e n d e en e s t e t i p o de o p e r a c i o n e s a l 5 0 % de su c a ­
p i t a l d i s p o n i b l e . A q u í e n c o n t r a m o s p r e c i s a m e n t e u n a de 
l a s r a z o n e s p a r q u é e l c a m p e s i n o no c o n t i n ú a en e l c o m e r ­
c i o , u n a v e z i n i c i a d a ; e s d e c i r , l e f a l t a c a p i t a l p a r a 
c u b r i r e l p o r c e n t a j e q u e r e q u i e r e e s t e p e r í o d o de e s p e r a . 

No hemos d e t e c t a d o e s t a p r á c t i c a a n i v e l z o n a l , s i n o 
s ó l o a n i v e l i n t e r d e p a r t a m e n t a l . 

En l a r a p i d e z d e l c i c l a de r o t a c i ó n d e l c a p i t a l c o m e r ­
c i a l i n f l u y e s i g n i f i c a t i v a m e n t e l a r a p i d e z d e l c o n s u m a y 
l a s p r e f e r e n c i a s e s p e c i a l e s de l o s c o n s u m i d o r e s ( p o r e j e m 
p í o : h a y c i e r t a p r e f e r e n c i a en e l m e r c a d o de S a n t a C r u z 
p o r l a p a p a h o l a n d e s a , m i e n t r a s q u e en e l m e r c a d o , de Co-
c h a b a m b a , . p o r l a p a p a de l a z o n a de Col^omi y M e l g a ) . 

P a r a c o n c l u i r p o d e m o s d e c i r q u e c u a n t o , m á s r á p i d o r o t e 
e l c a p i t a l c o m e r c i a l , e s d e c i r , c u a n t a s m á s v e c e s se r e ­
p i t a e l c i c l a c a n e l t i e m p o m á s c o r t o p o s i b l e , t a n t - o m á s 
v e n t a j o s o s e r á e s t a p a r a e l r e s c a t i s t a . A q u í s e p o n e en 
j u e g a l a h a b i l i d a d d e l r e s c a t i s t a , q u e s e m a n i f i e s t e en 
u n a b u e n a e x p e r i e n c i a y en c o n o c i m i e n t o s a m p l i o s a c e r c a 
d e l p r o b l e m a . A c l a r e m o s q u e l a f u n d a m e n t a l p a r a l a g a ­
n a n c i a c o m e r c i a l no es s i e m p r e l a v e l o c i d a d de r o t a c i ó n 
d e l c i c l o , s i n o l a m a g n i t u d d e l c a p i t a l q u e p e r m i t e l a 
g a n a n c i a p o r l a d i f e r e n c i a de p r e c i o y de p e s o . Un v o l u ­
men m a y o r q u e t e n g a , p a r e j e m p l o , u n a s o l a r o t a c i ó n en 
u n a s e m a n a , o b t e n d r á m a y o r e s g a n a n c i a s q u e un p e q u e ñ o c a ­
p i t a l que p u d i e r a t e n e r en e l m i s m a p e r í o d o d o s c i c l a s de 
r o t a c i ó n . 



C A P I T U L O I I 

2. TIPOLOGIA DE MERCADOS, RASGOS Y CARACTERISTICAS DE 

ACOPIO Y COMERCIALIZACION 

2 . 1 . A l g u n a s C a r a c t e r í s t i c a s G e n e r a l e s . 

E x i s t e n c o n d i c i o n e s q u e p e r m i t e n e l s u r g i m i e n t o de un 
c a m p e s i n o - c o m e r c i a n t e , i m p u l s a d o p o r f a c t o r e s t a l e s como 
l a u b i c a c i ó n de l a c o m u n i d a d r e s p e c t o d e l m e r c a d o y de l a 
c a r r e t e r a ^ e l g r a d o de r e l a c i o n a m i e n t o c o m e r c i a n t e - c a m p e ­
s i n o y, m á s q u e t o d o , e l g r a d o de d i f e r e n c i a c i ó n c a m p e s i ­
na b l o q u e a d a o e s t a n c a d a p o r e l c o m e r c i o . 

La i n c i t a c i ó n d i r e c t a d e l c o m e r c i a n t e h a c i a e l c a m p e ­
s i n o a q u e é s t e s e a p a r t e de su f a c i l i d a d de a c o p i o , como 
c o n t r a p a r t i d a , va i n t e g r a n d o l e n t a m e n t e a l c a m p e s i n o a 
e s t a a c t i v i d a d , p e r o no a t o d o c a m p e s i n o , s i n o s o b r e t o d o 
a l c a m p e s i n o a c o m o d a d o . E s t e c a m p e s i n o a c o m o d a d a t i e n e 
cama m e t a e l c o m e r c i o , como su p r ó x i m o p a s o , p o r q u e ve a 
su a l r e d e d o r p r e c i s a m e n t e a l c o m e r c i a n t e en p l e n a f i a r e -
c i m i e n t o y p o s e e d o r de u n p o d e r a m p l i o . 

Se ha d e n o m i n a d o a l c o m e r c i o e n t r e c a m p e s i n a s coma u n a 
r e l a c i ó n h o r i z o n t a l ; s i n e m b a r g a e s t a h o r i z o n t a l i d a d no 
l a c o n s i d e r a m o s v i g e n t e d e n t r o de l o s m a r c a s a c t u a l e s de 
c o m e r c i a l i z a c i ó n , en r a z ó n de q ue e l c o m e r c i a no e x p r e s a 
en sí mism o m á s que u n a v e r t i c a l i d a d . P o d r í a h a b l a r s e 
m á s b i e n de u n a h o r i z o n t a l i d a d s o c i a l , mas n o - e c o n ó m i c a . 

Es i m p o r t a n t e v e r c ó m o l o s e l e m e n t a s i n t e r n o s de l a 
a r t i c u l a c i ó n f a m i l i a r d e n t r o de l a c o m u n i d a d , y o t r o s t i ­
p o s de l a z o s , p e r m i t e n l a c o n f o r m a c i ó n de l o s c a m p e s i n o s 
c o m e j c i a n t e s , p a r a q u i e n e s e l i n t e r m e d i a r i o f u e r a de l a 
c o m u n i d a d se p r e s e n t a como e l e n l a c e de l a s o p e r a c i o n e s . 

C u a l q u i e r f o r m a de r e l a c i o n a m i e n t o c o m e r c i a l c o n l a 
c o m u n i d a d , n o s da p u n t o s de p a r t i d a p a r a l a e x p l i c a c i ó n 
d e l s u r g i m i e n t o d e l i n t e r m e d i a r i o . D e c i m o s e s t o p o r q u e 
l a c o m u n i d a d c o n o c e p a r l o menas k t i p a s de c o m e r c i a n t e s : 

La " r a n k h e r a " de l a f e r i a 
La " r a n k h e r a " q u e e n c a r g a 
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La " s h a l e r a " - 1 ( é s t a s e o c u p a de l a v e n t a de a b a r r o ­
t e s , t r u e q u e ; h a c e e l i n t e r c a m b i o en l a c o m u n i d a d ) 

E l " r a n k h e r o c h i c o " o - c a m p e s i n a c o m e r c i a n t e en l a 
c o m u n i d a d o " a g a r r a d o r " , como l e l l a m a n . 

A g r e g a r í a m o s a é s t o s un t i p o q u e n o s p e r m i t i r í a 
m o s t r a r e l f e n ó m e n o d e l i n t e r c a m b i o h o r i z o n t a l : " E l 
l a r i " , q u e v i e n e d e l A l t i p l a n o t r a y e n d o s a l p a r a 
i n t e r c a m b i a r p o r p a p a y g r a n o s . 

Es i n t e r e s a n t e c a p t a r e l g r a d o de r e l a c i o n a m i e n t o de l a 
" s h a l e r a " c o n l a c o m u n i d a d ; é s t a l l e g a m u c h a s v e c e s a s e r 
p a r t e .de l a c o m u n i d a d , c o m p a r t i e n d o l a v i d a de l a m i s m a . 
L o s p r o d u c t o s q u e é s t a t r a e s o n a b a r r o t e s como a z ú c a r , 
a r r o z , f ó s f o r o s , e t c . L o s p a g o s en d i n e r o o en p r o d u c t o 
no s i e m p r e s o n en e l m o m e n t o , s i n o q u e l a " s h a l e r a " a l 
i n s t a l a r s e en l a c o m u n i d a d , g e n e r a l m e n t e p o r e s p a c i a de 
3-5 d í a s , da l a p o s i b i l i d a d a l o s c a m p e s i n o s de q u e r e t r a ­
s e n s u s p a g a s , y se l l e g a a s i t u a c i o n e s en l a s q u e l a 
" s h a l e r a " l e s d e j a a c r é d i t o h a s t a s u p r ó x i m a l l e g a d a , ya 
q u e en d i f . i n i t i v a e s l a i n t e r m e d i a r i a q u e t r a b a j a p r i n c i ­
p a l m e n t e a d o m i c i l i o í 2 I l u s t r e m o s c ó m o e x p l i c a e l cam­
p e s i n o l a o p e r a c i ó n d e l " r a n k h e r o c h i c o " : " . . . e l l o s a g a ­
r r a n p o r e j e m p l o en 5 0 0 p e s o s , ¿ n o ? , e l l o s d i c e n ( a l a 
r a n k h e r a ) he a g a r r a d o en 5 2 0 , e l l o s m i s m a s a v e r , c ó m o 
n o s g a n a n en n u e s t r a p r e s e n c i a . En v e z de v e n d e r d i r e c ­
t a m e n t e a l a r a n k h e r a , v e n d e m o s a l da n u e s t r a c o m u n i ­
dad...."..3 

E s t o s acop"ió^ p a s e e n u n a b a s e . . s o c i a l ' f u e r t e : e l com­
p a d r a z g o c a m p e s i n o , e l p a r e n t e s c o f a m i l i a r de p r i m e r y 
s e g u n d o o r d e n , r e l a c i ó n de A y n i , e t c . ; e s t o s v í n c u l o s 
p e r m i t e n a l c a m p e s i n o a c o p i a r p a r a l a r a n k h e r a . 

1 : La " s h a l e r a " e s u n a c a t e g o r í a de i n t e r m e d i a r i a q u e 
u t i l i z a e q u i v a l e n t e s como: p l á t a n o , k e r o s e n e , p a n , 
n a r a n j a s , , p o r p a p a m a y o r m e n t e , p e r o e n s u e v o l u c i ó n 
v a a c e p t a n d o d i r e c t a m e n t e e l d i n e r o , p a r a l e l a m e n t e a 
l a d i v e r s i f i c a c i ó n de p r o d u c t o s de c o n s u m o q u e o f r e ­
c e l a c o m u n i d a d . 

2. " C o n s - i d e r a c i o n e s s o c i o l ó g i c a s a c e r c a de u n a p o l í t i c a 
de d e s a r r o l l o en c o m u n i d a d e s c a m p e s i n a s de C o c h a b a m -
b a - B o l i v i a " . D. M e n d o z a , 1980 

3. E n t r e v i s t a p r o d . " P u e n t e " , e q u i p o CIPCA. 1 9 7 9 . Pg. k. 
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E s t e p r o c e s o de d i f e r e n c i a c i ó n y c r e c i m i e n t o c o m e r ­
c i a l , en c u a n t o a l o s a g e n t e s de c o m e r c i o , no p o d í a s u r ­
g i r s i n o a p a r t i r de c o n d i c i o n e s a p r o p i a d a s c o n a q u e l l a 
i n d e p e n d e n c i a a g r í c o l a c a m p e s i n a , de modo q u e d e b e m o s e n ­
t e n d e r l a d e n t r o de l o s m a r c o s h i s t ó r i c o - s o c i a l e s . 

- Un h e c h o e s e l c o m e r c i o l i g a d o e s t r e c h a m e n t e a l a e s ­
t r u c t u r a de l a c o m u n i d a d , y o t r o a l m a r g e n , p e r o c o n 
e l l a . *• 

2 . 2 . A c o p i o a l P i e de l a F i n c a . 

E n t e n d e m o s p o r a c o p i o a l p i e de f i n c a r l a s c o m p r a s q u e 
e l c o m e r c i a n t e r e a l i z a en l o s m i s m o s c e n t r o s de p r o d u c ­
c i ó n , m a n i f e s t á n d o s e en s u s t r a n s a c c i o n e s t o d o un f e n ó m e ­
no e s p e c i a l q u e se d i f e r e n c i a de l o s o t r o s á m b i t o s de 
a c o p i o . 

E s t a p r á c t i c a se p r o p a g ó como c o n s e c u e n c i a de l a n u e v a 
e s t r u c t u r a a g r í c o l a q u e se p r e s e n t ó d-rspués de l a R e f o r m a 
A g r a r i a , d o n d e e l a n t e r i o r a g e n t e c o m e r c i a l i z a d o r , e l 
e x - p a t r ó n y s u a d m i n i s t r a d o r , f u e d e s p l a z a d o , y l o s p r o ­
d u c t o s e m p e z a b a n a e s c a s e a r . A e s t o h a y q u e a ñ a d i r l a 
e x i s t e n c i a en l o s p o b l a d o s p e q u e ñ a s , c e r c a n o s a l o s c e n ­
t r o s de p r o d u c c i ó n ' , de e l e m e n t a s q u e e s t á n p o t e n c i a l m e n t e 
en c o n d i c i o n e s de d e d i c a r s e a l a c o p i o . 

L o s r a s g o s de e s t e a c o p i o f u e r o n d e s c r i t o s p o r g e n t e 
q u e c o n o c e de c e r c a e s t e f e n ó m e n o . ,E1 A l c a l d e de A r a -
n i n o s m a n i f e s t ó a l r e s p e c t o : 

" . . . e l l a s s e t r a s l a d a n c o n s u s p r o p i a s r o m a n a s a 
l a s a l t u r a s de l a p r o v i n c i a de A r a n i ; en a q u e l l a s 
z o n a s s o r p r e n d e n a l o s c a m p e s i n a s en s u i n o c e n c i a . 
Cpmo e l l o s no c o n o c e n , e l l o s ¿ c ó m o p o d í a n p e s a r ? 
n i c u á n t a s l i b r a s , n i c u á n t o s k i l o s ; e l l o s e r a n 
l o s ú n i c o s j u e c e s y c o m p r a d o r e s . . . e s t a f o r m a de 
i r a c o m e r c i a r en s u s p r o p i a s l u g a r e s h i z o q u e e l 
m e r c a d o de A r a n i d e s a p a r e z c - a , ya no l l e g a b a n i 
u n a s o l a c a r g a de p a p a a l a . p o b l a c i ó n . . . t o d a e s ­
t a g e n t e q u e se ha d e d i c a d o a e s t e n e g o c i o q u e yo 
l l a m o i l í c i t o , p o r q u e no h a b í a c o n t r o l de n i n g u n a 
n a t u r a l e z a q u e p u d i e r a g a r a n t i z a r l a r e l a c i ó n e n ­
t r e c o m p r a d o r y v e n d e d o r - , ha h e c h o q u e n a t u r a l m e n ­
t e s e e n r i q u e z c a l a g e n t e en f o r m a i l í c i t a . To-" 
d a s a q u e l l o s e l e m e n t o s q u e se h a n d e d i c a d a a e s t a 
f o r m a de n e g o c i o , a c t u a l m e n t e e s t á n b i e n a c o m o d a ­
d o s ; en c a m b i o e l c a m p e s i n a ha r e g a l a d a su t r a b a j a 
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C o s t u r a d a de l a s b a l s a s u n a V E Z c o n c l u i d a 
t r a n s a c c i o n e s . 
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\ 

V e s t a e s t é c o m p r o b a d o ; e s t o s a c a p a r a d o r e s l o s 
h a n h e c h o s u s c o m p a d r e s e s p i r i t u a l e s , de u n a 
o t r a f o r m a como e l l o s l l a m a n , u n m e d i o m á s f á ­
c i l d e e n g a ñ a r a l o s c a m p e s i n o s , p u e s , c o n e s t e 
" t í t u l o " de c o m p a d r e s s e v a n c a r g a n d o " c h i c h a 
a l c o h o l i z a d a " , e s d e c i r c h i c h a c a r g a d a c o n a l ­
c o h o l b l a n c o , y a l o s c a m p e s i n o s l o s e m b o r r a ­
c h a n a l l í y l o s e n g a ñ a n a s u a g r a d o , t a n t o en 
e l p e s o como en e l v p r e c i o . E s t e e s u n o de l a s 
s i s t e m a s de e x p l o t a c i ó n . . . " 

" O t r o e s c o m p r a r l e s l a s c o s e c h a s " p a r a d a s " , e s d e c i r , 
c a l c u l a n c u á n t o p u e d e s a l i r de un p e d a z o de s e m b r a d o y e n ­
t o n c e s a d e l a n t a n u n a c a n t i d a d de d i n e r o y l a o t r a c a n t i ­
d a d d a n d e s p u é s de l a c o s e c h a , e s a e s o t r a f o r m a c ó m o h a n 
p o d i d o e s t a b l e c e r o t r o n e g o c i o . * . " ( D o c u m e n t o E q . I n v e s ­
t i g a c i ó n CIPCA; Pg. 2; 1 9 7 9 ) . 

P o r o t r a p a r t e , e l r e s c a t i s t a " . . . l e v e n d e a l c a m p e s i ­
no i n s u m o s a g r í c o l a s a p r e c i o s e l e v a d a s p a r a a s e g u r a r s e 
de t o d a l a p r o d u c c i ó n d e l c a m p e s i n a . . . " ( I b í d e m ; Pg. 1 ) . 
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" E l c o m e r c i a n t e ha e n c o n t r a d o u n a o t r a f o r m a de e n ­
g a ñ o e n l a v e n t a de i n s u m o s , q u e c o n s i s t e en e x t r a e r 
a b o n o de l a b o l s a , v e n d i é n d o l e p o r d e b a j o d e l p e s o de 
50 k i l o s , v o l v i é n d o l a a s e l l a r "como s i no p a s a r a n a ­
d a " , e s t o l e p e r m i t e a v e c e s v e n d e r c a s i a l m i s m o p r e ­
c i o q u e en l a c i u d a d , l o q u e e l c a m p e s i n a en m u c h o s c a ­
s o s c a e p o r su i n g e n u i d a d " . 1 

E s t o l ó g i c a m e n t e p u e d e p a s a r en c u a l q u i e r i n s u m o 
que se v e n d e a l c a m p e s i n o . 

T a m b i é n p a r a e l t r a b a j o " e n c o m p a ñ í a " , e l r e s c a t i s ­
t a e n t r e g a a l c a m p e s i n o l o s i n s u m o s y l o s g a s t o s q u e se 
r e q u i e r e n p a r a d i c h o t r a b a j o . A p a r t e , e l r e s c a t i s t a 
h a c e o t r a a r r e g l a , e n t r e g a a l c a m p e s i n o d i n e r o p a r a q u e 
c o m p r e s e m i l l a a c o n d i c i ó n de que se l e d e v u e l v a a l c a ­
bo de t r e s a ñ o s ( s e g ú n e l a c u e r d o ) en d i n e r o " . 2 

^ V é a s e l a r e l a c i ó n a c r e e d o r - d e u d o r ; s e r d e u d o r cam­
p e s i n o l o l l e v a a c i e r t a r e l a c i ó n " p e r p e t u a " r e s p e c ­
t o d e l r e s c a t i s t a ; p o r e s o él s i e m p r e e s t á c o m p r o m e t i ­
do . 

M á s a d e l a n t e , e l I n t e n d e n t e M u n i c i p a l de A r a n i , 
m a n i f i e s t a : 

" . . . p o r e j e m p l o : s i u s t e d a n d a p o r a h í , e l r e s ­
c a t i s t a e s t á t a m b i é n p o r a h í ; u s t e d e s t á r o g a n ­
do ( p a r a q u e l e v e n d a ) ; e l r e s c a t i s t a l e h a c e 
u n a s e ñ a a l c a m p e s i n o y é s t e ya no l e d a , e s o 
m á s . . . " 3 

"'Después l l e v a n a c h i o t e , c o m i n o , c i g a r r o s , a z ú ­
c a r , p a n , p a r a q u e l e s den* h u e v a s . . . cama 
" t ' i n k a " , 4 e n t o n c e s e l c a m p e s i n o , c o n e l i n t e ­
r é s d e l a z ú c a r , a s í como de l o s c o n d i m e n t o s , 
l e s d a n n o m á s , p o r e j e m p l o , a s í h a c e n l a s " b o ­
t a s b l a n c a s " . ( A p a r t e d e l p a g o p o r l o s h u e v o s , 

1 . I b í d e m D. M e n d o z a . 1 9 8 0 . 
2. E n t r e v i s t a I n t e n d e n t e M u n i c i p a l A r a n i . Eq. I n v . 

CIPCA. P g s . 1-2, 1 9 7 9 . 
3. I b í d e m ; Pg. k. 
k. T ' i n k a : u n a e s p e c i e de p r o p i n a D r e g a l o q u e e l c o ­

m e r c i a n t e l e da a l c a m p e s i n a c a n e l p r o p ó s i t o de 
c o m p r o m e t e r l a en s u s t r a s a c c i o n e s , e s d e c i r no es 
o t r a c o s a que un s o b o r n o . 
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l e s d a n e s o ) y a e s o se i n c l i n a e l c a m p e s i n a ; 
e s p o s i b l e q u e t e . h a g a m a t a r ( e l c a m p e s i n o ) 
p o r no p e r d e r e s a s c o s a s ; h a s t a p o r u n a c a j a 
de f ó s f o r o s s e d e j a n c o n q u i s t a r , l l e v a n 
l l u j t ' a l t a m b i é n , e t c "2 

P a r a e s t a s a c t i v i d a d e s de a c o p i o , e l r e s c a t i s t a 
d i s p o n e de c a m i o n e s p r o p i o s . A l r e s p e c t o n u e s t r o e n t r e ­
v i s t a d o n o s d i c e : 

" . . . l o s r e s c a t i s t a s de A r a n i t i e n e n s u s mo­
v i l i d a d e s p r o p i a s , s e v a n a c u a l q u i e r h o r a 
y e l d í a q u e e l l o s v e a n p o r c o n v e n i e n t e ; no 
s i e m p r e v i e n e n a l a s f e r i a s , v a n a d i s t i n t a s 
l u g a r e s , e l l o s e s t a b l e c e n a l l í s u s " f e ­
r i a s " . . . l l e v a n un m o n t ó n de c a r n e y a l l í 
c o c i n a n . . . h a s t a c h i c h a l l e v a n de " t ' i n k a " 
p a r a h a c e r l o s e m b o r r a c h a r . Coma e l c a m p e s i ­
no se e n t r e g a p o r e l a l c o h o l , de e s a m a n e r a 
no t o m a n en c u e n t a l a p r o d u c e i o n " . 3 

En c u a n t a a l r e l a c i o n a m i e n t o y l a i n f l u e n c i a en l a s 
a c t i t u d e s de v e n t a d e l c a m p e s i n a , e l A l c a l d e de A r a n i 
m a n i f i e s t a : 

"...a n a d i e - l e d a n , d i c e n l a s r e s c a t i s t a s : 
'yo s e l o h i c e s e m b r a r , yo l e a d e l a n t é , 
t i e n e n t o d a l a c o s e c h a s e g u r a ' ; e l no h a ­
c e r s e d e s c u b r i r , a h í e s t á e l a s u n t a ; u n d í a 
es de u n l u g a r ( e l r e s c a t i s t a ) , o t r o de o t r o 
l u g a r , p o r e s o t i e n e q u e h a c e r c o m p a d r e s en 
u n o y o t r o l u g a r . . . A u n " r a n k h e r o " , u n 
a c a p a r a d o r , u n c a m p e s i n o p u d i e n t e , t i e n e n 
q u e h a c e r l o c o m p a d r e , p a r a - q u e l u e g o e l com­
p a d r e o c o m a d r e s e a e x p l o t a d a ; e s a es e l i n ­
t e r é s q u e l l e v a ; p o r e s o que e l c o m p a d r e 
s i e m p r e p r e f i e r e a s u c o m p a d r e o c o m a d r e . . . 

1 . L l u j t ' a : " L e j í a " h e c h a c o n c e n i z a y f r u t a , u s a d a 
como a c o m p a ñ a m i e n t o a l m a s c a r c o c a . 

2. E n t r e v i s t a I n t e n d e n t e M u n i c i p a l A r a n i . Eq. I n v . 
CIPCA. P a g . 5. 

3. E n t r e v i s t a I n t e n d e n t e M u n i c i p a l de A r a n i , . Eq. I n v . 
CIPCA 1 9 7 9 . P a g . 5. 
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E l c a m p e s i n o t r a e o v e j a s , h a s t a v a c a s ( p a r a 
v e n d e r ) ; o s e a l e s h a c e n p r o d u c i r t o d o p a r a 
e l c o m p a d r e , e s a e s l a m a ñ a q u e t i e n e n é s ­
t o s , p o r e s o no t e m e n r e c i b i r m á s c o m p a d r e s . 
A h o r a , c u a l q u i e r a q u e q u i e r e c o m p r a r , no t e 
d a n , p o r q u e e s p a r a e l c o m p a d r e : UO, 50 
c a r g a s , u n a c a m i o n a d a , d o s c a m i o n a d a s ( d e p a ­
p a ) ... " 1 • 

¿ Q u é r a z o n e s e n c o n t r a m o s como e x p l i c a t i v a s a e s t o s 
h e c h o s ? Veamos q u é n o s d i c e e l m i s m o A l c a l d e : 

" . . . d e s p u é s de l a R e f o r m a A g r a r i a , e m p e z ó a 
c a m b i a r l a s m o d a l i d a d e s d e n t r o de e s t a f o r ­
ma de c o m e r c i a r l o s p r o d u c t o s , p u e s l o s 
c a m p e s i n o s como d u e ñ o s d é l a t i e r r a , po t e ­
n í a n l a s u f i c i e n t e c a n t i d a d de s e m i l l a s p a ­
r a s e m b r a r en l o s t e r r e n o s q u e h a b í a n r e c o ­
g i d o como c o n s e c u e n c i a de l a R e f o r m a A g r a ­
r i a . De e s t a f o r m a e l l o s t e n í a n q u e v e r s e 
o b l i g a d o s a r e c u r r i r h a c i a l o s c e n t r a s p o ­
b l a d a s p a r a e n c o n t r a r s e m i l l a s , y a s e a en 
p r é s t a m o s de d i n e r o , o en s u d e f e c t o , en 
f o r m a de " c o m p a ñ í a " , de e s t a m a n e r a v a r i ó 
c o m p l e t a m e n t e l a f o r m a de p r o d u c c i ó n y l a 
r e l a c i ó n de l o s p r o d u c t o r e s en e l c o m e r c i o , 
p u e s , l o s que a c t u a l m e n t e l l a m a m o s a c a p a r a ­
d o r e s , a q u e l l o s q u e s o n i n t e r m e d i a r i o s , 
r e s c a t i s t a s . . . s u r g i e r o n en a q u e l l a o p o r t u ­
n i d a d , p o r u n a p a r t e , como c a p i t a l i s t a s q u e 
d a b a n s u d i n e r o p a r a l a c o m p r a de s e m i l l a y 
t a m b i é n a b o n o , p e r o no q u e d ó a h í , s i n o q u e 
e m p e z a r a n l a s r e s c a t a d o r e s , a e x p l o t a r a l o s 
c a m p e s i n a s de t a l m a n e r a , c o n s i s t e m a s de 
d i f e r e n t e f o r m a " . 2 

A d e m á s , e s e l c a m p e s i n o q u i e n o f r e c e m a y o r e s p o s i ­
b i l i d a d e s a l a o p e r a c i ó n d e l r e s c a t i s t a . A l r e s p e c t a , 
e l I n t e n d e n t e de A r a n i d i c e : * 

1 . E n t r e v i s t a A l c a l d e de A r a n i . Eq. I n v . CIPCA EC 
1.979 P g s . 1 - 2 . 

2. I b í d e m . 
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" . . . e s e l c a m p e s i n o q u i e n s e o f r e c e a l r e s c a ­
t i s t a p a r a q u e l o s a p a d r i n e y e l l o s ( l o s r e s ­
c a t i s t a s ) l o h a c e n s i e s t á n , s a c a n d o u t i l i d a ­
d e s de e l l o ( y muy b u e n a s ) h a c e n b a u t i z a r , 
c a s a r a s u s h i j o s . . . " 1 

" A h o r a e l ' i n d * i o ' b u s c a , p o r s e r f l o j o , v i ­
c i o s o , ( c o m o no t i e n e n a d a ) , a l o s q u e t i e n e n 
p l a t a , ' h á z m e l o b a u t i z a r a m i n i ñ o , h á z m e l o 
e s t o . . . ' , ¿ p o r q u é ? P a r a s a c a r p l a t a , p o r 
p r e s t a r s e y s e l o t r a g a n y no p a g a n . . . "2 

E l e n t r e v i s t a d o n o s m a n i f e s t ó q u e e l r e s c a t i s t a 
t i e n e p o r l o menos v e i n t e c o m p a d r e s en u n a z o n a . 

C u a n d o e l r e s c a t i s t a i n v i e r t e en e l t r a b a j o en 
c o m p a ñ í a , no se c o n f o r m a s o l a m e n t e c o n a c o p i a r l o q u e 
a él l e c o r r e s p o n d e , s i n o q u e t r a t a p o r t o d o s l o s me­
d i o s , i n c l u y e n d o l a e x t o r s i ó n , de a d j u d i c a r s e t a m b i é n 
l a p a r t e q u e l e c o r r e s p o n d e a l c a m p e s i n o , c o s a q u e l e 
p e r m i t e o b t e n e r i n g e n t e s g a n a n c i a s . A l r e s p e c t a , d o s 
p r o d u c t o r e s de Q u e u i ñ a Pampa n o s m a n i f i e s t a n l o s i ­
g u i e n t e : 

" . . . l o q u e l e t o c a a l c a m p e s i n o , a l a f u e r z a 
t i e n e q u e h a c e r s e d a r : t i e n e s q u e v e n d e r m e 
p o r q u e hemos p u e s t o c o n m i g o ; ¿ q u é v a s a h a c e r 
c o n l a p a p a , t a n t o q u e t i e n e s ? . . . E l f i j a e l 
p j c e c i o y e l p e s o a s u g u s t o . En e l p a s a d o t e ­
n í a su " c a c h a r r i t o " , a n t e s e r a u n " c h e v r i t o " 
c h i q u i t o de 25 q q . , a h o r a t i e n e s u " f ^ p t a " , 
su S u p e r S c a n i a , s u C h e v r o l e t , s u F i a t t a m ­
b i é n , a l d í a e s t á , t r a e a b o n o s , t i e n e n s u s 
c o m p a d r e s en M i s h k a M a y u . . . c o n e s o n o m á s ha 
r e c o g i d o b a s t a n t e ( r e f i r i é n d o s e s o b r e t o d o a l 
t r a b a j o en c o m p a ñ í a y a l a c o p i o ) . . . p o r no p e r ­
der un d í a , a q u í s e ha h e c h o i n s c r i b i r ( p a r a 

" l a s e l e c c i o n e s ) , a q u í ha v o t a d o , é s t e c o n o c e 
t o d a s l a s c a s a s de M i s h k a Mayu y de üJayapa-
c h a . . . " 3 

1 . E n t r e v i s t a I n t e n d e n t e de A r a n i . Eq. I n v . CIPCA 
2. I b í d e m , Pg. 3 
3. E n t r e v i s t a p r o d u c t o r e s de Q h e w i ñ a Pampa, Z a p a t a 

R a n c h o . E q . I n v . CIPCA. 1 9 7 9 . Pg. 6. 



A q u í e l c a m p e s i n a d e s t a c a , a d e m á s , c ó m o e l r e s c a ­
t i s t a , q u e se i n i c i a c a s i m o d e s t a m e n t e , a d q u i e r e en e l 
c o r r e r d e l t i e m p o m á s y „ m á s g a n a n c i a s . E l h e c h o de 
que é s t e i n v i e r t a s u s ' . g a n a n c i a s p r e c i s a m e n t e en l a a d ­
q u i s i c i ó n de m e d i o s de t r a n s p o r t e no e s c a s u a l . En 
e s t e t i p o de e c o n o m í a ' e l c a p i t a l c o m e r c i a l e s t á m á s 
v i n c u l a d o a l t r a n s p o r t e , q u e e s u n i n s t r u m e n t o n e c e s a ­
r i o p a r a ' t o d a a c t i v i d a d de r e s c a t e , en v i s t a de q u e e l 
r e s c a t i s t a a l p i e de f i n c a no p o d r í a r e a l i z a r c o n f a ­
c i l i d a d t o d a s s u s o p e r a c i o n e s s i no c a n t a r a c a n e s t e 
m e d i a . 

E l r e s c a t i s t a que o p e r a a l p i e de f i n c a no se c i r ­
c u n s c r i b e a a m b i e n t e s l o c a l e s de acopiD y v e n t a , s i n o 
que l l e g a a c o m b i n a r , m u c h a s v e c e s , t o d a s l a s d e m á s 
e s f e r a s de a c o p i a y v e n t a . Su a c t i v i d a d e s p l e n a y 
c o n s t a n t e en é p o c a de c o s e c h a , d o n d e p r á c t i c a m e n t e se 
ve s u v e r d a d e r a p o d e r í o e c o n ó m i c a , que l e p e r m i t e i n ­
c l u s a i n t e r v e n i r de u n a m a n e r a a c t i v a en l a t o m a de 
d e c i s i o n e s p o l í t i c a s y c u l t u r a l e s . 

L o s r e s c a t i s t a s de p i e de f i n c a l o g r a n e s t a b l e c e r . 
c i e r t o c o n t r o l en u n a z o n a , p o r e j e m p l o P u n a t a , q u e e s 
e l c e n t r o r e c e p t a r de c a m p e s i n a s de V a c a s , R o d e o , T i -
r a q u e , y, como é s t o s t i e n e n p o r c o m p a d r e a " d o n X" de 
P u n a t a , é s t e se d i r i g e h a c i a e s a s z o n a s , e s t a b l e c i é n d o ­
se de e s t e moda u n a c o m ú n i c a c i o n . d i r e c t a de l a f e r i a 
c o n l o s c e n t r a s p r o d u c t o r e s de e s a z o n a . O t r a z o n a , 
p a r e j e m p l o , l a de M o r o c h a t a , se v i n c u l a ya a o t r a f e ­
r i a q u e es l a de Qu i l i a c o l i o o V i n t a * . A l l í e x i s t e n 
d e s d e l u e g o a / t r o s c o m p a d r e s . Cada c u a l t i e n e su d o m i ­
n i o , c o n t i n u i d a d i n t r í n s e c a de o p e r a c i ó n , e t c . 

P o r o t r o l a d o , no o l v i d e m o s q u e e l r e s c a t i s t a de 
f e r i a e s t a m b i é n un a g e n t e f i n a n c i a d o r de m u c h a s á r e a s 
de c u l t i v o , e s e l q u e i n t r o d u c e u n m a y o r uso. de i n s u ­
mos en m u c h a s á r e a s de c u l t i v a . E l r e s c a t i s t a de^ f i n ­
c a e s en l a s h e c h a s e l m e r c a d a en p e r s o n a en l a f i n c a , 
q ue l e n t a m e n t e va q u e b r a n d o u n a e c o n o m í a c e r r a d a ; es 
e l e l e m e n t a a t r a v é s d e l c u a l s e . v a n m o d i f i c a n d o l a s 
a c t i t u d e s de p r o d u c c i ó n d e l c a m p e s i n o , e i n c l u s o l a s 
a c t i t u d e s de c o n s u m o . 

E s t e i n t e r m e d i a r i o no e s s ó l o c o m e r c i a n t e , e s e l 
" l l a j t a m a s i " 1 d e l campo, c o n o c e a l c a m p e s i n a . 

1 . H ambre d e l p u e b l a . 
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E l r e s c a t i s t a de f i n c a va de l o a s i s t e m á t i c - o , de l o 
t r a d i c i o n a l , a l o p l e n a m e n t e c o m p l e j o de m e r c a d a . E s t e 
c r e c e m á s r á p i d a m e n t e q u e o t r a s t i p p s de i n t e r m e d i a r i o s , 
p o r q u e t i e n e u n a s e r i e de f a c t o r e s a s u f a v o r , t a l e s 
como: a c o p i o de m a y o r p e s o q u e l o n o r m a l ; b a j o s p r e ­
c i o s ; a c o p i o en g r a n d e en é p o c a s a d e l a n t a d a s de m e r c a - , 
d e a ; c o l o c a c i ó n en m e r c a d o s g r a n d e s ; m e z c l a de d i f e r e n ­
t e s t a m a ñ o s de p a p a ; e t c . 

Una m a y o r a p e r t u r a de c a m i n o s h a c i a l a s " f e r i a s , y 
como c o n s e c u e n c i a de e s t o e l m a y o r f l u j o de V e h í c u l o s , 
c r e a n c o n d i c i o n e s p a r a u n i r l a f e r i a c o n l a f i n c a . 

M u c h o s de e s t o s r e s c a t i s t a s , h a n s a l i d a de e s t e á m ­
b i t o p a r a p a s a r a a l g o m á s " s i m p l e " , como e s e l a c o p i o -
en f e r i a s , a u n q u e m u c h o s se m a n t i e n e n p o r a ñ o s en e l 
a n t e r i o r á m b i t o y m o d a l i d a d de o p e r a c i ó n . 

P a r a f i n a l i z a r e s t e a c á p i t e , q u i s i é r a m o s s e ñ a l a r 
l o s f a c t o r e s q u e i n t e r v i e n e n e n e l a c o p i a a l p i e de 
f i n c a . E l l a s " * s o n x 

I n f r a e s t r u c t u r a 

-• i n e f i c i e n c i a d e v í a s 

t r a n s p o r t e 

l e j a n í a de l a c o m u n i d a d . a l a s f e r i a s 

S o c i o - C u l t u r a l e s 

r e l a c i o n e s de c o m p a d r a z g o 

e x p r e s i o n e s c u l t u r a l e s l o c a l e s en l a t r a n s a c ­
c i ó n 

d e p e n d e n c i a c a m p e s i n o - c o m p a ñ e r D - t r a n s p o r t i s t a 

m a y o r d e d i c a c i ó n y t i e m p o p a r a l a s o p e r a c i o n e s 

E c o n ó m i c o s 

p r e c i o s a r b i t r a r i o s 

p e s a a r b i t r a r i o 

a c o p i o s s i g n i f i c a t i v a s ( e n g r a n d e ) y m o n o p o l i o 
de a c o p i o ,*» 

m a y a r e s r e c u r s o s p a r a a f r o n t a r r i e s g o s 

g a n a n c i a s s i g n i f i c a t i v a s 

-39-



E l c a m p e s i n o e s e l que se e n c a r g a de c a r g a r l a p a ­
pa a l c a m i ó n . 

2 . 3 . A c o p i o en l a s F e r i a s L o c a l e s . 

E l d e s a r r o l l o de l a s f e r i a s e s t á d e t e r m i n a d o b á s i ­
c a m e n t e p o r e l g r a d o de d e s a r r o l l o a g r í c o l a ; s ó l o d e n ­
t r o de e s t e m a r c o p o d e m o s v e r m á s t a r d e t o d a u n a s e r i e 
de f a c t o r e s e s t r u c t u r a l - m e r c a n t i l e s , u r b a n o s , e t c . c o ­
mo i n f l u y e n t e s en e l d e s a r r o l l o de l o s m e r c a d a s r u r a ­
l e s . 

L a s f e r i a s c o r r e s p o n d e n a un o r d e n a m i e n t o e c o n ó m i ­
co,^ j u n t a a a s p e c t o s s o c i o - c u l t u r a l e s , s i e n d o e l p r i ­
m e r a e l que t i e n e i m p o r t a n c i a d e c i s i v a . 
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Poco d e s p u é s de l a R e f o r m a A g r a r i a , l a i m p o r t a n c i a 
d e l " G r a n e r o de B o l i v i a " c o m i e n z a a d e s c e n d e r d e b i d o a l 
c a m b i a " n e c e s a r i o " o p e r a d a en e l modo de p r o d u c c i ó n q u e 
s i g n i f i c ó p a r e j e m p l o , e n t r e o t r a s c o s a s , e l d e s c e n s o 
de l a p r o d u c c i ó n de t r i g o ; e l s o s t é n de l o s p o b l a d o r e s 
d e l V a l l e . A l t o , c o n c r e t a m e n t e , s e v e a f e c t a d o j u n t o a 
t o d o e l r e s q u e b r a j a m i e n t o de a q u e l e q u i l i b r i o a g r í c o l a s 
que se s o s t e n í a a n t e s de e s t a " c r i s i s " , s i p o d e m o s l l a ­
m a r l a a s í . 

P o r o t r o l a d o , se p r e s e n t a un c r e c i m i e n t o de l a s 
u r b e s a c o s t a de l a a g r i c u l t u r a v a l l u n a , a c o n s e c u e n c i a 
de l a c u a l se d e d i c a n a l c o m e r c i a i n n u m e r a b l e s v a l l u -
n a s . P r o n t o se da u n a o r i e n t a c i ó n d e l v a l l e h a c i a l a s 
" A l t u r a s " , d o n d e se e n c o n t r a b a u n c a m p e s i n o s o b r e t o d o 
t r a d i c i o n a l . L a s f e r i a s en e l V a l l e A l t o c o m i e n z a n a 
a p a r e c e r p a r a d a r c a b i d a a l a v e n t a d e l p r o d u c t o b á s i c o 
de e s a s z o n a s : l a v p a p a . A s í se ve c l a r a m e n t e c ó m o 
u n a m a r c a d a e s p e c i a l i z a c i o n a g r í c o l a c o n d u c e , e n t r e 
o t r o s f a c t o r e s , a l a c r e a c i ó n de s u p r o p i o m e r c a d o . 

E x i s t e n e v i d e n t e m e n t e o t r a s T a z o n e s m á s q u e h i ­
c i e r o n p a s i b l e e l s u r g i m i e n t o de n u e v a s f e r i a s , p e r o 
n o s o t r o s s e ñ a l a m o s s ó l o l a s m á s s i m p l e s . L a s f e r i a s 
l o c a l e s , n e t a m e n t e r u r a l e s , s u r g e n como c o n s e c u e n c i a de 
l a e x p a n s i ó n de l a a g r i c u l t u r a c o m e r c i a l q u e t i e n e p o r 
c a r a c t e r í s t i c a e l p r e d o m i n i o de un p r o d u c t o d a d o e n " u n a 
z o n a d e t e r m i n a d a . Su a c c e s o a - e l l a s se v e l i m i t a d o , 
s e g ú n l a s c o n d i c i o n e s de l a s c o m u n i d a d e s , p e r i f é r i c a s 
que l a c i r c u n d a n , y c u e n t a p a r a e l l o c o n u n f l u j o v e h i ­
c u l a r r e d u c i d o . P o r l o c o m ú n l a s v í a s de a c c e s o s o n 
r e g u l a r m e n t e e f i c i e n t e s , a s í t e n e m o s , c o n e s t a s c a ­
r a c t e r í s t i c a s , l a s f e r i a s d e : E l P u e n t e , R o d e a , 
P ' i s q o M a y u, A l a l a y , T i r a q u e , A g u i r r e , C r u z Pampa. 

E s t a s f e r i a s s e l a s p u e d e c o n s i d e r a r t r a d i c i o n a l e s 
p o r su e s t r u c t u r a : i n t e r c a m b i o de p r o d u c t o s ( " t r u e - * 
q u e y / o " s h a l a " , m e d i d a s de p e s o t r a d i c i o n a l e s ; s o n 
f e r i a s " f r a n c a s " , l i b r e s de c o n t r o l e s t a t a l ; e x i s t e en 
e l l a s u n c i e r t o m o n o p o l i o c o m e r c i a l p o r p a r t e de r e s c a ­
t i s t a s ; p e s o s p o r c a r g a m a y o r e s ( s e g ú n s e a s u p r o x i ­
m i d a d o c a r á c t e r de f e r i a r e s p e c t o d e l m e r c a d o z o n a l o 
c e n t r a l ) ; n ú m e r o r e l a t i v a m e n t e r e d u c i d o de r e s c a t i s t a s 
r e s p e c t o de o t r o s t i p o s de f e r i a s y v e n t a d i r e c t a . 
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C r e e m o s q u e , de a l g ú n modo, t o c a m o s u n a c a r a c t e r í s ­
t i c a s i m i l a r en c u a n t o a - l o s e l e m e n t o s q u e t o m a A p p l e -

~by ( 1 9 7 8 ) . 

E s t r u c t u r a de m e r c a d o o f e r i a 

E l s i s t e m a de c o m e r c i a l i z a c i ó n 

N i v e l de t r a n s p o r t e 

T i p o de p r o d u c t o 

R o l d e l m e r c a d a r e s p e c t o de l a z o n a y de l a 
d i s t r i b u c i ó n 

Pasemos a h o r a a t r a t a r e n d e t a l l e - e l a c o p i o de p a ­
pa en l a s f e r i a s l o c a l e s . 

S u r g i d a s d e b i d o a u n a d i s p e r s i ó n a g r í c o l a c o m e r ­
c i a l , l a s f e r i a s l o c a l e s s o n l a s q u e e s t á n m á s e s t r e ­
c h a m e n t e v i n c u l a d a s a l a s u n i d a d e s c a m p e s i n a s e n c e r r a n ­
do en e l l a s t o d a s a q u e l l a s m a n i f e s t a c i o n e s p r o p i a s de 
l a i d i o s i n c r a c i a c a m p e s i n a . 

L a s f e r i a s l o c a l e s s o n e l c a n a l , e l i n d i c a d o r , de 
u n a a p e r t u r a d e l m e r c a d o i n t e r n o , m e d i a n t e e l c u a l e l 
c a m p e s i n o s e va i n t e g r a n d o l e n t a m e n t e a u n a e c o n o m í a 
m e r c a n t i l , va a l e n t a n d o u n a e s p e c i a l i z a c i ó n a g r í c o l a ; 
se d e s a r r o l l a e l t r a n s p o r t e y a s í s e a r t i c u l a u n a e c o ­
n o m í a t r a d i c i o n a l c o n u n a m o d e r n a . Es a l m i s m o t i e m p o 
u n a s i t u a c i ó n que va c r e a n d o n u e v o s p l a n t e a m i e n t o s , va 
p r o b l e m a t i z a n d o l a v i d a d e l c a m p e s i n o p a r a p o s t e r i o r ­
m e n t e i r t o m a n d o m e d i d a s r e i v i n d i c a t i v a s de i n t e g r a ­
c i ó n y j u s t i c i a s o c i a l ; e l m e r c a d a va a c e l e r a n d o en 
c i e r t a m e d i d a u n a d i f e r e n c i a c i ó n c a m p e s i n a , en e l l a 
.se p l a s m a c l a r a m e n t e e l p o d e r de u n s e c t o r s o b r e o t r o 
p a u ' p e r i z a n t e . 

E s t á c l a r o q u e e l m e r c a d o r u r a l j u e g a c i e r t o p a ­
p e l en l a s n u e v a s c o n d u c t a s de p r o d u c c i ó n , p e r o na 
l a s d e t e r m i n a , p o r q u e s u d e t e r m i n a c i ó n no e s t á en l o s 
m a r c o s de l a c i r c u l a c i ó n , s i n o e n l o s de l a p r o d u c ­
c i ó n . 

T a m b i é n e s c i e r t o q u e n u e s t r a l i m i t a c i ó n a l e s t u d i a 
de l a c o m e r c i a l i z a c i ó n de u n p r o d u c t o n o s da u n a v i s i ó n 
p a r c i a l de l a e s t r u c t u r a de l a s f e r i a s . R a z o n e s e s p e c i a 
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l e s nos c o n d u j e r a n a r e a l i z a r l o d entro de e s t e marco, pe­
ro tenemos, a l mismo tiempo;' l a s e g u r i d a d de que e l f e n ó ­
meno d e l r e s c a t i s m o en torno a l a papa r e f l e j a e s e n c i a l ­
mente l o s r a s g o s m á s i m p o r t a n t e s d e l r e s c a t i s m o en l o 
c u a n t i t a t i v o y,- e s p e c i a l m e n t e , en l o c u a l i t a t i v o . Nues­
t r o s sondeos de l a s f e r i a s nos h i c i e r o n comprender que 
é s t e e r a e l problema que nos i n t e r e s a b a c o n o c e r , en v i s ­
t a de que d e t r á s de e l l o se ene o n t r a b a una inmensa masa 
de c a m p e s i n o s . 

Ante l a l l e g a d a a i s l a d a d e l producto campesino a l 
mercado, d e b í a s u r g i r un elemento a g l u t i n a d o r de e s t a 
p r o d u c c i ó n , y e s t e e r f f ~ s i n duda e l i n t e r m e d i a r i o que, a 
medida que va l l e g a n d o e l . campesino, va " s e ñ a l a n d o " e l 
producto que l e c o n v i e n e a c o p i a r , dando por l o g e n e r a l un 
a n t i c i p o de una suma de t e r m i n a d a de pesos b o l i v i a n o s pa­
r a luego p r o c e d e r a su u l t e r i o r c a n c e l a c i ó n una vez con­
c l u i d a l a t r a n s a c c i ó n . 

La " r e s c a t i s t a " y e l campesino proceden a l embol­
sado de l a papa, p a r a luego s e r p e s a d a . 
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E.l c o m e r c i a n t e , a n t e l a n e c e s i d a d de a c o p i a r l a ma­
yor c a n t i d a d p o s i b l e , c o n t r a t a gente d e l l u g a r , " a u x i ­
l i a r e s de a c o p i o " ( e s p e c i a l m e n t e j ó v e n e s c a m p e s i n o s ) , 
par a ayudar en e l r e s c a t e ( e n t r e v i s t a A r a n i , I n t e n d e n t e , 
4979 Pg. 3) a q u i e n e s paga una c o m i s i ó n promedio por b a l ­
sa de I b . 5.-

* Aquel d i n e r o que e l r e s c a t i s t a da como a n t i c i p o 
( "sena") e s t á muy g e n e r a l i z a d o en e l c o m ercio campesino 
y t i e n e un t r a s f o n d o que q u i s i é r a m o s s e ñ a l a r l o como "me­
dio de r e b a j a " de p r e c i o p a r a e l i n t e r m e d i a r i o . 

E l pago f i n a l se r e a l i z a g e n e r a l m e n t e ya a l f i n a l i ­
z a r l a f e r i a de papa, d e s p u é s que e l r e s c a t i s t a h a c o p a -
do un l o t e grande de compras. E l campesino ya no t i e n e 
a l t e r n a t i v a de b u s c a r o t r o comprador en ca-so que no l e 
convenga, pues ya no e x i s t e l a misma s i t u a c i ó n de compe­
t e n c i a que h a b í a a l i n i c i o , por l o que se ve o b l i g a d a a 
a c e p t a r e l p r e c i a f i j a d o por l a r e s c a t i s t a ; pero e s t o na 
q u i e r e d e c i r que todo sea a b s o l u t o ; e l campesina na t i e ­
ne que e s p e r a r mucho parque debe h a c e r compras y v o l v e r 
a su c e n t r o ; es i n t e r e s a n t e v e r c ó m o por momentos cam­
b i a n s i t u a c i o n e s de c o m p e t e n c i a , m a n i p u l a d a s p r e c i s a m e n ­
t e a t r a v é s de l a s " s e ñ a s " . 

La" " s e ñ a " a s e g u r a a d e m á s e l a c o p i o d e l p r o d u c t o ; e l 
campesino no p o d r á ya r e c i b i r de o t r o c o m e r c i a n t e , - " e s ­
tá c o n s e ñ a . . . " - e s l a r e s p u e s t a ; i n c l u s a pudimos o b s e r ­
v a r " s e ñ a s " de una semana a n t e s , cama a d e l a n t a p a r a 
c i e r t a c a l i d a d y t a m a ñ o de papa ( o b s . A r a n i , P u e n t e , E q . 
I n v . C I P C A ) . 

L a s f e r i a s en p o b l a d a s que ya c u e n t a n con una a l c a l ­
día m u n i c i p a l , han e s t a b l e c i d o un s i s t e m a de l i c i t a c i o ­
nes p a r a e l cobro de " s i t i a - j - e " y "romanaje"; muchas de 
é s t a s t i e n e n romanas; e x i s t e n o t r a s que no c u e n t a n con 
una a l c a l d í a , en e s t e caso es e l S i n d i c a t o , e l que adopta 
e s t a medida; o simplemente no l a t i e n e n por e l r e c h a z a 
d e l c a m pesina; " E s a ya hemos t e n i d o - d e c í a n dos produc­
t o r e s r e f i r i é n d o s e a la b a l a n z a - , ha habido dos roma­
n a s . . . La gente t a m b i é n es t o n t a , no ve? En vez de 
vender a un peso l e g a l , e l l o s p i e n s a n que e r a d e m á s , por 
no pagar t a m b i é n p u e s , por ese motivo..." ( e n t r e v i s t a a 
p r o d u c t o r e s de E l Puente; E q . I n v . CIPCA"; 1979. Pg. 2 ) . 
Puede o b s e r v a r s e una r a z ó n de d e s c o n f i a n z a por p a r t e d e l 
campesina r e s p e c t o de l a b a l a n z a y l a n e g a t i v a a l pago 
que debe h a c e r s e por l a p e s a d a , y que p r e f i e r e l i m i t a r s e 
a l a v e n t a en s u s medidas p r o p i a s . 
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La medida g e n e r a l i z a d a con que c u e n t a e l campesina 
de a l t u r a s es e l "chimpu" o " c h - ' u l l a " , e q u i v a l e n t e a u,na 
c a r g a y media c a r g a , r e s p e c t i v a m e n t e . L a s c a r g a s v a r í a n 
de pesa en l a s d i s t i n t a s l u g a r e s ; par e j e m p l o : 

E l Puente: 1 c a r g a = 10 a r r o b a s con 1Q l i b r a s 

S a c a b a : 1 c a r g a = 9 a r r o b a s 

Cochabamba: 1 c a r g a = 8 a r r o b a s con 8 l i b r a s 

E x i s t e c i e r t a c o n c i e n c i a de e s t a i r r a c i o n a l i d a d d e l 
s i s t e m a de p e s a s y medidas y se da una c o r r e c t a a p r e c i a ­
c i ó n d e l s i g n i f i c a d o de é s t a s en e l p r o c e s a de c o m e r c i a ­
l i z a c i ó n c a m p e s i n a . 

R e s p e c t o de l a " e q u i v a l e n c i a " de p e s a s y medidas 
u t i l i z a d a en l a s p r o v i n c i a s de Cochabamba, un Informe 
d e l MACA d i c e l o s i g u i e n t e : 

"Como c o n s e c u e n c i a se s i g u e empleando, muy espe­
c i a l m e n t e en e l á r e a r u r a l , una d i v e r s i d a d de 
un i d a d e s y medidas de p e s o , s u p e r f i c i e y c a p a c i ­
dad que, a l no c o n o c e r s e comunmente su e q u i v a ­
l e n c i a , da l u g a r a grandes c o n f u s i o n e s . Pero 
e s t e d e s c o n o c i m i e n t o por grandes s e c t o r e s , es 
t a m b i é n en muchos c a s o s aprovechado i l í c i t a m e n t e 
en b e n e f i c i o p e r s o n a l y en p e r j u i c i o de l o s m á s 
como en e l caso de l o s c o m e r c i a n t e s i n t e r m e d i a ­
r i o s que n e g o c i a n ctm l o s b i e n e s o p r o d u c t o s d e l 
s e c t o r c a m p e s i n o " . 1 

¿ Q u é c o n d u c t a s ~ m a n i f i e s t a n l o s campesinos en e s t a s 
" f e r i a s ? ; vamos a v e r o t r a r e s p u e s t a campesina r e s p e c t o 
d e l peso por eje m p l o : 

" L a s ' r a n k h e r a s ' d i c e n que un ' q ' a s e ñ o ' t r a e 
papa d e m á s , .'Dios se l o pague a l o s q'ase-
ñ o s . . . ; o s e a l o s ' q ' a s e ñ o s ' son t o n t o s en 
t r a e r d e m á s . . . , t r a e n 6 a r r o b a s por ' ' c h ' u l l a ' , 
é s t o s son l o s que hacen r e b a j a r l a papa, se 
l e s d i c e dame en h5Q pesos y e l l o s d i c e n . , 'ya 
l i s t o , ¿ l o v a c i a m o s ? ' ; y d e s p u é s , eso n o m á s 
q u i e r e n la's r a n k h e r a s ( r e f i r i é n d o s e a l p r e c i o 

- a c e p t a d a ) " . 2 

1. MACA. E q u i v a l e n t e de medidas t í p i c a s a l s i s t e m a m é ­
t r i c o u t i l i z a d o en l a s p r o v i n c i a s de Cochabamba. 
1978, de l a p r e s e n t a c i ó n . 

2. E n t r e v i s t a p r o d u c t o r e s en E l Pu e n t e . E q . I n v . CIPCA. 
1979 Pg. 2. 
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La " r e s c a t i s t a " se e n c a r g a de m a n i p u l a r l a s pe­

s a s . 
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Se e n c u e n t r a en r e a l i d a d todo t i p o de c o n d u c t a s ; es 
e v i d e n t e que zonas a l e j a d a s de l a s f e r i a s no conocen 
n i n g ú n medio p a r a c o n s e g u i r m e j o r e s p r e c i o s , a d e m á s 
e x i s t e n t a m b i é n o t r a s r a z o n e s , por ejemplo ía l e j a n í a , 
que hace que e l campesind a c e p t e de i n m e d i a t o e l p r e c i o 
impuesta por e l i n t e r m e d i a r i o , debido a que no t i e n e mu­
cha tiempo p a r a e s p e r a r . Puede s e r que e s t a s e a una 
p r á c t i c a p r o p i a campesino p a r a vender r á p i d o su produc­
t o , t r a y e n d o i n c l u s o mayor c a n t i d a d de p r o d u c t o s , ya que 
no se e n c u e n t r a en i g u a l e s c o n d i c i o n e s que l o s que v i v e n 
a l r e d e d o r de l a f e r i a o p r ó x i m a a e l l a . . E l l o s deben 
v o l v e r a l u g a r e s a l e j a d o s , na t i e n e n mucho tiempo par a 
e s p e r a r . 

V o l v i e n d o a l o que e l campesina p i e n s a de l a medida 
u t i l i z a d a c o r r i e n t e m e n t e en E l P u e n t e , es d e c i r , e l 
"chimpu", dos p r o d u c t o r e s e n t r e v i s t a d a s en l a r e f e r i d a 
f e r i a m a n i f e s t a r o n l a s i g u i e n t e : 

" . . . p a r chimpus, n o s o t r a s traemos a s í ( y a t i e ­
nen marcado e l c h i m p u ) , n o s o t r o s somos 1 m a ñ u -
dos' t a m b i é n p u e s , yo s i e mpre hago e s o , e l que 
e s t á m á s demasito l o pongo a l c o s t a d a ( p a r a 
que l o vean) y e l que e s t á de menos a o t r o l a -
d i t o , y a s í s i q u i e r a media a r r a b i t a ganamos". 
( E n t r e v i s t a a p r o d u c t o r e s de papa en E l Puen­
t e . E q . I n v . CIPCA 1579. Pgs. 2 - 3 ) . ' 

Como se v e , e l campesina t a m b i é n , en a l g u n o s c a s a s 
e s p e c i a l e s , t r a t a de e n g a ñ a r a l r e s c a t i s t a en l a u t i l i ­
z a c i ó n de e s t e s i s t e m a d e l "chimpu", a p a r t e de t e n e r m á s 
c-onfianza en su medida que en l a romana o " p i l ó n " . . 

Tuvimos o p o r t u n i d a d de o b s e r v a r , en una masiva r e u ­
n i ó n de p r o d u c t o r e s de papa, una d i s c u s i ó n sobre q u é 
"medida" s e r í a l a m á s c o n v e n i e n t e pa r a e l l o s , y se im-
.puso l a v o l u n t a d m a y o r i t a r i a de que sea e l "chimpu". 

Todas e s t a s " s i m u l a c i o n e s m e r c a n t i l e s " que c r e a e l 
c ampesino, l a s irá aprendiendo e l r e s c a t i s t a , quien s a ­
brá s a c a r l e siempre mayor v e n t a j a de c u a l q u i e r manera. 
Por e j e m p l o , s i e l r e s c a t i s t a d e s c u b r e c i e r t o e n g a ñ o en 
cuanto a l t a m a ñ a de papa con una m e z c l a i n s i g n i f i c a n t e 
con o t r a i n f e r i o r , e l r e s c a t i s t a se l a s i n g e n i a p a r a pa­
g a r l e por debajo de l o que c r e í a o b t e n e r e l c a m p e s i n o . 
A l p a r e c e r , l o s r a z o n a m i e n t o s d e l r e s c a t i s t a s iempre san 
m á s s ó l i d o s y c o n v i n c e n t e s que l o s d,e 1 Q S c a m p e s i n o s . 
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" E l campesino no conoce e l s i s t e m a de p e s a s y medi­
das que r i g e en l a s c i u d a d e s , - d e c í a e l I n t e n d e n t e de 
A r a n i - , p r e f i e r e a t e n e r s e a su "chimpu"; eso t a m b i é n va 
en su c o n t r a . Cuando hace sus v e n t a s , é l s i g u e aumen­
tando y s i g u e aumentando h a s t a l l e n a r l a s b o l s a s , a l 
mismo tiempo que e s t a s b o l s a s se l a s sacude p a r a que l a s 
papas se acomoden y l a b o l s a se ponga muy t i r a n t e " . 
( E n t r e v i s t a I n t e n d e n t e A r a n i ; E q . I n v . C í P C A ; 1979 Pg. 
2 ) . 

E s t a es una e x p l i c a c i ó n o r i g i n a l , pero hay o t r a , de 
un m a t i z b a s t a n t e f o l k l ó r i c o , -pero de mucha s i g n i f i c a ­
c i ó n : 

"...A v e r , hace d e s a p a r e c e r e s a c i n t u r i t a de c h o l i -
t a p u n a t e ñ a " , r e f i r i é n d o s e á que debe e s t a r completamen­
te uniforme l a b o l s a . 

Los r e s c a t i s t a s poseen sus p r o p i a s b o l s a s de com­
p r a , s u s p r o p i o s "chimpus" e s p e c i a l m e n t e p a r a e l a c o p i o 
a l p i e de f i n c a . 

O t r a p a r t i c u l a r i d a d d e l a c o p i o en f e r i a s l o c a l e s , en 
poblados como T i r a q u e por e j e m p l o , c o n s i s t e en l a compra 
a d o m i c i l i a par e l r e s c a t i s t a p u e b l e r i n a . E l c ampesino, 
u t i l i z a n d o s u s p r o p i o s medias de t r a n s p o r t e ( a n i m a l e s de 
c a r g a ) , t r a e su producto a l a c a s a de l a "comadre C h i ­
c h e r a " , q u ien l o r e c i b e a su l l e g a d a con un " c h ' a q u i " 
( s u vaso de c h i c h a ) , A l a p r i m e r a capa l e sucede l a s e ­
gunda, y a s í s u c e s i v a m e n t e h a s t a e l f i n a l , e s tando ya 
" d u r a s " ( b o r r a c h a s ) , se procede a h a c e r e l t r a t o p a r a » e l 
pago pop l a s c a r g a s ; a q u í se da una i n t e r e s a n t e s i t u a ­
c i ó n ; a m á s c h i c h a menos precio.. E s t a es l a r e l a c i ó n 
f u n c i o n a l de p r e c i o - c h i c h a en l a m a y a r í a de l a s o p e r a ­
c i o n e s de e s t e t i p o . 

Se ha comprobada e l hecho de qu-e e l c o m e r c i a n t e r e ­
s i d e n t e en l o s p ueblos c o m e r c i a l e s , coma P u n a t a , Q u i l l a -
e o l i o , S a c a b a , T i r a q u e , A r a n i , C l i z a , e t c . poseen toda 
una i n f r a e s t r u c t u r a de s e r v i c i o s que son u t i l i z a d o s co­
ma elementos de a t r a c c i ó n y como f i j a d o r e s en su r e l a ­
c i ó n can l a s p r o d u c t o r e s . 

En base a l u e x p u e s t o , p o d r í a m o s h a c e r l a s i g u i e n t e 

c a t e g o r i z j c i ó n de l o s i n t e r m e d i a r i o s que operan en l a s 

f e r i a s . l o c a l e s : 

* • 
R E L . g t i u t i L f e r i a l o c a l con medio de t r a n s p o r t e 

R e s c a t i s t a s p u e b l e r i n a s que a c o D i a n en su domi­

c i l i a 
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- R e s c a t i s t a s f e r i a l o c a l s i n medio de t r a n s p o r t e 
( m e d i a n a s ) 

- R e s c a t i s t a s f e r i a l o c a l de s u b s i s t e n c i a 

- R e s c a t i s t a s f e r i a l o c a l de o r i g e n p e q u e ñ o - c a m p e -
s i n o 

L D S . r e s c a t i s t a s que operan en e l V a l l e - A l t o , p r o c e ­
den g eneralmente de: 

- Punata 
- Cochabamba 

- Sacaba 
- C l i z a 
- A r a n i 

E x i s t e n dos c a n a l e s de i n t e r n a c i ó n de p r o d u c t o s a 
l a s f e r i a s : 

- L i b r e 

- C o n t r o l a d o ( l o s puntos de c o n t r o l e s t á n u b i c a d a s 
en l o s l u g a r e s de e n t r a d a de zonas i m p o r t a n t e s ) . 

Por e j e m p l o , A r a n i c u e n t a con una t r a n c a de con­
t r o l de i n t e r n a c i ó n de papa p r o v e n i e n t e de l a s comuni­
dades de V a c a s , Rodeo, A l a l a y , P'is'qo Mayu, e t c . O t r a s 
zanas t i e n e n a c c e s o d i r e c t o , s i n i n t e r f e r e n c i a s . 

* 

Los d e r e c h o s a p a g a r s e en l a s f e r i a s l o c a l e s son: 

- Cobro por r o m a n a j e , a l l í donde e x i s t e c o n t r o l , 
con e x c e p c i ó n hecha de A r a n i , donde no se c o b r a 
por a t r a e r a l a f e r i a a p r o d u c t o r e s o c o m e r c i a n ­
t e s y con e l p r o p ó s i t o de r e c u p e r a r su importan­
c i a p e r d i d a . 

- Cobro por s i t i a j e . 

E s t a s d e r e c h a s de cobro son l i c i t a d o s , desde pesos 
b o l i v i a n o s 10.000.- ( m í n i m o ) h a s t a 100.000 ( m á x i m o ) . 

Es i n n e g a b l e ya l a c o n c u r r e n c i a " d e campesinos a l o s 
mercadas z o n a l e s y c e n t r a l e s , pera aún a s í no e s c a p a n 
a l f i n a l de c u e n t a s a l a s r e c u r s o s de e n g a ñ o que emplea 
e l r e s c a t i s t a . 
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E x i s t e una marcada t e n d e n c i a de q u e r e r u n i f i c a r e l 
s i s t e m a de p e s a s de ltís f e r i a s l o c a l e s con e l d e l mer­
cado c e n t r a l ; e s t o se ve a l menos en l a s f e r i a s m á s 
p r ó x i m a s a Cochabamba, pero no p o d r í a m o s p r e d e c i r e l 
é x i t o que p o d r í a t e n e r e s t e e m p e ñ o , y a que l a s d i s t a n ­
c i a s t i e n e n c i e r t a r e l a c i ó n con l a s c a n t i d a d e s en l o s 
p e s o s , como un mecanismo de r e p o s i c i ó n de l o s c o s t o s de 
t r a n s p o r t e . Es e s t a l a r a z ó n f u n d a m e n t a l , a n u e s t r o 
e n t e n d e r , p a r a l a v i g e n c i a de l a d e s i g u a l d a d de p e s a s 
que b e n e f i c i a a l i n t e r m e d i a r i o , ya que de o t r o modo no 
h a l l a r í a r a z ó n para v e n i r a c o m p r a r l e s l a papa desde 
l u g a r e s a l - e j a d o s . 

"IMo se nos puede dar a q u í ( r e f i r i é n d o s e a " E l Puen­
t e " ) i g u a l peso que en Cochabamba, - d e c í a un i n t e r m e ­
d i a r i o - , pues l a r a z ó n por l a que venimos es j u s t a m e n t e 
por e l mayor p e s o , ya que eso. nos ayuda a pagar e l 
t r a n s p o r t e . . . , es e l peso l o que nos ayuda, ya que l o s 
p r e c i o s que pagamos muchas v e c e s son i g u a l e s a l o s de 
Cochabamba". ( I n f o r m a c i ó n o r a l r e c o g i d a en E l P u e n t e . 
E q . I n v . CIPCA 1 9 7 9 ) . 

La m a n t e n c i ó n d e l s i s t e m a h e t e r o g é n e o de p e s a s y 
medidas en l a s f e r i a s r u r a l e s , d e s c a n s a j u s t a m e n t e en 
e l i n t e r é s d e l r e s c a t i s t a , s i b i e n e l campesino p r e ­
f i e r e tamb ién mantener e s t e s i s t e m a t r a d i c i o n a l . 

La p r e t e n s i ó n d e l E s t a d o de homogeneizar e l s i s t e m a 
de p e s a s y m e d i d a s , no tuvo e f e c t o a l g u n o , porque l a 
medida p a r t e de a r r i b a h a c i a a b a j o , y d e b e r í a s e r a l a 
i n v e r s a ; a p a r t e que e s t o depende t a m b i é n de l a s i t u a ­
c i ó n de i n t e g r a c i ó n d e l agro con l a e c o n o m í a n a c i o n a l . 

Un mayor peso en una zona a t r a s a d a , es por ejemplo 
un medio de a t r a c c i ó n p a r a e l r e s c a t i s t a , h a s t a t a n t o 
s u r j a una c o m petencia que norme m á s t a r d e l a a d a p c i ó n 
de c i e r t a p o l í t i c a de n o r m a l i z a c i ó n o r e g u l a c i ó n de pe­
s a . 

La f i j a c i ó n de c i e r t a c a n t i d a d de i n t e r m e d i a r i a s en 
una f e r i a l o c a l , ha p e r m i t i d o que e l campesino conozca 
a su s compradores, a q u i e n e s vende p r e f e r e n t e m e n t e su 
p r o d u c t o . La o p e r a c i ó n de a c o p i o se c i r c u n s c r i b e por 
l a g e n e r a l a su f e r i a , no o b s t a n t e ' que en a l g u n a s oca­
s i o n e s r e a l i z a n t a m b i é n a c o p i a s en o t r a s f e r i a s l o c a ­
l e s . Cada f e r i a par l a c o m ú n t i e n e s u s c o m p r a d o r e s . 
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En c u a n t a a l o s t a m a ñ a s de compra, e x i s t e mucha va­
r i a c i ó n ; no o b s t a n t e se puede n o t a r que é s t o s ( l o s t a ­
m a ñ o s de compras) obedecen a c i e r t a p e r i o d i c i d a d , dado 
que su mayor f u n c i o n a m i e n t o se a j u s t a a l a é p o c a de co­
s e c h a de l a zona; de a h í que l o s r e s c a t i s t a s que operan 
c a s i todo e l a ñ o t i e n e n que a l t e r n a r su a c o p i o de papa 
con o t r o s p r o d u c t o s como s e r haba, o c a , p a p a l i z a ; a p a r ­
t e de t e n e r que a c o p i a r papa en 3 p e r í o d o s de c o s e c h a 
( m i s h k a , c h a u p i - m i s h k a y j a t u n t a r p u y ) . 

La o r i e n t a c i ó n d e l producto a c o p i a d a en e s t a s f e ­
r i a s , no siempre es i n t e r n a , s i n o m á s b i e n una o r i e n t a ­
c i ó n i n t e r r e g i o n a l . Los p r i n c i p a l e s c o m e r c i a n t e s mayo­
r i s t a s y medianas c o m e r c i a n t e s , i n c l u s o l o s p e q u e ñ a s , 
t i e n e n mayar i n t e r é s en o r i e n t a r s u s v e n t a s h a c i a l o s 
mercados de S a n t a C r u z , por e j e m p l o , y en o t r o s c a s o s a 
La Paz; como t a m b i é n a l mercada z a n a ! y c e n t r a l de Co­
chabamba. 

La s f e r i a s l o c a l e s no s ó l o s i r v e n de mercada de co­
l o c a c i ó n d e l producto c ampesino, s i n o t a m b i é n de lugar-
de compra de s u s a r t í c u l o s n e c e s a r i o s p a r a su e x i s t e n ­
c i a . E s a t r a v é s de e s t a s f e r i a s que se a r t i c u l a n mu­
c h a s zonas p r o d u c t i v a s , t a l e s como l a s z o n a s p r o d u c t o ­
r a s de t r i g o , v e r d u r a s , m a í z , e t c . En suma e l mercado 
s i r v e p a r a tomar todo l o que e l campesino n e c e s i t a p a r a 
r e p r o d u c i r su c i c l o p r o d u c t i v o . 

2.k. F e r i a s Z o n a l e s . 

L a s f e r i a s z o n a l e s son mucho m á s a m p l i a s que l a s 
f e r i a s l o c a l e s ; é s t a s se e n c u e n t r a n en l u g a r e s e s t r a t é ­
g i c a s h a c i a donde se o r i e n t a e l mismo a c o p i o de l a s f e ­
r i a s l o c a l e s . 

E s t a f e r i a es mucho m á s a m p l i a en c u a n t a a l a co­
b e r t u r a de s e r v i c i a s p a r a l a s comunidades; es un merca­
do mucho m á s c o n c u r r i d o donde se e n c u e n t r a no s ó l o pro­
d u c t o s a g r í c o l a s c a m p e s i n o s , s i n o t a m b i é n p r o d u c t o s ma­
n u f a c t u r a d o s de toda í n d o l e . 

E l p o d e r í o con que c u e n t a n e s t a s f e r i a s es e l pode­
r í o d e l t r a n s p o r t e , pues é s t a s han s i d o f i j a d a s coma 
l u g a r de r e s i d e n c i a de l o s t r a n s p o r t i s t a s y c o m e r c i a n ­
t e s en g e n e r a l . La r e d de s e r v i c i o s de t r a n s p o r t e que 
p r e s t a n e s t a s f e r i a s z o n a l e s , p e r m i t e que una gran par­
t e de campesinos acudan d i r e c t a m e n t e a e l l a s , ya que 
é s t a s t i e n e n s u s i n t e r e s e s . 
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L a s f e r i a s 
mercada urbano-

z o n a l e s 
r u r a l . 

p r e s e n t a n ya l a e s t r u c t u r a de un 

Una de l a s c a r a c t e r í s t i c a s de l o s mercados z o n a l e s , 
como l o s de Punata y C l i z a , es q u e é s t a s l e b r i n d a n a l 
campesino de a l t u r a s un c o n j u n t o de a r t í c u l o s a l i m e n t i ­
c i o s , como e l m a í z , por e j e m p l o , y de a r t í c u l o s manu­
f a c t u r a d o s que e l l o s n e c e s i t a n . 

L a s f e r i a s z o n a l e s m á s i m p o r t a n t e s d e l departamento 
de Cochabamba son: 

Punata ^ 

- Q u i l l a c o l l a 
- C l i z a 

Sacaba 

En e s t a s f e r i a s e l campesino no abandona a ú n su . 
"chimpu", pero s i n embargo una gran p a r t e de su produc­
to se vende repesando en romanas; e s t a s f e r i a s son muy 
c o n c u r r i d a s , de modo que l a s l i c i t a c i o n e s p a r a e l co­
bro de romanaje y s i t i a j e se d i v i d e n s e g ú n l o s s e c t o r e s 
de v e n t a de p r o d u c t o s , de rttado que sean d i s t i n t a s l a s 
p e r s o n a s que se a d j u d i q u e n d i c h a s c o b r o s . 

E l volumen que compra e l r e s c a t i s t a es mucho mayor'', 
y en cuanto a o r i g e n , predominan l o s d e l l u g a r . Se ha­
ce d i f í c i l mantener en e s t a s f e r i a s un monopolio abso­
l u t a de a c o p i o , dada l a e x c e s i v a c o n c u r r e n c i a de comer­
c i a n t e s , e x i s t i e n d o por l o t a n t o mayor d i f e r e n c i a c i ó n 
e n t r e e l l o s . E s un mercada mucho m á s h e t e r o g é n e o en 
cuanto a p r o c e d e n c i a de c a m p e s i n a s ; e s t a e x p l i c a par s í 
s o l o l a v a r i e d a d de c r i t e r i o s y a c t i t u d e s de c o m e r c i a ­
l i z a c i ó n que se p r e s e n t a . 

En e s t a s f e r i a s encontramos ya t r a n s a c c i o n e s r e s c a -
t i s t a - r e s c a t i s t a . E s t a s .son, en l o s h e c h a s , c e n t r a s de 
a c o p i o p a r a o t r o s mercados i n t e r d e p a r t a m e n t a l e s . 1 

-Todos l o s mecanismos son s i m i l a r e s , en gran p a r t e , 
a l a f e r i a l o c a l , s ó l o con l a p a r t i c u l a r i d a d de que 
a q u í se r e q u i e r e , en c i e r t a modo, de mayor p e r f e c c i ó n 
de mercado en cuanto a juego de p r e c i o s se r e f i e r e ; l a 
g a n a n c i a por peso es mucho m á s i r r e g u l a r e i n s e g u r a , a 
p e s a r de l o s s o b a r n o s . 

1. Ver en a n e x o s , esquemas Nos. 1 y ¿ 
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E x i s t e n é p o c a s de enorme f l u j o de papa, donde l a s 
romanas a p o s t a d a s en e s t a s f e r i a s son i n s u f i c i e n t e s pa­
r a e l c o n t r o l de p e s o , par l o que l o s i n t e r m e d i a r i o s se 
ven o b l i g a d o s a t r a e r s u s p r o p i a s b a l a n z a s p a r a p e s a r y 
e n t r e g a r d e s p u é s un pago por derecho de a c o p i o . 

A l pesador.no l e importa si n f r e l cobro por p e s a j e , 
ya que ese es su n e g o c i o . En e s t e e n t e n d i d o , tampoca 
l e i m p a r t a l a e x a c t i t u d d e l p e s o , por l o que f á c i l m e n t e 
puede s e r sobornado, amen de que e x i s t e n c o n d i c i o n e s 
a r b i t r a r i a s de p a r t e de l o s c o b r a d o r e s . 

En e l fondo, gran p a r t e de l a s modalidades de aco­
pio de l a s f e r i a s , l o c a l e s se t r a s l a d a n a q u i : l a s " s e ­
ñ a s " , l o s a u x i l i a r e s , l o s c o n t r a t o s , e t c . 

Comprobamos que c o n c u r r e n a l a s f e r i a s z o n a l e s pro­
d u c t o r e s con mayor v i s i ó n y que conocen mejor e l p r o c e ­
so de c o m e r c i a l i z a c i ó n . 

L a s f e r i a s z o n a l e s son mucho menos t r a d i c i o n a l e s 
por su c a r á c t e r y por l a e x i s t e n c i a de una c o m p e t e n c i a 
m á s a c e n t u a d a e n t r e r e s c a t i s t a s , que no s i e mpre l o g r a n 
m o n o p o l i z a r e s t a s f e r i a s por m á s que l o i n t e n t e n . 

2.5. Mercado C e n t r a l de Cochabamba. 

Es en e l c e n t r o f e r i a l de Cochabamba donde c o n v e r ­
gen gran p a r t e de l o s i n t e r e s e s r e s c a t i s t a s , es e l pun­
to donde se r e ú n e una p a r t e p r e p o n d e r a n t e de l a produc­
c i ó n campesina cochabambina fDroductores de p a p a ) , p a r a 
luego s e g u i r su c u r s o , en una p a r t e c o n s i d e r a b l e rumbo 
a o t r o s mercados i n t e r d e p a r t a m e n t a l e s . 1 

E s t e mercado r e g u l a en c i e r t a forma e l p r e c i o en 
l a s d e m á s f e r i a s . La c o r r e l a c i ó n i n m e d i a t a que e s t a ­
b l e c e e l i n t e r m e d i a r i o en s u s o p e r a c i o n e s de compra 
- f e r i a l o c a l , z o n a l y v e n t a en Cochabamba- p e r m i t e l l e ­
g a r l a e s t a r e g u l a c i ó n . En o t r o s t é r m i n o s , l o s i n t e r e ­
s e s r e s c a t i s t a s s e c e n t r a l i z a n en c i e r t a medida en e l 
mercado de Cochabamba. 

La demanda i n t e r n a d e p a r t a m e n t a l por sí s o l a no de­
t e r m i n a é l p r e c i o de l a papa, debida a l a p r o p i a a r t i ­
c u l a c i ó n d e l producto coqhabam'bino con o t r o s mercados, 

1. Ver a l f i n a l d e l a c á p i t e , mapas y esquenras 
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I D que hace qua e l p r e c i o no se c i r c u n s c r i b e ú n i c a m e n ­
t e a l o s mercados l o c a l e s o r e g i o n a l e s , s i n o i n t e r r e ­
g i a na l e s e i n c l u s a n a c i o n a l e s . 

Cuando se paga una suma "x" en l a f e r i a l o c a l ( F L ) , 
é s t a se i n c r e m e n t a r á en l a f e r i a z o n a l ( F Z ) ; e s t o en 
d e p e ndencia de l a • o r i e n t a c i ó n que se l e d é ; s i e s t o es 
l a c u l m i n a c i ó n p a r a un r e s c a t i s t a , es e l i n i c i o de l a 
o p e r a c i ó n p a r a o t r a ; par e j e m p l o , p a r a a q u é l que opera 
en l a . f e r i a c e n t r a l ( F C ) , a q u í c u l m i n a l a o p e r a c i ó n 
r e s p e c t a a l i n t e r m e d i a r i o con sede d e p a r t a m e n t a l ; pero 
no l a d e l i n t e r m e d i a r i o que i n i c i a su o p e r a c i ó n en e l 
mercado p r i n c i p a l o f e r i a c e n t r a l p a r a l l e v a r a o t r o 
mercado e x t r a d e p a r t a m e n t a l . F i n a l m e n t e , se t r a t a de 
una cadena de i n t e r m e d i a r i o s con i n t e r e s e s d i f e r e n t e s 
que se a j u s t a n de a c u e r d a a l a s mercadas que han e l e g i ­
do como l u g a r e s de a c o p i o y de v e n t a . 

T r a t á n d o s e de p r e c i o s , no podemos h o m o g e n i z a r l o s en 
l a s f e r i a s , debido a que e l l a s se d - i f e r e n c i a n e n t r e s í . 
Los r e s c a t i s t a s t i e n e n l o s medios n e c e s a r i o s p a r a f i j a r 
s u s p r e c i o s c o m e r c i a l e s , que pueden d i f e r i r de l o s p r e ­
c i o s r e a l e s que se forman en e l mercada. E s t a debe 
d i s t i n g u i r s e muy b i e n , parque no estamos en una econo­
m í a u n i f o r m e ; a l menos que p e r m i t a e l e s t a b l e c i m i e n t o 
de un p r e c i o de mercado. Unos son l o s p r e c i a s que e l 
r e s c a t i s t a f i j a p a r a su a c o p i o , y o t r o s l o s p r e c i o s de 
v e n t a . E s t o s ú l t i m a s na s ó l o cubren l a s g a s t a s de co­
m e r c i a l i z a c i ó n y un p o r c e n t a j e r a z o n a b l e de g a n a n c i a , 
s i n o que son p r e c i o s e x c e s i v a m e n t e e l e v a d o s en r e l a c i ó n 
a l o s p r i m e r o s . 

E s c l a r o e l o b j e t i v a d e l r e s c a t i s t a : comprar b a r a ­
to p a r a vender c a r o . P a r a l o g r a r e s t o , e l r e s c a t i s t a 
t i e n e s u s p r o p i a s mecanismos de a c c i ó n . 

Cada f a s e , cada r e l a c i o n a m i e n t a i m p l i c a un c o n o c i ­
miento e s p e c í f i c o que es r e s u l t a d o de toda una cons­
t a n c i a y d e l e s t a b l e c i m i e n t o de e l e m e n t a s que p e r m i t a n 
l a o p e r a c i ó n . 

La d i v i s i ó n en f a s e s d e l i n t e r c a m b i o , t i e n e una 

j u s t i f i c a c i ó n por l o s mismas f a c t o r e s que hemos c o n s i ­

d e r a d o . Cada trama de compra-venta es un c o n o c i m i e n t o 

e s p e c í f i c o : c o n ocer v e n d e d o r e s , compradores, e t c . 

No conocemos, n i creemos que s e a muy f á c i l encon­
t r a r , un s o l o s u j e t o de c o m e r c i a que agrupe o cumpla 
todas l a s f a s e s paso a paso; l a r a z ó n es s i m p l e : E x i s ­
ten dos e x t r e m a s : Lugar de Compra Lugar de V e n t a . 
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Por e j e mplo: LC ( F L ) 

LC ( F Z ) 

LU ( F Z ) 

L\l ( F C ) , e t c . + 

LC = Lugar de compra 
LU = Lugar de v e n t a 
FL = F e r i a l o c a l 
FZ = F e r i a z o n a l 
FC = F e r i a c e n t r a l 

E s t a s t r a n s a c c i o n e s e s t á n s u j e t a s a l tiempo y a l 
n i v e l de p r e c i o s que se p r e s e n t a en ese momento. 

Los p a s i b l e s e s p a c i a s donde se e f e c t ú a n l a s t r a n 

s a c c i o n e s , s e r í a n l a s s i g u i e n t e s : 

Lugar de compra: - F i n c a 
- F e r i a l o c a l 
- F e r i a z o n a l 
- F e r i a c e n t r a l 

Lugar de v e n t a : - F e r i a z o n a l 
- F e r i a c e n t r a l 
- Mercado - i n t e r d e p a r t a m e n t a l 

F i n a l m e n t e , donde acaba e l p r o c e s o de i n t e r m e d i a ­
c i ó n es e l mercada i n t e r d e p a r t a m e n t a l , que t i e n e como 
punto de p a r t i d a l a f i n c a campesina.1 

Una nueva r u t a es e l mercado I n t e r n a c i o n a l 
Mercada I n t e r d e p a r t a m e n t a l , donde predomina e l r e s c a ­
t i s t a de l a s u r b e s , quien se pane en c o n t a c t a can e s t e 
mercado. 

L a s b a r ó m e t r o s de m e d i c i ó n de menor o mayor deman­
da de papa, son muchas v e c e s e s t o s mercados por su i n ­
m e diata r e l a c i ó n con l a s f e r i a s menores. Cuando se no 
t a c i e r t a e s c a s e z de papa, inmediatamente se procede a 
l a i m p o r t a c i ó n d e l p r o d u c t o , i n c l u s o b a j o e l e s t í m u l o 
d e l g o b i e r n a , que e s t á i n t e r e s a d a en que no suba dema­
s i a d o e l p r e c i o de e s t e p r o d u c t o . 

Los extremos de i n t e r m e d i a c i ó n v e n d r í a n f i n a l m e n t e 
a c o n f o r m a r s e a s í : I n t e r m e d i a r i o m a y o r i s t a Deta­
l l i s t a " ambulante". S i d i s t i n g u i m o s l a s c a r a c t e r í s t i -

1. Ver en anexos esquemas Nos. 1 y 2 
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c a s de l a s d e t a l l i s t a s , e n c o n t r a r e m o s que e x i s t e n dos 
s u b c a t e g o r í a s que n e c e s a r i a m e n t e debemos d i s t i n g u i r : 
D e t a l l i s t a a mbulante, que opera l o s d í a s de f e r i a ; é s ­
t a s e r í a una d e t a l l i s t a de s u b s i s t e n c i a en un grado mu­
cho menor que l a d e t a l l i s t a con p u e s t a , que t i e n e regu­
l a r i d a d de o p e r a c i ó n por t e n e r p r e c i s a m e n t e un p u e s t a 
en l o s mercados p r i n c i p a l e s como son La Paz, Cochabam­
ba, S a n t a C r u z , etc. 

E l c a n a l de l l e g a d a d e l producto a l o s consumido­
r e s en e s t o s mercados c e n t r a l e s e s t a r í a conformado 
a s í : 

DETALLISTA AMBULANTE 
DETALLISTA CON PUESTO 

INTERMEDIARIO P E Q U E Ñ O 
INTERMEDIARIO MEDIANO 
PRODUCTOR 

CONSUMIDOR 

La ' e s t r u c t u r a d e l mercado de Cochabamba e s t á con­
formada por: tambos, a g e n c i a s , mercados y c a l l e s . 

E l mercada de Cochabamba a g l u t i n a a l o s comer­
c i a n t e s de d i f e r e n t e s f e r i a s . E l mayor a g l u t i n a d o r es 
e l c o m e r c i a n t e m a y o r i s t a que l l e v a e l producto a merca­
dos i n t e r d e p a r t a m e n t a l e s , coma l a s de S a n t a C r u z , La 
Paz y l a s m i n a s . Generalmente cada r e s c a t i s t a compra 
í+0, 70, 100 c a r g a s , pero a v e c e s se dan t a m b i é n c a s o s 
en l o s c u a l e s se agrupan 2 a k r e s c a t i s t a s p a r a comprar 
una camionada completa de papa ( l a s r e s c a t i s t a s que se 
de d i c a n e x c l u s i v a m e n t e a l comercio i n t e r d e p a r t a m e n t a l , 
g e neralmente c a r e c e n de c a m i ó n p r o p i o ) . 

S e ñ a l a m o s a l g u n a s p a r t i c u l a r i d a d e s de a c o p i o de l o s 

mercadas i n t e r d e p a r t a m e n t a l e s . 

E l c o m e r c i a n t e urbano na n e c e s i t a t e n e r p r e s e n c i a 
f í s i c a en l o s c e n t r o s de p r o d u c c i ó n , desde e l mismo 
mercado e s t a b l e c e compromisos con e l campesino p a r a 
a s e g u r a r l a t r a í d a de papa a l tambo, pdr e j e m p l o . ( E l 
mecanismo que u t i l i z a p a r a e l l o es e l c r é d i t o , e l ade-
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l a n t o en d i n e r o , s i n que haya n e c e s i d a d de que e l cam­
p e s i n o d e j e a l g u n a g a r a n t í a , a m á s de comprometer s ó l o 
su p a l a b r a ) . Aunque p a r e z c a a l g o i n c r e í b l e , e l campesi 
no a p a r e c e r e a l m e n t e con l a s c a r g a s p a r a l a r e s c a t i s t a ; 
una vez t r a í d a s l a s c a r g a s , l a r e s c a t i s t a primeramente 
l a s o b s e r v a y, s i n p e s a r i n m e d i a t a m e n t e , e l l a f i j a e l 
p r e c i o . E l c o n t r o l d e l p e s a j e es "comprado" por l a r e s 
c a t i s t a mediante l a compra de b o l e t o s ; a q u í se hace im­
p r e s c i n d i b l e su r e l a c i o n a m i e n t o con e l encargado de l a 
b a l a n z a ; porque a l s a l i r d e l tambo se debe p r e s e n t a r e l 
b o l e t o de c o m p r o b a c i ó n dé peso a l encargado de e s t e 
c o n t r o l . 

Gtro hecho que l l a m a l a a t e n c i ó n , es e l r o l de l o s 
p e s a d o r e s , es d e c i r , de a q u e l l o s que se ocupan d e l 
t r a s l a d o de l a s c a r g a s a l a b a l a n z a , é s t o s son o t r o 
i n s t r u m e n t o de e x p l o t a c i ó n d e l c a m p e s i n a , parque t i e n e n 
l a p o t e s t a d o t o r g a d a por l a s r e s c a t i s t a s y e l s u f i c i e n ­
te c o n o c i m i e n t o can l a gente p a r a h a c e r a c o p i o s p a r a l a 
' r e s c a t i s t a ; é s t o s muchas v e c e s evaden e l p e s o , conocen 
c u á n d o una c a r g a e s t á d e m á s , e inmediatamente pueden 
s e ñ a l a r l a s c a r g a s can s o b r e p e s o y c o m p r a r l a s pa r a l a 
r e s c a t i s t a , é s t a en cambia, l e s d a r á una c o m i s i ó n . 

E l pesador es e n t o n c e s un elementa i n t e r m e d i a e n t r e 
e l c a m p e s i n a y e l r e s c a t i s t a , a quien c o n q u i s t a y u t i l i 
za l a r e s c a t i s t a . E l pesador j u e g a en d e f i n i t i v a t r e s 
r o l e s : f r e n t e a l campesino, a l a r e s c a t i s t a y a l roma­
n e r o . ( L a s f e r i a s menores no t i e n e n p e s a d o r e s , es de­
c i r no e x i s t e gente e s p e c i a l i z a d a p a r a t r a n s p o r t a r l a s 
c a r g a s h a s t a l a b a l a n z a ; a q u í se e n c a r g a de e s t o e l 
mismo p r o d u c t o r ) . 

Un hecho que i n f l u y e p a r a que e l campesino a c e p t e 
que su producto no s e a p e s a d a , es e l pago que debe 
e f e c t u a r a l romanero por e l p e s a j e ; pero coma p a r a e l 
campesina e l d i n e r o r e p r e s e n t a mucho, s o l a por U ó 5 
p e s a s a c e p t a que l a papa s e a v e n d i d a en l o s famosos 
"chimpus", donde e l pesa es siempre d e m á s , pues a q u é l , 
a l t r a e r d e m á s p r e f i e r e a s e g u r a r l a v e n t a de una c a r g a 
can un paca de e x c e s a , a que se l e d i g a que f a l t a y l e 
paguen mucho menos; e s t e es un r azonamiento campesino 
que conoce de s o b r a e l c o m e r c i a n t e . 

Coma se p o d r á n o t a r , e l "chimpu" no d e s a p a r e c e n i 
en l o s mercados p r i n c i p a l e s y, can e l l a , tampoco l a 
i r r a c i o n a l i d a d , e l e n g a ñ a , que se t r a s l a d a n h a s t a e s t a s 
c e n t r a s . 
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c a s de l a s d e t a l l i s t a s , e n c e n t r a r e m o s que e x i s t e n dos 
s u b e a t e g o r í a s que n e c e s a r i a m e n t e debemos d i s t i n g u i r : 
D e t a l l i s t a ambulante, que opera l o s d í a s de f e r i a ; é s ­
t a s e r í a una d e t a l l i s t a de s u b s i s t e n c i a en un grado mu­
cho menor que l a d e t a l l i s t a con p u e s t o , que t i e n e regu­
l a r i d a d de o p e r a c i ó n por t e n e r p r e c i s a m e n t e un puesto 
en l o s mercados p r i n c i p a l e s como son La Paz, Cochabam­
ba, S a n t a C r u z , e^tc. 

E l c a n a l de l l e g a d a d e l producto a I D S consumido­
r e s en e s t o s mercadas c e n t r a l e s e s t a r í a conformado 
a s í : 

DETALLISTA AMBULANTE 
DETALLISTA CON PUESTO 

INTERMEDIARIO P E Q U E Ñ O 
INTERMEDIARIO MEDIANO 
PRODUCTOR 

CONSUMIDOR 

La " e s t r u c t u r a d e l mercado de Cochabamba e s t á con­
formada por: tambos, a g e n c i a s , mercadas y c a l l e s . 

E l mercada de Cochabamba a g l u t i n a a l o s comer­
c i a n t e s de d i f e r e n t e s f e r i a s . E l mayor a g l u t i n a d o r es 
e l c o m e r c i a n t e m a y o r i s t a que l l e v a e l producto a merca­
dos i.n t e r d e p a r t a m e n t a l e s , coma l a s de S a n t a C r u z , La 
Paz y l a s m i n a s . Generalmente cada r e s c a t i s t a compra 
kü, 70, 100 c a r g a s , pero a v e c e s se dan t a m b i é n c a s o s 
en l o s c u a l e s se agrupan 2 a k r e s c a t i s t a s p a r a comprar 
una camionada completa de papa ( l o s r e s c a t i s t a s que se 
de d i c a n e x c l u s i v a m e n t e a l comercio i n t e r d e p a r t a m e n t a l , 
g e neralmente c a r e c e n de c a m i ó n p r o p i o ) . 

S e ñ a l a m o s a l g u n a s p a r t i c u l a r i d a d e s de a c o p i a de l o s 

mercados i n t e r d e p a r t a m e n t a l e s . 

E l c o m e r c i a n t e urbano no n e c e s i t a t e n e r p r e s e n c i a 
f í s i c a en l o s c e n t r a s de p r o d u c c i ó n , desde e l misma 
mercada e s t a b l e c e compromisos con e l campesino p a r a 
a s e g u r a r l a t r a í d a de papa a l tambo, por e j e m p l o . ( E l 
mecanismo que u t i l i z a p a r a e l l o es e l c r é d i t o , e l ade-
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l a n t o en d i n e r o , s i n que haya n e c e s i d a d de que e l cam­
p e s i n o d e j e a l g u n a g a r a n t í a , a m á s de comprometer s ó l o 
su p a l a b r a ) . Aunque p a r e z c a a l g o i n c r e í b l e , e l campesi 
no a p a r e c e r e a l m e n t e con l a s c a r g a s p a r a l a r e s c a t i s t a ; 
una vez t r a í d a s l a s c a r g a s , l a r e s c a t i s t a primeramente 
l a s o b s e r v a y, s i n p e s a r i n m e d i a t a m e n t e , e l l a f i j a e l 
p r e c i o . E l c o n t r o l d e l p e s a j e es "comprado" por l a r e s 
c a t i s t a mediante l a compra de b o l e t o s ; a q u í se hace im­
p r e s c i n d i b l e su r e l a c i o n a m i e n t o con e l e n c a r g a d a de l a 
b a l a n z a ; parque a l s a l i r d e l tambo se debe p r e s e n t a r e l 
b o l e t a de c o m p r o b a c i ó n dé p e s a a l encargada de e s t e 
c o n t r o l . 

O t r a hecha que l l a m a l a a t e n c i ó n , es e l r o l de l o s 
p e s a d o r e s , es d e c i r , de a q u e l l a s que se ocupan d e l 
t r a s l a d a de l a s c a r g a s a l a b a l a n z a , é s t o s son o t r o 
i n s t r u m e n t a de e x p l o t a c i ó n d e l campesino, porque t i e n e n 
l a p o t e s t a d o t o r g a d a por l a s r e s c a t i s t a s y e l s u f i c i e n ­
te c o n o c i m i e n t o con l a gente p a r a h a c e r a c o p i a s p a r a l a 
' r e s c a t i s t a ; é s t o s muchas v e c e s evaden e l p e s o , conocen 
c u á n d o una c a r g a e s t á d e m á s , e inmediatamente pueden 
s e ñ a l a r l a s c a r g a s con s o b r e p e s o y c o m p r a r l a s p a r a l a 
r e s c a t i s t a , é s t a en cambia, l e s d a r á una c o m i s i ó n . 

E l pesador es e n t o n c e s un elemento i n t e r m e d i o e n t r e 
e l campesino y e l r e s c a t i s t a , a q u ien c o n q u i s t a y u t i l i 
za l a r e s c a t i s t a . E l pesador j u e g a en d e f i n i t i v a t r e s 
r o l e s : f r e n t e a l campesino, a l a r e s c a t i s t a y a l roma­
n e r o . ( L a s f e r i a s menores no t i e n e n p e s a d o r e s , es de­
c i r no e x i s t e gente e s p e c i a l i z a d a p a r a t r a n s p o r t a r l a s 
c a r g a s h a s t a l a b a l a n z a ; a q u í se e n c a r g a de e s t o e l 
mismo p r o d u c t o r ) . 

Un hecho que i n f l u y e p a r a que e l campesino a c e p t e 
que su producto no s e a p e s a d a , es e l pago que debe 
e f e c t u a r a l romanero por e l p e s a j e ; pera coma p a r a e l 
campesina e l d i n e r o r e p r e s e n t a mucha, s a l a par U ó 5 
p e s a s a c e p t a que l a papa sea v e n d i d a en l o s famosos 
"chimpus", donde e l peso es siempre d e m á s , pues a q u é l , 
a l t r a e r d e m á s p r e f i e r e a s e g u r a r l a v e n t a de una c a r g a 
con un paco de e x c e s o , a que se l e d i g a que f a l t a y l e 
paguen mucho menos; e s t e es un razonamiento campesino 
que conoce d*e s o b r a e l c o m e r c i a n t e . 

Coma se p o d r á n o t a r , e l "chimpu" no d e s a p a r e c e n i 
en l o s mercadas p r i n c i p a l e s y, con e l l o , tampoco l a 
i r r a c i o n a l i d a d , e l e n g a ñ o , que se t r a s l a d a n h a s t a e s t o s 
c e n t r o s . 



RELACIONAMIENTQ DE E LCMENTGS PARA EL ACOPIO EN EL TAMBO 

1 . f 

I I . ' La a m p l i a c i ó n d e l r e l a c i o n a m i e n t a en l a f e r i a de 
Cochabamba se i l u s t i ^ en e l diagrama No. 2, que 
se i n s e r t a a c o n t i n u a c i ó n . 



2.6. Co3.tos.de C o m e r c i a l i z a c i ó n y M á r g e n e s de U t i l i d a d 

por D i f e r e n c i a de Peso y P r e c i o . , O s c i l a c i ó n de 

P r e c i a s . 

2.6.1. E s t u d i o - C a s o : U i a La P a z . 

M á r g e n e s de g a n a n c i a en peso y p r e c i o . 

Peso: 

CASOS PESO EN KILOGRAMOS EN ARROBAS 

Promedia par Kg. en 
e l Tambo T r á n s i t o 100 8,70 

Peso por c a r g a f i ­
j a d a en e l Tamba 100 8,70 

D i f e r e n c i a 

Coma se puede, o b s e r v a r , no e x i s t e d i f e r e n c i a a l g u n a en 
e l p e s a . E s t e pesa de 10G Kg. (8,70 a r r o b a s ) • c o r r e s ­
ponde a u n a ' c a r g a de papa. 

P r e c i o : 

I n g r e s o b r u t a : 

Par l a ve n t a de 3.0G1,50 Kg., 

a $b. 5,22 por Kg $h. 15.668.-

C a p i t a l i n v e r t i d o ( E g r e s o 

b r u t o ) v $b. 13.156.-

Compra de 3.001,50 Kg. a 

Sb. 3,90 por ki l o g r a m o $b. 1 1.706.-

G a s t a s de c o m e r c i a l i z a c i ó n a 

S b . 0,^83 por ki l o g r a m o $b. 1.<+50.-

UTILIDAD NETA $b. 2.512.-
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I n d e p e n d i e n temen t e d e l c r i t e r i o - de e n g a ñ a apa­
r i e n c i a que muestra e l r e s c a t i s t a r e s p e c t a de s u s com­
p r a s en p e s o , e s t e mismo c r i t e r i o e s un medidor, un pa­
r á m e t r o p a r a no b a j a r sus m á r g e n e s de g a n a n c i a . E l 
s i m p l e hecho de cambiar l a s u n i d a d e s de c a r g a s a k i l o ­
gramos, da i m á g e n e s d i f e r e n t e s . E s e s t o l o que nos 
l l e v o a ver d ó n d e e s t a b a l a d i f e r e n c i a , en q u é magnitud 
se p r e s e n t a b a e s t a d i f e r e n c i a y por q u é se comportaba 
de e s t a -manera. 

Peso R e a l de Compra y Peso Informado por e l 

R e s c a t i s t a . 

PESO KG. POR CARGA ARROBAS TOTAL ARROBAS 

100 ( 1 ) 8,70 260,87 

• 92 ( 2 ) 8,00 240,00 

D i f e r e n c i a 0,70 20,87 

F u e n t e : P r o c e s a m i e n t o E q. I n v . CIPCA 1979, La 

( 1 ) E s t e es e l dato r e a l de compra, ya que como 
se m a n i f e s t ó , e l r e s c a t i s t a t i e n e o t r o s me­
d i o s p a r a h a c e r que s u s compras sean mayores 
a l a s e s t a b l e c i d a s l e g a l m e n t e por l a I n t e n ­
d e n c i a de Cochabamba. 

( 2 ) E s t a es l a c i f r a a p a r e n t e que m a n i f i e s t a e l 
i n t e r m e d i a r i o , r e c o g i d a de l a s mismas opera­
c i o n e s . 

Pero partamos d e l hecho c a s i g e n e r a l i z a d o de ac o p i o 
de 1D2 k i l o g r a m o s , donde l o s dos k i l o g r a m o s se dan por 
concepto de " d e s t a r e " (peso d e l e m b a l a j e ) . 

T ó m e s e en c u e n t a que queremos c r u z a r l a s m a n i f e s t a ­
c i o n e s d e l r e s c a t i s t a con l a r e a l i d a d misma, desde e l 
momento de compra h a s t a e l momento de v e n t a . 
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Cuando e l r e s c a t i s t a d e c l a r a en e l mercada de La 
"Paz l a c a n t i d a d de papa comprada, s e * r e f i e r e a c a r g a s 
V no a k i l o s , l o que s i g n i f i c a que l a c u a n t i f i c a c i o n 
e x a c t a s e r í a de 8 a r r o b a s ; pero é s t a s no son i g u a l e s 
a 1GQ k i l o s par c a r g a ; e s t a c o n o c í a l a r e s c a t i s t a , 
.quien admite que es un mecanismo de e n g a ñ o , pera que 
s a l a a s í , p o d í a g a r a n t i z a r s e alguna, g a n a n c i a . E s a f a l ­
sa imagen que recogemos tomando en c u e n t a s o l a l a mani­
f e s t a c i ó n de l a r e s c a t i s t a , r e p r e s e n t a , en e l t o t a l de 
c a r g a s , 2•, 8 7 a r r o b a s ; e s t o r e p r e s e n t a en pesos b o l i v i a ­
n a s , s e g ú n l a s p r e c i a s d e l mercada de La P a z , pesos bo­
l i v i a n o s 1.252.2Q. 

Como p o d r á n o t a r s e , tomando en c u e n t a e l peso de 
a c o p i a y e l peso de v e n t a f i n a l , l a d i f e r e n c i a e s t á s ó ­
lo en que l a a c t i t u d de s e ñ a l a r una unidad d i f e r e n t e da 
i d e a f a l s a a l o s compradores que, en e s t e c a s o , san l a s 
c o n s u m i d o r e s . E s t e es un problema que emana d e l uso 
d i v e r s o de u n i d a d e s de v e n t a que o b s t a c u l i z a n o confun­
den l o s c á l c u l o s . 

Los p r e c i o s de compra: 

Al i g u a l que en todos l o s mercados, l a s compras se 
hacen tomando en c u e n t a l a c a l i d a d , que t i e n e ya una 
i d e n t i f i c a c i ó n con l a zana; a s í se conoce l a c a l i d a d de 
l a papa de Morochata, C o l a m i , Melga, e t c . Para e s t a s 
compras se tqma t a m b i é n en c u e n t a e l t a m a ñ o "de l a papa. 

E l p r e c i o promedio que se o b t i e n e de una c o m b i n a c i ó n 
de compra, es de $>b. 39Q, p a r a f i n a l m e n t e s e r m e z c l a d a s 
l a s * d i f e r e n t e s c a l i d a d e s de papa en e l l u g a r de v e n t a ; 
de e s t a manera se o b t i e n e n t a m b i é n g a n a n c i a s por l a apa­
r i e n c i a de homogeneidad de t a m a ñ a . 

La papa comprada e r a "papa v i e j a " , que t i e n e un pre­
c i o e s p e c i a l r e s p e c t o de l a papa nueva. E l campesino, 
a l c o n c u r r i r con e s t a papa a l mercada, cede r á p i d a m e n t e 
y a c e p t a e l p r e c i a f i j a d a par l a i n t e r m e d i a r i a ; por su­
puesto que e s t o depende t a m b i é n de l a o f e r t a de merca­
do, parque de mantenerse e s c a s a , -por m á s v i e j a que s e a 
se m a n t e n d r á con buenas p r e c i a s ; p e r a e s t e p e r í o d o de 
predominio de papa v i e j a es c o r t o , ya que l a h e t e r o g e ­
n e i d a d de l a s z a n a s f i n a l m e n t e , rompe e s t a v e n t a j a . I n ­
c l u s o e l r e s c a t i s t a de l a s f e r i a s z o n a l e s y l o c a l e s t i e -
ne que c e d e r , debida a que en muchos c a s o s l a i n f r a e s ­
t r u c t u r a ge d e p ó s i t o s es i n e f i c i e n t e , y p a r a no e l e v a r 
l a s c a s t a s de c o m e r c i a l ! z a c i ó n por pagos de a l m a c e n a j e 
en e l T a m b o - T r á n s i t o . Todas e s t a s s i t u a c i o n e s son t o -
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madas en c u e n t a por l a r e s c a t i s t a q u é sabe s a c a r v e n t a ­
j a Cuando l e c o n v i e n e . N u e s t r a r e s c a t i s t a compra en 
una é p o c a de c u l m i n a c i ó n de l a c a v a de a ñ o , cuando gran 
p a r t e de l a p r o d u c c i ó n ha s i d o ya v e n d i d a y l o que l l e ­
gaba a l mercado e r a p r i n c i p a l m e n t e "papa v i e j a " . 

2.6.2. E s t u d i o Caso: U i a S a n t a C r u z . G a n a n c i a por 

Peso y P r e c i o ( B a l a n c e ) . 

Los datos.que se p r e s e n t a n han s i d o l o g r a d o s g r a ­
c i a s a una t o t a l p a r t i c i p a c i ó n en e l p r o c e s o de comer­
c i a l i z a c i ó n , desde e l momento d e l a c o p i o , t r a n s p o r t e y 
c o l o c a c i ó n . 

Una de l a s r a z o n e s que s u s t e n t a e s t e s e g u i m i e n t o de 
c a s o , es l a p a r t i c u l a r i d a d de a c o p i o en "chimpus" cam­
p e s i n o s , y e l a f á n de c o n o c e r l o s pasos f i n a l e s de ven­
t a ; s i n e s t e dato no p o d í a m o s t e n e r i d e a c l a r a s o b r e 
l o s m á r g e n e s de g a n a n c i a por d i v e r s o s c o n c e p t o s . Apar­
té de que se t r a t a b a de c o n o c e r l a e s t r u c t u r a d e l mer­
cado de v e n t a de l a r e s c a t i s t a y t o d a s l a s c a r a c t e r í s ­
t i c a s a f i n e s a su o p e r a c i ó n (debemos t e n e r en c u e n t a 
t a m b i é n e l hermetismo n a t u r a l que t i e n e e l r e s c a t i s t a 
ante c u a l q u i e r a u s c u l t a m i e n t o e x t e r n a , par l a que na 
p o d í a m o s dar c o n f i a b i l i d a d a c i e r t a s d a t a s ) . 

N u e s t r a r e s c a t i s t a tuva que t r a s l a d a r s e desde Co­
chabamba h a s t a e l mercado de a c o p i a ( 1Q5 Km.); s u s c r i ­
t e r i o s de compra se a j u s t a b a n p r i m e r a : a su d i s p o n i b i ­
l i d a d de c a p i t a l ; segundo: a l a s i t u a c i ó n d e l mercado 
de compra; y t e r c e r o : a l a s i t u a c i ó n c o m p a r a t i v a e n t r e 
e l mercada de compra y e l de v e n t a . 

R e s p e c t o de l a f o r m a c i ó n de p r e c i o s en e l mercada 
se conjugan a q u í l o s s i g u i e n t e s f a c t o r e s : e l p r e c i o de 
l a a n t e r i o r semana, l a s p r e c i a s f i j a d o s por l o s campe­
s i n o s y, f i n a l m e n t e , l a o f e r t a d e l mercado. N u e s t r a 
r e s c a t i s t a no i b a a comprar papa que no l e s i g n i f i q u e 
g a n a n c i a r e s p e c t a de su mercado de v e n t a . _ 

De l o s dos i n t e r e s e s : campesina y r e s c a t i s t a , e l 
primero s e r á p r o c l i v e a c e d e r en e l p r e c i o por l a misma 
n e c e s i d a d de v e n t a que t i e n e , m i e n t r a s que l a segunda 
t r a t a r á de m o s t r a r s e imponente y, f i n a l m e n t e , s a l d r á 
f a v o r e c i d a . 
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La r e g u l a r c a n t i d a d de c o m e r c i a n t e s que a c o p i a n en 
" E l Puente" permite e s t a b l e c e r a c u e r d a s eri cuanto a l o s 
p r e c i o s de compra. ( M u e s t r a r e s c a t i s t a c u e n t a con 5 a 
6 a ñ a s de o p e r a c i ó n de r e s c a t e ) . Bu c o n o c i m i e n t o de l a 
f e r i a , su r e l a c i o n a m i e n t a con l a s d e m á s r e s c a t i s t a s , su 
c o n o c i m i e n t o con e l campesino, h a r á n m á s e f e c t i v a s s u s 
o p e r a c i o n e s . 

T r a t á n d o s e de una f e r i a b a s t a n t e c o n c u r r i d a , t a n t o 
por p r o d u c t o r e s como poT o t r o s i n t e r m e d i a r i o s , r e q u e r i ­
rá de un a u x i l i a r de a c o p i a ( c a m p e s i n a d e l l u g a r ) , 4 

quien d i s p o n d r á de un d i n e r o p a r a l a s " s e ñ a s " ( a d e l a n ­
t o s ) que irá dejando a medida que vaya s e l e c c i o n a n d o 
l a s c a r g a s p a r a l a compra. 

Se puede o b s e r v a r c l a r a m e n t e l a a c t i t u d de compra 
de l a r e s c a t i s t a , en e l s e n t i d a de s e l e c c i ó n , en cuanto 
a t a m a ñ o y c a l i d a d de papa, acorde a l a s e x i g e n c i a s d e l . 
mercado de S a n t a C r u z , donde e x i s t e marcada p r e f e r e n c i a 
por l a papa h o l a n d e s a . 

Una vez r e a l i z a d o e l a c o p i o y haber l l e n a d a l o s s a ­
c a s de l a r e s c a t i s t a (todo e s t o t i e n e una d u r a c i ó n de 6 
h o r a s aproximadamente), se procede a l t r a s l a d a a l c a ­
m i ó n . Antes es p r e c i s a r e c a l c a r que l a c a n c e l a c i ó n no 
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siempre se h a c e , a l i g u a l que en o t r a s f e r i a s , en e l 
p r e c i o convenido a l i n i c i o d e l " s e ñ a l a m i e n t o " , y e l 
campesina es a d e m á s o b l i g a d a a c a r g a r e l p r o d u c t o . 

T r a t á n d o s e de una r e s c a t i s t a c a r e n t e de medio de 
t r a n s p a r t e p r o p i a , e s t o es s o l u c i o n a d o con su i n t e ­
g r a c i ó n a o t r a s que ya t e n í a n c o n t r a t a d a e l r e s p e c t i v o 
media de t r a n s p o r t e . 

La r e s c a t i s t a se e m p e ñ a en p a r t i r temprano de " E l 
P u e n t e " , con e l f i n de l l e g a r temprano a l mercado de 
"La Ramada", y. e v i t a r de e s t a forma pagos e x a g e r a d a s 
par " ó r d e n e s de v e n t a " . V 

E l p r e c i o de v e n t a a l a d e t a l l i s t a d e j a b a una ga­
n a n c i a de 5 pesos por a r r o b a ; e n t r e kO y 50 pesos 
por c a r g a de papa (tomando peso promedio en v i s t a de l a 
d e s i g u a l d a d de pesos que e x i s t e por b o l s a p e s a d a ) . 

Carga de l a papa a c o p i a d a p a r a s e r t r a s l a d a ­
da a S a n t a Cruz ( f e r i a s de A r a n i y E l Puen­
t e ) . L a s i n i c i a l e s responden a l o s nombres 
de l a s r e s c a t i s t a s . 
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E l p r e c i o de l a papa en l a Ramada e r a de 6D a 65 pesos 16 
a r r o b a a l consumidor en c o r r e s p o n d e n c i a , por s u p u e s t o , a l 
t a m a ñ o y c a l i d a d . ' -

E l promedio g e n e r a l de compra por p a r t e de l a d e t a l l i s t a , e r a 
1 c a r g a , n e c e s i t a n d o l a r e s c a t i s t a 14 d e t a l l i s t a s p a r a l a co­
l o c a c i ó n de l a m e r c a n c í a . 

Durante e l r e g i s t r o de l o s peso s y l a e n t r e g a por e l c a r g a d o r 
a cada d e t a l l i s t a , se h a c í a t a m b i é n un r e g i s t r o g e n e r a l de 
l o s p r o d u c t o s que i n g r e s a n a l mercada y, a l mismo tiempo, e l 
pesador d e b í a l l e n a r a p a s a r l o s r e g i s t r o s a una " L i b r e t a de 
Cobros" de cada r e s c a t i s t a . E l cobro no se h a c í a i n m e d i a t a ­
mente, y a v e c e s l a r e s c a t i s t a t e n í a que c o b r a r r e c i é n en su 
p r ó x i m a v i a j e , no o b s t a n t e que se quedaba por l o g e n e r a l 2 
d í a s en S a n t a C r u z . S i n embargo, e s t a vez l a r e s c a t i s t a l o ­
gró c o b r a r e l 70% d e l v a l o r t o t a l de su p r o d u c t o . 

D e s p u é s de dos d í a s de e s t a d í a en S a n t a C r u z , l a r e c a s t i s t a 
r e t o r n ó s i n t r a e r m e r c a n c í a a l g u n a con f i n e s c o m e r c i a l e s . 

Pasamos ahora a l d e t a l l e . 
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ESTUDIO CASO RESCATISMD HACIA SANTA CRUZ: CARACTERIS-

TICAS DE MARGENES DE UTILIDADES. 

Acopio Caso R e s c a t i s m o "Puente" - A r r o b . - L i b . - Kg. 

NO. ORDEN 
BOLSAS 

LIBRAS ARROBAS KILOGRAMOS 

1 139 5.56 63.94 

263 10.52 121.77 

3 283 1 1. 32 130.18 

4 248 9.92 114.20 

5 275 11.00 126.50 

6 282 11.28 129.72 

7 244 9.76 112.24 

8 267 10.68 122.82 

9 276 1.1 .-QO ' 126.50 

10 263 10.52 121.67 

11 263 10.52 121.67 

12 263 10.52 121.67 

13 274 10.96 126.04 

14 282 11.28 129.72 

15 259 10.36 116.84 

16 171 6.84 78.66 

TOTAL . 4.051 162.04 #1.864. 14 

Fuent e : " R e g i s t r o - B a l a n z a mercada de La Ramada S a n t a 

C r u z " ; E q . I n v . CIPCA 1979. 

Nata: Se t o m ó en c u e n t a coma c a r g a , a l o s pesos 
comprendidos e n t r e 9 a 11 a r r o b a s . 

-66-



MARGENES DE GANANCIA POR PESO Y PRECIO: 

Peso. 

Promedio A r r o b a s par C a r g a , A c o p i a d a s en " E l Puente" 

CASOS 
PESO EN 
LIBRAS 

PESO EN 
KILOGRS. 

PESO EN 
ARROBAS 

Promedia peso 
p/c en E l Puente 267.25 122.94 10.69 

Peso r e a l f i j a d a 
en E l Puente 
( p / c a r g a ) 260.00 119.60 10.40 

D i f e r e n c i a 7.25 • 3. 34 0.29 

E x i s t e una d i f e r e n c i a marcada en c u a n t a a l pesa 
d e l producto comprada en E l Puente par e l r e s c a t i s t a y 
e l f i j a d a par l a s a u t o r i d a d e s . 

P r e c i o . 

E l p r e c i o promedia por c a r g a , pagada en " E l Puen­
t e " par e l r e s c a t i s t a , es de %b. 400.-

P r e c i o par a r r o b a , pagado en " E l Puente": 

400 • / . 10.69 = 37.42 Suma r e a l de c o s t o a l r e s c a ­
t i s t a ( $ b . 3.25 p / K g . ) . 

400 * / . 10.40 = 38.46 Suma r e a l que d e b i ó pagar por 
un peso normal f i j a d a en " E l 
Puente" ( $ b . 3.34 p/Kg.). 

P r e c i a de v e n t a por a r r o b a en S a n t a C r u z : 

$b. 55.- l a a r r o b a (4.78 p/Kg.) 
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MARGENES DE GANANCIA POR PESD Y PRECIO,: 

P e s a . 

Promedio A r r o b a s por C a r g a , A c o p i a d a s en " E l Puente" 

CASDS 
PESO EN 
LIBRAS 

PESO EN 
KILOGRS. 

PESD EN 
ARROBAS 

Promedio peso 
p/c en E l Puente 267.25 122.94 10.69 

Peso r e a l f i j a d o 
en E l Puente 
( p / c a r g a ) 26Q.D0 119.60 10.40 

D i f e r e n c i a 7.25 . 3. 34 0.29 

E x i s t e una d i f e r e n c i a marcada en cuanto a l peso 
d e l producto comprado en E l Puente por e l r e s c a t i s t a y 
e l f i j a d a par l a s a u t o r i d a d e s . 

P r e c i o . 

E l p r e c i a promedio por c a r g a , pagado en " E l Puen­
t e " por e l r e s c a t i s t a , es de $b. 400.-

P r e c i o por a r r o b a , pagado en " E l Puente": 

400 • / . 10.69 = 37.42 Suma r e a l de c o s t o a l r e s c a ­
t i s t a ( $ b . 3.25 p / K g . ) . 

40D * / . 10.40 = 38.46 Suma r e a l que d e b i ó pagar par 
un pesa normal f i j a d o en " E l 
Puente" ( $ b . 3.34 p / K g . ) . 

P r e c i o de v e n t a por a r r o b a en S a n t a C r u z : 

$b. 55.- l a a r r o b a ( 4.78 p/Kg.) 
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I n g r e s o bru t o : 

-. por l a v e n t a de 
1.864 Kg., a $b 
c/Kg. I b 8.91D.-

r e s a s b r u t a s : 

- C a p i t a l i n v e r t i d a en 
l a compra de 2.864 Kg 
a 3.25 c/Kg. $b. 6.058.-

- G a s t a s de c o m e r c i a ­

l i z a c i ó n 1 $b 893.-

UTILIDAD META I b 1.957.-

E s t o nos p e r m i t e c o n c l u i r que e l a c o p i a que se r e a ­
l i z ó en E l Puente no es s i g n i f i c a t i v a en c u a n t a a m á r ­
genes de p e s o , puesto que l a g a n a n c i a n e t a por peso 
c o n v e r t i d o a p e s o s , s e r í a de 239.60 p e s o s , que r e p r e ­
s e n t a e l 12.19 por c i e n t o d e l i n g r e s o t o t a l ; l o que 
s i g n i f i c a , en o t r o s t é r m i n o s , una ayuda o un s o p o r t e 
a d i c i o n a l pa>ra p e r m i t i r e l t r a s l a d a h a s t a S a n t a C r u z , 
ya que a l menos l l e g a a c u b r i r 1/4 d e l t o t a l de l o s 
c a s t o s de c o m e r c i a l i z a c i ó n . M i e n t r a s que l a g a n a n c i a 
por d i f e r e n c i a de p r e c i o r e p r e s e n t a e l 87.81%, es de­
c i r e l e q u i v a l e n t e a 1.7 27.40 p e s o s . 

La magnitud de o p e r a c i ó n de l a r e s c a t i s t a , o b j e t o 
de e s t e s e g u i m i e n t o de c a s a , p o d r í a s e r c a t a l o g a d a co­
ma media r e s p e c t a de o t r a s c a t e g o r í a s de r e s c a t i s t a s . 
E l margen de g a n a n c i a que a q u í se o b t i e n e p o d r í a c o n s i ­
d e r a r s e t a m b i é n como un margen medio. 

1. v e r d e t a l l e en e l cuadro de l a p á g i n a s i g u i e n t e . 
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COSTOS DE COMERCIALIZACION DE PAPA, CON ORIENTACION 

HACIA SANTA CRUZ: 

RUBROS DETALLE VALOR 

T r a n s p o r t e C b b a . - E l Puente 1 p e r s o n a 10. 00 

A l i m e n t a c i ó n Puente 1 p e r s o n a 15. 00 

Pago ayudante 1 p e r s o n a 40. 00 

Pago t r a s l a d o a l c a m i ó n en t o t a l ( 3 / c ) 45 . 00 

Pago s e n t a j e Puente t o t a l pago ( 1/c) 14. 00 

A l i m e n t a c i ó n camino 1 p e r s o n a 10. 00 

T r a n s p o r t e 30/15 c a r g a s 450. 00 

Pago orden v e n t a S a n t a Cruz a r b i t r a r i o 20. 00 
n _ , _ _ ^ ,_, -r, 
r o y u u a x y a u u x 5 / c a r g a 7 5 . 00 

Pago p a s a j e 1/carga 16,. 00 

E s t a d í a dos d í a s : 

A l i m e n t a c i ó n 1 p e r s o n a 40. 00 

A l o j a m i e n t o 1 noche/1 p e r s . 30. 00 

P a s a j e r e t o r n a 1 p e r s o n a 8 0 . 00 

A l i m e n t a c i ó n r e t o r n o 1 p e r s o n a 17. 00 

GASTOS TOTALES DE 

COMERCIALIZACION: 8 b . 8 6 2 . 00 

F u e n t e : "Seguimiento R e s c a t i s m o S a n t a C r u z " . E q . I n v . 
CIPCA 1979. 
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2.6.3. O s c i l a c i ó n de P r e c i o s . 1 

PRECIOS PROMEDIO AL CONSUMIDOR Y POR KILOS EN $b. EIM 

LOS DIFERENTES MERCADOS DE COCHABAMBA: 

Fue n t e : I E S E 

A Ñ O S -- TRIMESTRES PRECIOS POR KG. 

1976 1 2,86 

2 ' 3, 14 

3 4 ,07 

4 4,71 

1977 5 5, 14 

6 5,57 

7 5,93 

8 7,19 

1978 9 7,00 

10 7,55 

1 1 8,06 

12 7,61 

1979 13 7,67 

14 7,62 

15 7 , 8*9 

16 9, 19 

,1980 17 7,75 

18 7,76 

1. ts.te a p a r t e ha s i d o r e c o p i l a d o y a n a l i z a d o por Juan 
C a r l o s R e y e s , que a n t e s f u e miembro a c t i v o d e l E q u i ­
po de I n v e s t i g a c i ó n . Lo presentamos a s í p a r a que 
e l l e c t o r se dé c u e n t a , a l margen de l o a n a l i z a d o , 
de c ó m o se i n c r e m e n t a n l o s m á r g e n e s de g a n a n c i a has­
t a que e l producto l l e g u e a l consumidor en l a c i u ­
dad. L á s t i m a que c arezcamos de d a t o s de l o s d i f e ­
r e n t e s mercados f e r i a l e s p a r a e s e mismo p e r í o d o de 
tiempo, c o s a que nos i m p o s i b i l i t a h a c e r un a n á l i s i s 
c o m p a r a t i v o m á s p r o f u n d o . 
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A. Mercados 

A-1 Mercado C e n t r a l 25 de Mayo 

A-2 Mercado C a l a t a y u d 

A-3 Mercado . C e n t r a l de F e r i a s 

A-U Mercado F i d e l A r a n i b a r 

A-5 Mercado San A n t o n i a 

A-6 Mercada P a c e ñ o 

A-7 Mercado Cochatiamba 

A-8 . Mercada CaH- C a l a 

A-9 Mercado V / i l l a G a l i n d o 

A-1Q Mercado P l a y a de Ganado 

ÍM ! La~p^T~ j p 
B. Almacenes \sVSoíív'« ' j 

B-17 P r o v e e d o r a G r a n - ^ * » * ^ 
j a Norte 
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Los d a t o s muestran l a s p r e c i a s en f u n c i ó n de p e r í o ­
dos de tiempo, que en t a l e s c a s o s san t r i m e s t r a l e s . 
P ara e l ana 1976, l o s mismas e s t á n comprendidos e n t r e 
l o s meses de febrero-mayo y agosto-noviembre r e s p e c t i ­
vamente. Para e l r e s t o de l a s a ñ a s , es d e c i r , 1977, 
1978 y 1980, e n t r e l a s meses de m a r z o - j u n i o y 
s e p t i e m b r e - d i c i e m b r e , r e s p e c t i v a m e n t e , e x c e p c i ó n hecha 
de 1980, -que c o n s t a s ó l o de dos p e r í o d o s , por i n t e r r u m ­
p i r s e a q u í e l r e g i s t r o ^ de d a t o s . 

De acuerdo a l o s d a t o s r e g i s t r a d o s en l a t a b l a an­
t e r i o r se c o n s t a t a que d u r a n t e e l a ñ o 1976, base de 
n u e s t r o a n á l i s i s , no ha e x i s t i d a mucha f l u c t u a c i ó n en 
l o s p r e c i a s par k i l a de papa, l o c u a l s i g n i f i c a que 
Existió c i e r t a c o r r e s p o n d e n c i a e n t r e l a o f e r t a y l a de­
manda de papa e x i s t e n t e en e l mercado, donde e l -control., 
e j e r c i d o par a u t o r i d a d e s de l a I n t e n d e n c i a M u n i c i p a l se 
hace m á s e f i c a z y, en cambio, e l p r e c i o s u f r e un i n c r e ­
menta de un 60% aproximadamente, e n t r e l o s p e r í o d o s de 
f e b r e r a a noviembre, e s t o como c o n s e c u e n c i a de l a e s c a ­
s e z de papa d u r a n t e ese p e r í o d o ; o b j e t i v a m e n t e se ve que 
e s t o s p r e c i o s suben p a u l a t i n a m e n t e a l a l a r g a de l a s pe­
r í o d o s t r i m e s t r a l e s , motivo de n u e s t r o a n á l i s i s , h a s t a 
a l c a n z a r su n i v e l m á s a l t o en d i c i e m b r e de 1979 (9.19 
$b. por k i l o ) . Tomando en c u e n t a e l p r i m e r dato d e l añD 
1976 y e l ú l t i m a de j u n i o de 1980, se n a t a que ha h a b i d a 
un i n c r e m e n t a d e l 16% , p o r c e n t a j e que no b e n e f i c i a p r e ­
c i s a m e n t e a l p r o d u c t o r , ya que es e v i d e n t e que e s t a a l z a 
b e n e f i c i a sobre tado a l a s c o m e r c i a n t e s m a y o r i s t a s y de­
t a l l i s t a s • 

Por o t r a p a r t e , s i tomamos en c u e n t a e l p r e c i o m á s 
a l t o 'alcanzado en d i c i e m b r e de 1979, es d e c i r , 9.19 $b. 
par k i l a , podemos c a l c u l a r * que una c a r g a de papa c u e s t a 
919.- $b., m i e n t r a s e l p r o d u c t o r por e s a misma c a r g a de 
papa p e r c i b í a en l a misma é p o c a apenas l a suma de 450.-
e x i s t i e n d o una d i f e r e n c i a de 469.- I b . , l o c u a l c o n s t i ­
t u y e , descontando los- g a s t a s de c o m e r c i a l i z a c i ó n , una 
g a n a n c i a n e t a p a r a e l i n t e r m e d i a r i a y e l d e t a l l i s t a que 
d e s a r r o l l a n s u s a c t i v i d a d e s en l a s d i s t i n t a s mercadas 
e x i s t e n t e s en e l Departamento. 

1. E l a l z a de l o s p r o d u c t o s q u í m i c a s que se u t i l i z a n en 
l a a g r i c u l t u r a , c a m a s e r a b a nos, f e r t i l i z a n t e s , i n ­
s e c t i c i d a s , e t c . , ha l l e g a d a en ese misma p e r í o d o , a 
un 380%. Y s i tomamos en c u e n t a que e l p o r c e n t a j e 
d e l i n c r e m e n t o de l a s p r e c i o s d e l p r o d u c t o r a l i n t e r 
m e d i a r i o e s t á muy por debajo de ese 167%, se p o d r á 
a p r e c i a r e l enorme d e s n i v e l que se p r e s e n t a en de­
t r i m e n t o d e l p r o d u c t o r en todo e s t e p e r í o d o . 
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2.7. E l T r a n s p o r t e . 

E l t r a n s p o r t e l es un elemento que mide y, en muchos 
c a s o s , m o d i f i c a l o s rumbos m e r c a n t i l e s , c o n s t i t u y é n d o s e 
en un f a c t o r i m p o r t a n t í s i m o en manos d e l r e s c a t i s t a en 
e l p r o c e s a de r e a l i z a c i ó n de l a p r o d u c c i ó n c a m p e s i n a . 

Una vez que se da l a s u p r e s i ó n del%.régimen f e u d a l , 
con l a c o n s i g u i e n t e a p a r i c i ó n de un campesina indepen­
d i e n t e , c a r e n t e de medios s u f i c i e n t e s p a r a su d e s a r r o ­
l l o , y como c o n s e c u e n c i a , a d e m á s , d e l d e s c e n s o de l a 
produc-ción a g r í c o l a que h i z o que l o s mercadas t r a d i c i o ­
n a l e s quedaran v i r t u a l m e n t e v a c í o s , e l medio de t r a n s ­
p o r t e m á s moderno - e l c a m i ó n - se c o n v i e r t e en e l i n s ­
trumento m á s e f i c a z que t i e n e e l r e s c a t i s t a p a r a aco­
p i a r l o s p r o d u c t o s en l a s mismas f i n c a s . Los t r a n s p o r ­
t i s t a s r e s c a t i s t a s comienzan a d e s p l a z a r s e por l o s 
p r i n c i p a l e s c e n t r o s de p r o d u c c i ó n de papa, en v i s t a de 
que é s t o s se e n c u e n t r a n en su m a y a r í a a l e j a d a s de l a s 
f e r i a s t r a d i c i o n a l e s ya e s t a b l e c i d a s e i n t e g r a d a s por 
una r e d v i a l m á s o menos e f i c i e n t e . 

A t r a v é s d e l t r a n s p o r t e comienza a romperse l a eco­
n o m í a c e r r a d a campesina y se va dando paso a una econo­
m í a m e r c a n t i l s i m p l e , se d e s a r r o l l a e l i n t e r c a m b i a y e l 
p r o c e s a de c o m e r c i a l i z a c i ó n de l o s p r o d u c t o s ; se van 
v i n c u l a n d o zonas d i v e r s a s de p r o d u c c i ó n a t r a v é s de l o s 
mercados, donde e l i n t e r m e d i a r i o es e l a r t i c u l a d o r . 

L a s n e c e s i d a d e s c a m p e s i n a s en c r e c i e n t e d e s a r r o l l o , 
hacen que e l t r a n s p o r t e sea r e q u e r i d o como un s e r v i c i a 
i n d i s p e n s a b l e . E s de e s t a s i t u a c i ó n p r e c i s a m e n t e de l a 
que se v a l e e l t r a n s p o r t i s t a p a r a su dominio. 

E l t r a n s p o r t e , i m p l i c a m o v i l i d a d e s ( c a m i o n e s ) y' 
v í a s de c o m u n i c a c i ó n ; cada una de l a s C u a l e s i n f l u y e n 
sobre manera en l a e s t r u c t u r a a g r í c o l a . L a s m o v i l i d a ­
des ( c a m i o n e s ) r e p r e s e n t a n a n t e todo i n t e r e s e s i n d i v i ­
d u a l e s , m á s que todo de l o s r e s c a t i s t a s , y l a s c a r r e t e ­
r a s forman p a r t e de l a p o l í t i c a e s t a t a l de i n t e g r a c i ó n 
de l o s d i f e r e n t e s s e c t o r e s . De manera que e l p r o b l e ­
ma p a r t e de l a s c o n d i c i o n e s i n t e r n a s y l o c a l e s d e l 
t r a n s p o r t e , como de l a p o l í t i c a e s t a t a l n a c i o n a l . 

1. Ver mapa y d i a g r a m a . 
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E s t a s hechas c r e a r a n l a s c o n d i c i o n e s p r o p i c i a s p a r a 
e l s u r g i m i e n t o de un nuevo poder en e l agro cochabambi-
no, can mucha m á s f u e r z a de p r e s i ó n en l a a c t u a l i d a d . 

E x i s t e n i n f i n i d a d de hechos que muestran e l e s t a ­
b l e c i m i e n t o de monopolios en d i v e r s a s z o n a s . E s t a s , a l 
e s t a b l e c e r s e d e n tro de un s i s t e m a p o l í t i c o , que no es 
o t r a c o s a que un nuevo c a c i c a z g o , no buscan s i n o l l e n a r 
sus a r c a s a c o s t a y í e l c a m pesino. 

E l t r a n s p a r t e se ve a l e n t a d a , a l misma tiempo, por 
e l c r e c i m i e n t o urbano, per e l d e s a r r o l l o e c o n ó m i c o ; s i n 
que d e j e de t e n e r , desde l u e g o , s e r i a r e p e r c u s i ó n s o b r e 
l a misma a c t i v i d a d e c o n ó m i c a del* c a m p e s i n o . 

E l c r e c i m i e n t o d e l t r a n s p o r t e va creando d i f e r e n ­
c i a c i o n e s en su i n t e r i o r , de donde surgen d i v e r s a s t i ­
pas de t r a n s p o r t i s t a s . N o s o t r o s l o s - c l a s i f i c a r í a m o s 
en t r a n s p o r t i s t a s e s t r i c t a m e n t e de s e r v i c i o s y t r a n s -
p o r t i s t a s - r e s c a t i s t a s ( c o m e r c i a n t e s ) . Ambos forman 
p a r t e jde un s i n d i c a t o , que no es o t r a c o s a que l a ex­
p r e s i ó n p o l í t i c a de l a d e f e n s a de s u s i n t e r e s e s e c o n ó ­
m i c o s . 

E l t r a n s p o r t i s t a es propiamente un elemento.de i n ­
t e r m e d i a c i ó n que apr o v e c h a todos l o s e l e m e n t a s que l e 
b r i n d a e l s i s t e m a t r a d i c i o n a l de o r g a n i z a c i ó n e c o n ó ­
m i c o - s o c i a l c a m p e s i n a . 

E s t a i n t e r m e d i a c i ó n , t e n i e n d o su base,en e l t r a n s ­
p o r t e , na s o l a p e n e t r a en l a i d i o s i n c r a c i a c a m p e s i n a , 
s i n o que p a r t i c i p a t a m b i é n en l a p r o d u c c i ó n mediante e l 
t r a b a j a en c o m p a ñ í a . 

En l o s ú l t i m a s a ñ a s , e l s u r g i m i e n t o d e l t r a n s p o r ­
t i s t a e s t á determinado par l a s c o n d i c i o n e s de acumula­
c i ó n d e l s s e t o r m e r c a n t i l , a s í como por e l p r o p i o pro­
ceso de d i f e r e n c i a c i ó n c a m p e s i n a , donde l o s ca m p e s i n a s 
comienzan ya a a d q u i r i r c a m i o n e s . E s t o se ha dado de 
una manera - c a s i g e n e r a l i z a d a en l a p r o v i n c i a de In d e ­
p e n d e n c i a en Cochabamba, donde se ha formado un C o m i t é 
de T r a n s p o r t e y C o m e r c i a l i z a c i ó n , que en s u s o r í g e n e s , 
y con f u e r t e apoyo campesino, ha s e r v i d o p a r a a s e s t a r 
s e r i o s g o l p e s a l omnipatente y todopoderosa S i n d i c a t o 
de T r a n s p o r t i s t a s de Independencia.'! 

1. Ver en a p é n d i c e e l a n á l i s i s c r o n o l ó g i c o que se ha­
ce de l o que fue e l C o m i t é de T r a n s p o r t e y Comer­
c i a l i z a c i ó n en Morochata. 
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La r e d de s e r v i c i a s de t r a n s p a r t e en e l agro cocha-
bambino e s t á o r g a n i z a d a a p a r t i r de l o s c e n t r a s f e r i a ­
l e s m á s i m p o r t a n t e s , coma s e r : P u n a t a , A r a n i , Q u i l l a -
c o l l a y S a c a b a , de donde p a r t e n v í a s de a c c e s o , en e s ­
tado d e p l o r a b l e , rumbo a l a s comunidades c a m p e s i n a s . 
E x i s t e n a ú n comarcas de i m p o r t a n c i a p r o d u c t i v a donde 
no l l e g a n e s t o s caminas de a c c e s o y e l t r a n s p a r t e se 
r e a l i z a a lamo de b e s t i a s . 

Los d i f e r e n t e s s i n d i c a t o s de t r a n s p o r t i s t a s de cada 
una de l a s zonas cubren e l s e r v i c i a a p a r t i r de s u s ne­
c e s i d a d e s e i n t e r e s e s que se e n c u e n t r a n sumamente a l e ­
j a d a s de l o s i n t e r e s e s de l a s p r o d u c t o r e s . E s e s t a 
c o n t r a d i c c i ó n de i n t e r e s e s que l l e v a r á a una s o l u c i ó n , 

que p o d r í a s e r como l a de I n d e p e n d e n c i a , por e j e m p l o . 

E l t r a n s p o r t e en Punata se p e r f i l a como e l m á s im­
p o r t a n t e dentro d e l departamento de Cochabamba, donde 
t a m b i é n r a d i c a n l a mayar p a r t e de r e s c a t i s t a s que ope­
ran en e l V a l l e A l t o . Su s o p o r t e p r o v i e n e p r i n c i p a l ­
mente de l a g e n e r a c i ó n de i n g r e s a s por su a r t i c u l a c i ó n 
con d i f e r e n t e s f e r i a s , coma i l u s t r a e l s i g u i e n t e cua­
dra : 

SERVICIO DE TRANSPORTE DE PUNATA A FERIAS PERIFERICAS 

( D a t o s P a r c i a l e s ) 

De Punata a 

E l Puente 
Rodeo 
I s k a y U a s i 
Yana Rumi 
C a ñ a d a s 
Sacabamba 

10 _ camiones 
k camiones 
5 camiones 
5 camiones 
2 camiones 
8 camiones 

S e r v i c i o T o t a l de T r a n s p o r t e 

Punata - Cochabamba 

S e r v i c i a pesada i n t e r d e ­
p a r t a m e n t a l 

S e r v i c i a de t r a n s p o r t e 
1 i v i a n o 

76 a u t o b u s e s 

300 camiones 

60 camiones 

E l grado de m o n o p o l i z a c i ó n d e l t r a n s p o r t e se mani­
f i e s t a ^ de d i f e r e n t e manera en l a s d i s t i n t a s z o n a s . Pe­
ro e l r a s g o c o m ú n es que todos l o s monopolios son i n ­
f r a n q u e a b l e s , unos en mayor grado, y o t r o s en menor. 
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A c e r c a de l o s G r á f i c o s que Presentamos p a r a e s t e 

A c á p i t e : 1 

Mostramos t r e s n i v e l e s con s u s r e s p e c t i v a s i n s t a n ­
c i a s s o b r e t r a n s p o r t e : 2 . 

E l p r i m e r n i v e l i n d i c a l a u t i l i z a c i ó n d e l t r a n s p o r ­
t e por e l campesino, d e l c e n t r o de p r o d u c c i ó n d i r e c t a ­
mente a l mercado p r i n c i p a l , como es e l mercado de Co­
chabamba, a e l de Q u i l l a c o l l a o S a c a b a . E s t a c o n e x i ó n 
d i r e c t a con e l mercado p r i n c i p a l m u estra l a e f i c i e n c i a 
d e l t r a n s p o r t e . Aquí> se suma t a m b i é n l a c e r c a n í a a l 
mercado. 

" ( L o i d e a l s e r í a l l e g a r a e s t a e s c a l a , a t r a v é s de 
una p o l í t i c a e f e c t i v a de i n t e g r a c i ó n de c a r r e t e r a s e f i ­
c i e n t e s que c o n e c t e n l a s zonas m á s a l e j a d a s ) 

E l segundo n i v e l responde a l a d i s p e r s i ó n de f e r i a s 
como un medio de c e n t r a l i z a c i ó n p a r c i a l d e l p r o d u c t o , 
que l o g r a e s p e c í f i c a m e n t e e l i n t e r m e d i a r i o , e n t e n d i é n ­
dose l a s f e r i a s p r e c i s a m e n t e como r e s p u e s t a a l a mala 
i n f r a e s t r u c t u r a de c a r r e t e r a s que no p e r m i t e n e l a c c e s o 
d i r e c t o a l o s c e n t r o s de p r o d u c c i ó n . P e r o , por o t r o 
l a d o , e s t a s f e r i a s z o n a l e s obedecen a l a s v e n t a j a s de 
e s t a s mismas c a r r e t e r a s ; por e l l o un medio de a b r i r 
mercado e s en forma i n f a l i b l e l a c r e a c i ó n de v í a s de 
c o m u n i c a c i ó n . 

E l t e r c e r n i v e l m u e s t r a c e n t r o s de p r o d u c c i ó n de 
d i f í c i l a c c e s o con c a m i o n e s , p o r . l o que e l campesino 
c o n c u r r e a l a f e r i a l o c a l con b e s t i a s de c a r g a , donde 
e l i n t e r m e d i a r i a l e e s p e r a . 

E s t o s san l a s n i v e l e s que encontramos p r á c t i c a m e n ­
te en e l departamento de Cochabamba. Creemos que c u a l ­
q u i e r o t r a p a r t i c u l a r i d a d no e s c a p a a e s t e comporta­
miento g e n e r a l . 

1. La f u e n t e que nos s i r v i ó de base p a r a n u e s t r a g r a -
f i c a c i ó n , f ue e l t r a b a j o de Gordon Appleby, q u i e n 
r e p r e s e n t a de una manera b a s t a n t e i n t e r e s a n t e e s t o s 
mismas n i v e l e s en o t r a E s t u d i o s o b r e c o m e r c i a l i z a ­
c i ó n de p r o d u c t o s . La a p r o x i m a c i ó n , y t a l v e z , l a 
e x a c t i t u d con n u e s t r o i n t e r é s , há hecho que l o t o ­
memos en c u e n t a . 

2. Ver g r á f i c o s . 
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C A P I T U L O I I I 

3. ESTRUCTURA DE MERCADOS DE PAPA: CONTENIDO, SIGNI­

FICADO V LOGICA DE FUNCIONAMIENTO. 

C e ñ i r s e a e x p l i c a r l a s mercadas c a m p e s i n a s a p a r t i r 
de sí mismos no s e r í a s u f i c i e n t e , ya que é s t o s p r e s e n ­
tan un grado de a r t i c u l a c i ó n de e s t r u c t u r a s e c a n ó m i -
c o - s a c i a l e s , p e r m i t i e n d o a s í una c o n v e r g e n c i a combina­
da. 

Por e l l a es i m p r e s c i n d i b l e e x p l i c a r l a d i n á m i c a de 
su d e s a r r o l l a , tomando en c u e n t a l o s o b s t á c u l o s mercan­
t i l e s p a p e r a s , na a i s l a d a m e n t e , s i n o en su v i n c u l a c i ó n 
e s t r u c t u r a l . 

A s í p o d r í a m o s f o r m u l a r n o s i n t e r r o g a n t e s coma: c u á l 
es e l r o l d e l mercado, c u á l e l de l a s e s t r u c t u r a s 
a g r a r i a s p a r c e l a r i a s , q u é e lementos propiamente campe­
s i n a s cumplen e l p a p e l d i n a m i z a d o r y/o de o b s t á c u l o , y 
t a m b i é n en e s t e a s p e c t o , c u á l es e l p a p e l de l a e s t r u c ­
t u r a c a p i t a l i s t a en su c o n j u n t o . 

La s a c i e d a d a c t u a l nos p r e s e n t a un mercada de Me-
t r ó p o 1 i y de P e r i f e r i a , c o r r e s p o n d i e n d o e s t e ú l t i m o a 
l o s mercados c a m p e s i n a s d e n t r o d e l "cuadra p i r a m i d a l " 
"Los r i c o s son s o s t e n i d a s por l a s p o b r e s " . E s t a i d e n ­
t i f i c a c i ó n de mercada, na queda a l l í , p u e s , se e x t i e n ­
de mucho m á s ; queremos d e c i r con e l l o , que l a e s t r u c t u ­
r a de mercadas p a p e r a s de Cochabamba p r e s e n t a en su i n ­
t e r i o r un grado de d e s a r r o l l a d e s i g u a l y c o m p l e j o , de­
b i d a a l a a c c i ó n de m ú l t i p l e s f a c t o r e s . £r\e a e s ­
t e r azonamiento l ó g i c a t r a t a r e m o s de e x p l i c a r e l c a r á c ­
t e r d e l f u n c i o n a m i e n t o de l o s á m b i t o s m e r c a n t i l e s cam­
p e s i n o s en su l i g a z ó n con l a c i u d a d . 

L a s b a s e s de f o r m a c i ó n y d e s a r r o l l o de l o s mercados 
no h a l l a n r e s p u e s t a s ó l o en l a s p a r á m e t r o s m e r c a d o - t é c ­
n i c o s , menas en u n i l a t e r a l i d a d e s c o n c e p t u a l e s . E s t a 
vez p a r t i r e m o s d e l f a c t o r a g r o - c l i m á t i c o p a r a e x p l i c a r 
l q s r a s g o s m e r c a n t i l e s , mas no l o s c a u s a l e s , en r a z ó n 
de que se l o s ha e x p l i c a d o ya d e n t r o d e l enfoque h i s t ó -
T - i c o - o b j e t i v o de l a r e a l i d a d . 
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Es p r e c i s a m e n t e debida a e s t a s f a c t o r e s a g r o - c l i m á ­
t i c o s que e l p e r í o d o de s i e m b r a v a r í a en cuanto a tiem­
po y e s p a c i a . A s í tenemos l a s c u l t i v a s "mishkaM y l a s 
de " j a t u n t a r p u y " 2 , con su d i f e r e n c i a d a i n f l u e n c i a en 
e l mercado. 

Los c u l t i v a s "mishka" son c u l t i v o s con r i e g o , gene­
r a l m e n t e en á r e a s p e q u e ñ a s ; e l n i v e l de i n v e r s i ó n y e l 
uso t e c o n o l ó g i c o son d i f e r e n t e s a l a s d e l " j a t u n t a r -
puy", y su c u l t i v a es i n t e n s i v a , can marcada grada de 
i n t e g r a c i ó n a l mercada y f l e x i b i l i d a d de u s a en d i s t i n ­
t o s t i e m p o s . 

Los c u l t i v o s de " j a t u n t a r p u y " son c u l t i v o s depen­
d i e n t e s de l a l l u v i a , sus á r e a s son m a y a r e s , g e n e r a l ­
mente se u t i l i z a n s u e l a s d e s c a n s a d o s , su e c o n o m í a es de 
c a r á c t e r mixto: es una e c o n o m í a de autoconsumo y de 
mercada, can tiempo f i j o de s i e m b r a . Es un c u l t i v a can 
imagen t r a d i c i o n a l en c u a n t a a l o que é s t e r e p r e s e n t a 
p a r a e l campesino; 

Es bueno r e c a l c a r que e l p r o c e s a de d i f e r e n c i a c i ó n 
campesina se ve t a m b i é n a c e l e r a d a s i g n i f i c a t i v a m e n t e a 
p a r t i r de e s t a s v e n t a j a s a g r o - c l i m á t i c a s . Es s i m p l e 
n o t a r , por e j e m p l o , l a r e p r e s e n t a t i v i d a d que t i e n e n l a s 
"mishkas" p a r a e l campesino por e s t a r m á s l i g a d a s a l 
mercada ( D b s e r v . Mere. P u n a t a , 1 9 8 1 ) . 

¿ C u á l es l a i n f l u e n c i a de e s t o s p e r í o d o s en l a con­
f o r m a c i ó n m e r c a n t i l a g r a r i a p a p e r a ? A c o n t i n u a c i ó n de­
s a r r o l l a r e m o s a l g o , a j u s t a d a m e n t e , a p a r t i r de t r e s 
c o n c e p t a s a p l i c a b l e s a n u e s t r o s o b j e t i v a s de e s t u d i a . 
E s t o s son: tiempo, l u g a r y forma. 

T iempo. 

Son p e r í o d o s que se hacen p r e s e n t e s en d i s t i n t a s 
momentos, s u r g i e n d o e l e m e n t a s de c o m petencia a n i v e l de 
o f e r t a , volumen, c a l i d a d , p r e c i o , e s t a b l e c i m i e n t o de 
s u b s i s t e m a s de c o m e r c i a l i z a c i ó n , l i g a z ó n con e l c a r á c ­
t e r f i n a n c i e r o e x t e r n a ( t r a b a j a en c o m p a ñ í a ) . 

1. Siembra temprana. 

2. Siembra tardía-* o de a ñ o . 
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L u g a r . 

La o r g a n i z a c i ó n e s p e c i a l de l a s zonas p a p e r a s se 
r e l a c i o n a con e l mercada a t r a v é s de l a e f i c i e n c i a 
v i a l , e l f l u j o , de t r a n s p o r t e y l a p o s i c i ó n a g r í c o l a 
v e n t a j o s a de l a s c e n t r a s de p r o d u c c i ó n . E s t a s a s p e c t o s 
f u n d a m e n t a l e s a p l i c a d o s a l o s p e r í o d o s "mishka" y " j a ­
tun t a r p u y " , d e j a n s e n t i r inmediatamente s u s d i f e r e n ­
c i a s en l o s d i s t i n t a s m e r c a d a s . 

Forma. 

En l o s mercadas "mishka", y ! r j a t u n tarpuy",. y en un 
mercada combinado de é s t a s , se e n t r e l a z a n s o b r e l a base 
de l o t r a d i c i o n a l y•no' t r a d i c i o n a l , elementos p r o p i o s 
de l a e s t r u c t u r a de m e r c a d a s , determinando por su forma 
una d i n á m i c a d e s i g u a l s e g ú n s ea e l e s t a d o de é s t o s . Los 
mercados a d q u i e r e n su p r o p i a p e c u l i a r i d a d e l e m e n t a l so­
bre l a base de e s t o s dos momentos de c o s e c h a y a p a r t i r 
de l o s e l e m e n t a s que l a conforman. 

P r o d u c c i ó n y Mercado. 

En e l p r o c e s a p r o d u c t i v a - m e r c a n t i l de l o s ú l t i m a s 
tiempos se c o n f i r m a un f e n ó m e n o en e l que a r a í z de l o s 
i n c r e m e n t o s de l a p r o d u c c i ó n , o c a s i o n a d o s por una s e r i e 
de f a c t o r e s , e n t r e e l l o s e l e x c e l e n t e tiempo par a l a 
a g r i c u l t u r a , se ha logr a d o l a e l e v a c i ó n de l a produc­
c i ó n de papa, que en l a p r á c t i c a no i m p l i c a m e j o r a s en 
e l n i v e l e c o n ó m i c o campesino, s i n o m á s b i e n l a c r i s i s 
t i e n d e a a g u d i z a r s e como • r e s u 1 tado de l a s a t u r a c i ó n d e l 
mercada, cuya e f e c t o i n m e d i a t o es e l descenso de p r e - e 

c i o s . 

La p e r s i s t e n c i a d e l m o n o c u l t i v o en muchas zonas d i ­
f í c i l m e n t e p o d r í a compensar e s t e f e n ó m e n o . M u e s t r a s 
o b s e r v a c i o n e s nos pe r m i t e n d e d u c i r que l a e x i s t e n c i a de 
e c o n o m í a s d i v e r s i f i c a d a s , a g r í c d l a m e n t e , han p e r m i t i d o 
a l campesino s o b r e v i v i r a l a c r i s i s de un p r o d u c t o , con 
l a s u b s t i t u c i ó n por o t r o ; e s t a en t é r m i n o s e s t r i c t a m e n ­
te de mercado. E l c r i t e r i o campesino de e s t a r a c i o n a ­
l i d a d - s i l a podemos l l a m a r a s í - es "cuando l a papa ba­
j a de p r e c i o , e l p r e c i o de l a c e b o l l a s u b e . . . " I 

1. E n t r e v i s t a a c a m p e s i n a s de Tujma - Mizque E q . I n v . 
CIPCA 1 981/ 

79 



Se p e r c i b e e l s i g n i f i c a d o e c o n ó m i c o de una i n c l i n a ­
c i ó n s i g n i f i c a t i v a h a c i a un s o l o producto d e n t r o de l o s 
marcos de l a e c o n o m í a campesina y. d e l mercada i n t e r n o 
r e g i o n a l y n a c i o n a l . 

L a s zonas p r o d u c t o r a s de papa de Cochabamba y de 
o t r o s departamentos d e l p a í s han p e r m i t i d o , par l a s 
bondades d e l c l i m a , e l aña p r ó x i m a p a s a d a , una s o b r e - o ­
f e r t a en l a s m ercadas, d e s e q u i l i b r a n d o l o s "normales" 
c a n a l e s y f l u j o s de c o m e r c i a l i z a c i ó n de papa, hecho que 
ha e n t r a d o en c o n t r a d i c c i ó n con l a d i f í c i l s i t u a c i ó n 
d e l campesino que t i e n e que a d q u i r i r insumas d e l merca­
do a p r e c i o s e l e v a d í s i m a s ; por e j e m p l o : l o s a c t u a l e s 
p r e c i a s de insumos t i e n e n un i n c r e m e n t a d e l 200% en r e ­
l a c i ó n a l a ñ o 1978, m i e n t r a s que l o s p r e c i o s ,del pro­
ducto papa han d e s c e n d i d a en un 50% can r e s p e c t a a l 
mismo a ñ o . 1 E s t a s i t u a c i ó n a f e c t ó m á s a l a s p r o d u c t o ­
r e s de Cochabamba por e l l u g a r , p r e p o n d e r a n t e que ocupa 
e l Departamento en l a p r o d u c c i ó n de papa y l a c o l o c a ­
c i ó n de e s t e producto en o t r o s mercados d e l p a í s . 

Lo normal d e l comportamiento de p r e c i o s es una os­
c i l a c i ó n a s c e n d e n t e desde e l momento de l a c o s e c h a ha­
c i a a d e l a n t e ; empero, e l a ñ o pasada se han mantenido 
h o r i z o n t a l e s e n t r e 250 y. 350 $b. p r e c i o promedio 
(En 1978 l a c a r g a de papa de 9 a r r o b a s ha l l e g a d o a 
c o s t a r 1.200 y 1.400 pesos en e l mercada de P u n a t a ) . 2 

Muchas r e s u l t a d a s e c o n ó m i c o - t é c n i c o s se esfuman 
r á p i d a m e n t e cuando l o s p r o d u c t o r e s t r o p i e z a n con e l 
problema de l a c o m e r c i a l i z a c i ó n . . Todas l a s marcos de 
ayuda a l campesina se han o r i e n t a d o siempre h a c i a su 
i n t e g r a c i ó n a l mercado, y no así-vel f o r t a l e c i m i e n t o y 
a p r o vechamiento de l a s elementos p r o p i a s d e l c ampesi­
na, h a s t a que e l l o s l l e g u e n , por d i n á m i c a p r o p i a , a 
tomar sus v e r d a d e r o s c a u c e s (problema de d e s e n l a c e 
p r á c t i c a y no c o n c e p t u a l ) . 

Por esa i n t e n t a m o s e x p l i c a r l o s , l í m i t e s y p e r s ­
p e c t i v a s d e l a c t u a l s i s t e m a de c o m e r c i a l i z a c i ó n pro­
bando que s u s componentes se d e s a r r o l l a n i n d e p e n d i e n ­
temente, a j u s t a n d o . s u s elementos a l a s c o n d i c i o n e s 

1. (Mendoza, 1980) datos c o m p a r a t i v a s a l a o b s e r v a ­
c i ó n a c t u a l , Punata 1981. 

2. E n t r e v i s t a " L i c i t a d o r a " d e l mercada de papa. Pu­
n a t a , 1981 E q . I n v . CIPCA 1981, Cochabamba - So­
l i v i a . 

-80-



r e a l e s , y anotando que no podremos a l c a n z a r s i s t e m a s 
de c o m e r c i a l i z a c i ó n m e j o r e s que l o s que e l p r o p i o r é ­
gimen e s t a b l e z c a . * 

3.1. E l e m e n t o s E s t r u c t u r a l e s de Mercada. 

( F o r m a c i ó n de l o s mercados, i n i c i a «de l a s o p e r a c i o n e s ) 

Empezaremos a n a l i z a n d o e l movimiento y l a s c a r a c t e ­
r í s t i c a s de l o s vendedores c a m p e s i n a s . 

La c o n c u r r e n c i a de l o s p r o d u c t o r e s de papa a l o s 
mercadas se da en c o n d i c i o n e s t o t a l m e n t e d e s i g u a l e s . 

En p r i m e r l u g a r no todos t i e n e n l a f a c i l i d a d de 
l l e g a r a l mercado, debida a su e s t a d a e c o n ó m i c o y a l a 
i n e f i c i e n c i a d e l t r a n s p o r t e o a l a l e j a n í a d e l mercada. 
Es a q u í donde aumenta l a p r e s e n c i a de l o s i n t e r m e d i a ­
r i o s ' y t r a n s p o r t i s t a s . 

En segundo l u g a r , e l r ' e l a c i a n a m i e n t o can e l merca­
do se da t a m b i é n en grado d e s i g u a l , en cuanto se r e ­
f i e r e a f r e c u e n c i a y á m b i t o de operaciones.-

• t r o elementa d i s t i n t i v a e n t r e l o s vendedores es 
e l p e r í o d o de c o s e c h a en e l c u a l se hacen p r e s e n t e s en* 
e l mercado ("mishka" o " j a t u n t a r p u y " ) . A l r e s p e c t a 
cabe s e ñ a l a r que e l grueso de l a p r o d u c c i ó n de l a s u n i ­
dades a g r a r i a s p a p e r a s p r o v i e n e de l o s , c u l t i v o s de 
" j a t u n t a r p u y " . E s t a p r o d u c c i ó n a p a r e c e d i r e c t a m e n t e 
en l o s m e r c a d a s , m i e n t r a s que l a s u n i d a d e s p o s e e d o r a s 
de "mishkas" se hacen p r e s e n t e en menor g r a d o . 

Los mercados c e n t r a l e s de Cocfiabamba, j u n t o a 
o t r o s de i m p o r t a n c i a , coma Q u i l l a c o l l a y S a c a b a , p r e ­
s e n t a n una c o m b i n a c i ó n de vendedores que se d i s t i n g u e n 
c a r d i n a l m e n t e de l o s vendedores c a m p e s i n a s . C l i z a pa­
see un t i p o de vendedores donde e x i s t e p r e s e n c i a s i g n i ­
f i c a t i v a de vendedores c a m p e s i n a s , e s t a l o s d í a s j u e v e s 
de cada semana, y s ó l o en l a é p o c a de c o s e c h a de papa 
en l a zona de Mizque. 

E l vendedor de papa "mishka" conoce mejor e l merca­
do por e l mismo c a r á c t e r de su p r o d u c c i ó n ; es m á s , es 
gente que posee e s p e c i a l r e l a c i a n a m i e n t a can l a c i u d a d , 
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s i e n d o muchos de e l l o s p o b l a d o r e s s e m i - r e s i d e n t e s de 
p u e b l a s i m p o r t a n t e s come Q u i l l a c o l l o , S a c a b a , P u n a t a , 
A r a n i , C l i z a , e t c . , y que mantienen v í n c u l o s "con gente 
p r e v e n i e n t e de zonas como P a c a n a , M a r a c h a t a , P o c o a t a , 
Mizque, C a l o m i , Melga, e t c . , s i e n d o e l tiempo de l e c o ­
s e c h a e l f a c t o r d e t e r m i n a n t e de l a a f l u e n c i a de vende­
d o r e s . • ' • . -

E l l o e x p l i c a , por c o n s i g u i e n t e , l o s d i f e r e n t e s mo­
mentos de c o n c u r r e n c i a de vendedores y de compradores. 

La a p a r e n t e m o v i l i d a d h o r i z o n t a l d e l mercado e n c i e ­
r r a t r a s de sí una m o v i l i d a d v e r t i c a l , tomando en cuen­
t a l a j e r a r q u í a , s e g ú n s e a su i m p o r t a n c i a . 

Otro a s p e c t o son l o s p a t r o n e s c u l t u r a l e s y l a p s i ­
c o l o g í a s o c i a l campesina que se hacen p r e s e n t e s f u e r t e ­
mente en l a a c t i t u d de l o s vendedores ( v e r en anexo e s ­
t a d í s t i c o l a c u a n t i f i c a c i o n de l o s vendedores concu­
r r e n t e s a l o s m e r c a d o s ) . 

Promedios de c o n c u r r e n c i a de vendedores a l mercado-: 

Octubre = 6-1 Noviembre = 54 D i c i e m b r e = 43 

Punata s e c o n s t i t u y e en e l mercada mayormente r e ­
c e p t o r , 145 vendedores promedia en o c t u b r e ; e s t e merca­
da t i e n e s i g n i f i c a t i v a a f l u e n c i a de d i f e r e n t e s z o n a s , 
desde l o s v a l l e s a l a s s e r r a n í a s ; e l mismo mes, . T i r a ­
que y E l Puente a p a r e c e n con 26 y 39 v e n d e d o r e s , r e s ­
p e c t i v a m e n t e ; es l a é p o c a de c o s e c h a en l a zona de a l ­
t u r a s . E s t o s elementos son l o s que van conformando l a 
" i d e n t i d a d " d e l mercado que s e ñ a l á b a m o s a l i n i c i a , e l 
r e s t a de l a s c o m p a r a c i o n e s de mercadas l o s iremos v i e n ­
do d entro de e s t a ó p t i c a . 

La u b i c a c i ó n d e l vendedor f r e n t e a l mercado p r e s e n ­
t a l a s i g u i e n t e c o n f o r m a c i ó n ; s e g ú n e l n i v e l d e l merca­
do h a c i a donde se o r i e n t a : 

Mercado L o c a l Mercado Z o n a l Mercado C e n t r a l 

V. P. V. P. + I . V. I . ' 

( v e n d e d o r - p r o - ( v e n d e d o r - p r o ­
d u c t o r ) d u c t o r +' i n t e r 

m e d i a r i o ) 

( v e n d e d o r - i n -
t e r m e d i a r i g ) 
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Llama- l a a t e n c i ó n e l hecha de que i n f l u e n c i a s de 
d i s t i n t a p e s o , t a l e s como l a d i f i c u l t a d de t r a n s p o r t a r 
e l producto de Mizque por e j e m p l o , l o s e l e v a d o s c o s t a s , 
l a s v o l ú m e n e s de v e n t a , l a c a l i d a d de papa, e l - t i e m p o 
d e s v e n t a , e t c . , haya c o n d i c i o n a d o e l s u r g i m i e n t o de un 
mercado, que p a r a n o s o t r o s r e p r e s e n t a una de l a s s í n t e ­
s i s d e n t ro de l o s p r o c e s o s de c o m e r c i a l i z a c i ó n ya cono­
c i d o s . 

E l c a n a l se r e duce a: p r o d u c t o r - i n t e r m e d i a ­
r i o -* t r a n s p o r t i s t a - consumidor y d e t a l l i s t a s . 

E l f l u j o de vendedores a l mercado ha a r r o j a d o l o s 
s i g u i e n t e s datos en l o s t r e s meses de e s t u d i o s o b r e e s ­
t r u c t u r a de mercados (tomando en c u e n t a t r e s n i v e l e s de 
m e r c a d o s ) . ' 

MERCADO M E S E S 

T i r a q u e 

Punata 

Sacaba 

OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE 
NS camiones N° . camiones Nü camiones 

T i r a q u e 

Punata 

Sacaba 

5 2 i 

20 a 10." 

16 32 22 

F u e n t e : E s t u d i o C o m e r c i a l i z a c i ó n 2da. e t a p a , CIPCA 

( c u a d r a s e s t a d í s t i c a s s o b r e f a c t o r e s de mer­
cados en Cochabamba - B o l i v j a ) P r o c e s o : 
E q u i p a de I n v e s t i g a c i ó n . 

E l f l u j o de camiones da i d e a d e l f l u j o de vendedo­
r e s y de v o l ú m e n e s de c o m e r c i a l i z a c i ó n de papa, pero na 
l a s d e t e r m i n a . Na siempre e l campesina v i e n e en c a l i ­
dad de vendedor-comprador, s i n o v i e n e t a m b i é n s ó l o a 
comprar. 

E s t a s i t u a c i ó n de r e l a c i a n a m i e n t o con e l t r a n s p o r t e 
i n f l u y e t a m b i é n d e c i d i d a m e n t e s o b r e l a c o n c u r r e n c i a d e l 
p r o d u c t o r a l o s mercadas (A e s t a s i t u a c i ó n responde 
p r e c i s a m e n t e e l mercada de C l i z a ) . 
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1 

La " s e n a " es un a d e l a n t o en d i n e r o que s e da y que 
sur g e como un mecanismo propiamente r e s c a t i s t a ' , a t r a ­
v é s d e l c u a l se l o g r a una compra por r a z o n e s de a c o p i o y 
se S U D B T B de e s t e modo e l c o n t r o l de l a i n t e n d e n c i a , ya 
que o f i c i a l m e n t e pueden a c o p i a r s ó l o h a s t a d e s p u é s d e l 
medio d í a . S i r v e t a m b i é n p a r a c a n c e l a r un p r e c i o por 
debajo de l o acordado aprDvehcando e l momento d e l v i r ­
t u a l , c i e r r e d e l mercado, donde l a demanda ya e s t á s a ­
t i s f e c h a y no e x i s t e c o m p e t e n c i a . La " s e ñ a " l e permi­
te a l r e s c a t i s t a m o v i l i z a r s e en e l mercado p a r a l a s e ­
l e c c i ó n de una buena c a l i d a d de papa. 

F o r m a c i ó n de P r e c i o s : 

E l p r e c i o es l a c a t e g o r í a e c o n ó m i c a m á s i m p o r t a n t e , 
por cuanto a t r a v é s de é s t e se m a n i f i e s t a l a a c c i ó n de 
l a l e y d e l v a l o r . E l p r e c i o no es o t r a c o s a que e l r e ­
s u l t a d o de l a suma d e l c o s t o de p r o d u c c i ó n y de l a ga­
n a n c i a . Pero en l a s c o n d i c i o n e s de l a p r o d u c c i ó n , ob­
j e t o de n u e s t r o a n á l i s i s , e l p r e c i o se d e s v í a e s p o n t á ­
nea e i n c e s a n t e m e n t e de su v a l o r . La base de e s t a des­
v i a c i ó n encontramos en e l p r o p i o mecanismo d e l mercado, 
como s e r : 

l a l i b r e c o m p etencia 
l a o f e r t a y l a demanda 

A e s t o hay que a ñ a d i r l a s d i f i c u l t a d e s de a c c e s o a 
l o s c e n t r o s de p r o d u c c i ó n que, j u n t o a l f a c t o r tiempo, 
i n f l u y e n s i g n i f i c a t i v a m e n t e s o b r e e l e s t a d a de l a o f e r ­
t a y demanda. 

La a c e p t a c i ó n de l o s p r e c i a s par p a r t e de l a r e s c a ­
t i s t a depende d e l - c a r á c t e r f undamental de o r i e n t a c i ó n 
d e l mercado de compra con r e l a c i ó n a l mercada de v e n t a ; 
l a s r e s c a t i s t a s dentro de e s t a c o h e r e n c i a pueden f á c i l ­
mente e n t a b l a r a c u e r d o s , o de l o c o n t r a r i o , e s t a b l e c e r 
un n i v e l de competencia a b i e r t a , s e g ú n s e a e l c a s o . 

E l tope de l a d i f e r e n c i a de p r e c i o s se da en l a s 
d i f e r e n t e s c o s e c h a s , e n t r e e l l í m i t e de l a c u l m i n a c i ó n 
de papa v i e j a y l a a p a r i c i ó n de papa n u e v a . E l i n c r e ­
menta en l a p r o d u c c i ó n d e l a ñ o pasado ha p e r m i t i d o 
mantener un a l t o n i v e l de o f e r t a de papa v i e j a , l o que 
en c i e r t a forma ha motivada l a e l e v a c i ó n d e l p r e c i o de 
l a ' p a p a nueva y, por o t r o l a d o , ante l a a p a r i c i ó n de 
é s t a , se han mantenido l o s p r e c i o s de l a papa v i e j a , 
que a su tiempo han ido desc e n d i e n d o b r u s c a m e n t e . 
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E l n i v e l de com p e t e n c i a en l o s p r e c i a s de l a papa 
nueva y l a v i e j a se p r o l o n g a o se e s t r e c h a en depen­
d e n c i a d e l a ñ a a g r í c o l a de l a papa. 

E l departamento de Cochabamba na ha a c u s a d a , h a s t a 
donde conocemos, una e s c a s e z marcada de papa; e s t e es 
un punto s e r i o de d e b a t e , s i se toma en c u e n t a que 
e x i s t e n a f a n e s par c o n s t r u i r s i s t e m a s de a l m a c e n a j e pa­
r a r e g u l a r l a o f e r t a d e l mercado can e l f i n de o b t e n e r 
buenos p r e c i o s ; p e r o , mientras- se procede a l almacena­
j e de papa en su p e r í o d o , en o t r o e s t á a p a r e c i e n d o ya 
papa nueva en l o s mercados. 

Un s e r i o impacto en cuanto a tiempo de o f e r t a , vo­
lumen y c a r a c t e r í s t i c a s d e l mercado, c o n s t i t u y e e l a l t o 
grado de t e c n o l o g í a que se e s t á a p l i c a n d o en d i f e r e n t e s 
zonas de c u l t i v o " mishka", can v e n t a j a s de r i e g o , don­
de, empero, l a s t i e r r a s son e s c a s a s , y no pe r m i t e n a ú n 
s u p e r a r l o s v o l ú m e n e s de p r o d u c c i ó n d e l " j a t u n t a r p u y " . 

PRECIOS DE CONVERGENCIA DE MERCADOS PRINCIPALES DE 

COCHABAMBA. ( P r e c i a promedio par c a r g a ) 

P A P A N U E 
i » n 

U H 

OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE 

P r e q i a Mercada P r e c i o Mercada P r e c i o Mercado 

732 Punata 

A r a n i 

683 Sacaba 690 • Sacaba 

Cbba. 

736 Punata 

Q u i l l a -
e o l i o 

Sacaba 

600 Q u i l l a -

c a l l o 

645 A r a n i 

Puente 

Punata 

660 

593 

Cochabam 

ba "B"+ 

Puente 

A r a n i 

C l i z a 

+ Cbba. "B": Tambo T r á n s i t o . 
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P A P A V I E 3 A 

OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE 

Prec io Mercado P r e c i o Mercada P r e c i o Mercado 

393 A r a n i 

Qu i l l a c a l l o 

307 Qu i l l a c o -
11o 

A r a n i 

308 T i r a q u e 

Puente 

325 Punata 

Puente 

T i r a q u e 

382 Cbba. "A" 

Punata 

Sacaba 

T i r a q u e 

376 Cbba."A"+ 

Punata 

55D Sacaba 415 Cbba. "B" 

Puente 

C l i z a 

378 Punata 

Qu m a c o ­

l l o 

S acaba 

+ Cbba. "A": Los mercadas de l a " A n t e z a n a " , " B r a s i l " 
y "Guatemala". 

Magnitud de Compras: 

La p r o p o r c i ó n de compradores y vendedores v a r i a -en 
d i v e r s a s e s c a l a s de tiempo; n u e s t r a s r e g i s t r a s c u a n t i ­
t a t i v o s muestran d i f e r e n c i a s de mercada a mercado. 

En p r i m e r l u g a r , se puede a p r e c i a r l a d i f e r e n c i a de 
compradores mucho m á s en l a s f e r i a s z o n a l e s y t e r m i n a ­
l e s ; cada mercado pasee un t a m a ñ a d i s t i n t a r e s p e c t o d e l 
o t r a ( v é a s e anexo de d a t a s e s t a d í s t i c a s s o b r e elementos 
de e s t r u c t u r a de m e r c a d o s ) . 

En o c t u b r e , noviembre y d i c i e m b r e ( 1 9 8 1 ) se han r e ­
g i s t r a d o en t o t a l 181, 101 y 123 compradores promedio, 
r e s p e c t i v a m e n t e , en l a s mercadas que se mencionan en l a 
l i s t a . Se d e s t a c a a q u í l a i m p o r t a n c i a de l o s me r c a d a s , 
s e g ú n e l t a m a ñ a de compradores en l o s mercadas de Co­
chabamba, Q u i l l a c o l l o , Sacaba y Punata; dentro de é s t o s 
e l mercado'de Sacaba r e s u l t a s e r uno de l o s m á s r e p r e ­
s e n t a t i v o s , en c u a n t a se r e f i e r e a l a c o n c u r r e n c i a de 
consumidores que van a comprar papa en grado mucho ma­
yar s i se campara con Q u i l l a c o l l o ( s i e n d o l a f e r i a e l 
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mismo día y l a d i s t a n c i a c a s i i g u a l ) . Es de d e s t a c a r 
que l a c o n c u r r e n c i a a l mercado de papa dé Sacaba obede­
ce a l c r i t e r i o que se t i e n e s o b r e l a buena c a l i d a d d e l 
p r o d u c t o ( p a p a de C o l o m i y M e l g a ) . Así se da que e l 
volumen de compra y e l e l e v a d o número de c o m p r a d o r e s es 
menor, p o r no s e r l o s c o n s u m i d o r e s q u i e n e s c o n c u r r e n a 
l a s c ompras, s i n o l o s i n t e r m e d i a r i o s y, éstos son p o r 
s u p u e s t o c u a n t i t a t i v a m e n t e m e n o r e s , ' s i e n d o que sus com­
p r a s son m a y o r e s . T i r a q u e es e l más pequeño en c u a n t o 
a c o m p r a d o r e s ; e s t o t i e n e su explicación en e l f u n c i o ­
n a m i e n t o t e m p o r a l d e l mercado ( q u e es l a época de c u l ­
m i nación d e l "játun t a r p u y " ) . Los c o m p r a d o r e s , a n t e l a 
i n e x i s t e n c i a de o f e r t a de papa en sus mercadas h a b i t u a ­
l e s , se ven en l a n e c e s i d a d de o r i e n t a r sus a c t i v i d a d e s 
de a c o p i o h a c i a o t r o s p r o d u c t o s , como son l a c e b o l l a , 
h a b a , e t c. 

E l mercado de A r a n i , ha d e m o s t r a d a , p o r e j e m p l o , 
s e r un mercado de c o n c u r r e n c i a de i n t e r m e d i a r i o s mucho 
más homogéneos en c u a n t o a c a n t i d a d de compra; C l i z a es 
un mercado con p r e d o m i n a n c i a de d e t a l l i s t a s y c o n s u m i ­
d o r e s d e l área r u r a l . 

E l t e r m i n a l de Cochabamba es un mercada f o r m a d o p o r 
g r a n d e s c o m e r c i a n t e s que o p e r a n a n i v e l i n t e r d e p a r t a ­
m e n t a l y, f i n a l m e n t e , Punata es e l mercado que p r e s e n t a 
más o menos c i e r t o g r a d o de combinación y m a g n i t u d de 
c o m p r a d o r e s . La compra que se efectúa aquí está d e s t i ­
nada g e n e r a l m e n t e a l a v e n t a i n m e d i a t a p o r c u e n t a d e l 
d e t a l l i s t a , que e l i g e l a c a l i d a d de papa tomando en 
consideración l a demanda de c o n s u m i d o r e s . E l s i s t e m a 
de v e n t a que se u t i l i z a es l a v e n t a en " c a n a s t i l l o s " y 
p o r "mtíntones". E s t e es o t r o s u b s i s t e m a de c o m e r c i a l i ­
zación donde p a r t i c i p a un número c o n s i d e r a b l e de agen­
t e s . 

Tomando s i e m p r e en c u e n t a e l volumen de compras, 
se ha dado en e l mes de o c t u b r e una r e l a c i ó n - ^ vendedo­
r e s a un c o m p r a d o r , e s t o d e b i d o a l a marcada a f l u e n c i a 
de p r o d u c t o r e s de " j a t u n t a r p u y " . E s t a situación se 
m o d i f i c a en n o v i e m b r e , donde s u b i e n d o a más d e l d o b l e 
e l v o l umen de v e n t a s p r o m e d i a , j u n t o a una reducción de 
c o m p r a d o r e s , arrojó una relación de 1 v e n d e d o r p o r 2 
c o m p r a d o r e s . Debemos t o m a r en c u e n t a que e s t e mes e l 
67% de papa e r a nueva; e l l o i m p l i c a c o n t a r con un mayor 
c a p i t a l que e l r e q u e r i d o p a r a a p e r a r en l a s volúmenes 
de v e n t a , m a n t e n i é n d o s e e l n i v e l de compra, y - l a r e l a ­
ción c o m p r a d o r / v e n d e d o r es n i v e l a d a . 
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E l tiempo- de medición de e s t o s f a c t o r e s de mercado 
es uno de l o s más dinámicos en c u a n t o a e s t r u c t u r a , de­
b i d o a c a m b i o s que se o p e r a n en l a s a c t i t u d e s d e l com­
p r a d o r p o r l a situación de l o s m e r c a d a s . 

La diferenciación de l o s c o m p r a d o r e s está dada 
p o r : 

- e l , v o l u m e n de compras 
e l c i r c u i t o de operación de compra y v e n t a 
e l t i e m p o de operación 
l a d i s p o n i b i l i d a d de e q u i p a 

C o n c u r r e n c i a de c a m p e s i n a s y r e s c a t i s t a s 
a l a f e r i a de P u n a t a 
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E l p r o b l e m a que l o s c o m p r a d o r e s c o n f r o n t a n está, 
según e l l o s , en l a mala política de e s t a b l e c e r p r e ­
c i o s p o r p a r t e de l a s alcaldías m u n i c i p a l e s , s i n p r e ­
v i o c o n o c i m i e n t o de l o s p r e c i o s de a c o p i o ; también se 
c u e s t i o n a e l c o n t r o l de v e n t a s que e j e r c e n s o b r e e l l o s , 
dando p r e f e r e n c i a a l c o n s u m i d o r , y s i éste a c e p t a l a 
producción d e l c a m p e s i n o en c u a l e s q u i e r a de l o s merca­
dos, i n c l u s o en e l t e r m i n a l , e l único p e r j u d i c a d o r e ­
s u l t a s e r e l que no puede v e n d e r su p r o d u c t o . 

En l a s compras se toma muy en c u e n t a l a c a l i d a d y 
e l tamaña de l a papa. Se ha p o d i d o e s t a b l e c e r que e l • 
tamaño de p r e f e r e n c i a en l a mayaría de l o s mercadas es 
l a " q o l q e " , 1 y l a v a r i e d a d " i m i l l a " . La " q o l q e " de l a 
v a r i e d a d " h o l a n d e s a " t i e n e mucho que v e r con e l p o r c e n ­
t a j e de producción en c u a n t o a tamaños de papa. E s t o 
s i g n i f i c a que l a papa más c o m e r c i a l i z a b l e es l a " q o l q e " 
siguiéndole l a "murmu"2 y/o l a combinación de e s t a s 
dos. La razón es gue e l c o n s u m i d o r es q u i e n impone f i ­
n a l m e n t e su c r i t e r i o de selección a I D S i n t e r m e d i a r i o s 
y d e t a l l i s t a s . Las p r e f e r e n c i a s d e l c o n s u m i d o r no se 
han tomado en c u e n t a con s e r i e d a d ; p e r o , i n d e p e n d i e n t e ­
mente de e l l o , e l c o n s u m i d o r , como a c t o r , ha d e l i n e a d o 
p r e f e r e n c i a s en d i f e r e n t e s mercados como e l de S a n t a 
Cruz y e l de La Paz. E s t o s das mercados m a n i f i e s t a n 
sus p r e f e r e n c i a s h a c i a c i e r t a s v a r i e d a d e s , c o m p l e t a m e n ­
t e c o m e r c i a b l e s , aunque éstas no serán n e c e s a r i a m e n t e 
l a s de m e j o r c a l i d a d . I 

A p a r t i r d e l c o n s u m i d o r nos damos c u e n t a de que e l 
p r o b l e m a no es sólo p r o d u c i r papa, s i n o c o n s i d e r a r tam­
bién su c a l i d a d y tamaño, básicamente, E s t o s f a c t o r e s 
i n f l u y e n s o b r e e l p r e c i o d e l p r o d u c t o . 

Los tamaños pequeños de papa p o r l o g e n e r a l ya no 
se c o m e r c i a l i z a n en l o s t e r m i n a l e s o g r a n d e s m e r c a d o s ; 
e s t o s tamaños t i e n e n como f r o n t e r a l a s f e r i a s z o n a l e s , 
como C l i z a , P u n a t a , A r a n i , l u g a r e s donde se r e a l i z a 
e s t e tamaño de p r o d u c t o ( e s t o a p a r t e de l a papa menuda 
que se vende p a r a s e m i l l a ) . 

Hemos señalado quiénes son l o s que m a n i f i e s t a n un 
c r i t e r i o de compra, y éstos son l o s más e x i g e n t e s , y se 
l o s e n c u e n t r a p r i n c i p a l m e n t e en l o s mercadas de Cocha-
bamba. E s t a s p r e f e r e n c i a s p o r l a selección están com­
pensadas p o r l o s márgenes e l e v a d a s de g a n a n c i a que ob­
t i e n e ía d e t a l l i s t a . 

1 . " Q o l q e " : Papa u n i f o r m e m e n t e g r a n d e . 
2. "Murmu": Papa me d i a n a . . 
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La diversificación de compras en c u a n t o a tamaño y 
c a l i d a d se r e d u c e a l o s mercados de Cachabamba, m i e n ­
t r a s que l a s p r e f e r e n c i a s se amplían en e l mercado de 
S a n t a C r u z , d e b i d o a l mismo i m p a c t o d e l p r o c e s o m i g r a -
c i ona 1 , 

E x i s t e n mercados c a r a c t e r i z a d o s p o r l a p r e f e r e n c i a 
de v a r i e d a d e s , como son Q u i l l a c o l l o p o r l a "uaycha pa­
ceña", l a s zonas de M o r o c h a t a , S a c a b a , . p o r l a " i m i l l a 
b l a n c a " , E l P u e n t e p o r l a " h o l a n d e s a " e " i m i l l a " , C l i ­
za p o r l a " r u n a " . 

A continuación señalamos l a s compras r e a l i z a d a s p o r 
l o s c o m p r a d o r e s , a t r e s n i v e l e s : Compras e f e c t u a d a s 
p o r l o s i n t e r m e d i a r i o s ( q u i e n e s compran muchas c a r g a s ) , 
l o s d e t a l l i s t a s ( q u e compran una o dos c a r g a s ) y l o s 
c o n s u m i d o r e s que hacen sus compras en mercados z o n a l e s 
y c e n t r a l e s p o r m e d i a s c a r g a s , c u a r t i l l a s , b a j o f o r m a s 
a s o c i a d a s , es d e c i r se a g r u p a n v a r i a s g e r s o n a s que com­
p r a n g e n e r a l m e n t e una o dos c a r g a s y se d i s t r i b u y e n 
e q u i t a t i v a m e n t e . 

M a g n i t u d de V e n t a s : 

Las v e n t a s c a m p e s i n a s se r e a l i z a n en dos momentos. 
E l p r i m e r momento a b a r c a e l t i e m p o i n m e d i a t a m e n t e d es­
pués de h a b e r s e e f e c t u a d a l a c o s e c h a y, e l segundo es 
cuando e l c a m p e s i n a saca g r a d u a l m e n t e a l mercada, s e ­
gún l a s n e c e s i d a d e s que t e n g a de d i n e r o . 

E l período de v e n t a s de l a s " m i s h k a s " es más c o r t o 
p a r q u e e s t a papa no se p r e s t a a ser. g u a r d a d a , d e b i d a a 
f a c t o r e s técnicos de, su producción y a i n t e r e s e s comer­
c i a l e s d e l p r o d u c t o r , m i e n t r a s que l a o f e r t a de l a 
" j a t u n t a r p u y " es más p r o l o n g a d a . La " m i s h k a " t i e n e 
c olocación m e r c a n t i l de a p r o x i m a d a m e n t e h meses, s e g u i ­
da después p o r l a " c h a u p i m i s h k a " ; m i e n t r a s que l a c o ­
secha de año " j a t u n t a r p u y " , se p r e s e n t a en e l mercado 
d u r a n t e 6 meses, e s t o d e b i d a a l a c a n t i d a d , que es s u ­
p e r i o r a l a " m i s h k a " , y o b v i a m e n t e a sus p r o p i e d a d e s de 
r e s i s t e n c i a que l e p e r m i t e n s e r g u a r d a d a . E l volumen 
de v e n t a s r e f l e j a e l t r a s f o n d o d e l p r o c e s o de d i f e r e n ­
ciación c a m p e s i n a y e l e s t a d o de l a s bondades c l i m a t o ­
lógicas de l a s d i f e r e n t e s zonaa. (Véase anexo e s t a d í s ­
t i c a de volúmenes de v e n t a s p o r c a m p e s i n a s en l a s d i f e ­
r e n t e s m e r c a d o s ) . 
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3.2. C o m p o r t a m i e n t o de l o s P r e c i o s en l o s D i s t i n t o s 

M e r c a d o s . 

Razones d e b i d a s a l a i n m e d i a t a divulgación d e l p r e ­
s e n t e documento, nos i m p i d e n m o s t r a r e l c o m p o r t a m i e n t o 
de l o s p r e c i o s en l o s d i f e r e n t e s mercadas de Cachabam­
ba. H u b i e r e s i d o de sumo interés, p a r a d a r una e x p l i ­
cación más c i e n t í f i c a , m o s t r a r aquí l o s p r e c i o s de p o r 
l o menos 5 anos p a r a v e r l a s t e n d e n c i a s y l a s o s c i l a ­
c i o n e s de l o s mismos. E l mismo hecha de h a b e r s e r e d u ­
c i d a e l período de r e a c t u a l i z a c i ó n a apenas k meses nos 
i m p o s i b i l i t a p r e s e n t a r p r e c i o s d e t a l l a d o s s i q u i e r a p o r 
un ano. 

Los p r e c i o s que se a n a l i z a n a c o n t i n u a c i ó n , y que 
están t a b u l a d o s en l o s c u a d r o s de d a t o s , r e c o g i d o s d i ­
r e c t a m e n t e m e d i a n t e t a r j e t a s de s i s t e m a t i z a c i ó n , p a r a 
v e r l a r e a l e s t r u c t u r a de l o s m e r c a d a s , nos p e r m i t e n 
m o s t r a r , a d e m á s , e l c o m p o r t a m i e n t o d e l límite que se 
p r e s e n t a en e l l o s e n t r e dos períodos de c u l t i v o . 

P r e c i o s de Papa V i e j a : 1 

A p a r e n t e m e n t e l o s mercadas p r e s e n t a n p r e c i o s homo­
géneos en l a papa v i e j a , o papa de ano; l o s l i m i t a d o s 
d a t o s d e l mes de o c t u b r e ( i n i c i o de e s t a e t a p a de a c ­
tualización) nos han m o s t r a d o , en 7 mercados ( s i n c o n ­
t a r Cochabamba), que éstos son h e t e r o g é n e o s . H a l l a ­
mos, p o r e j e m p l o , que e x i s t e un margen de d i f e r e n c i a 
d e l 5k% e n t r e I D S p r e c i a s m ínimos y máximo, r e g i s t r a d o s 
p o r mercadas d u r a n t e e l mes de o c t u b r e . A n a l i z a n d o 
das de l o s mercadas can e s t o s p r e c i o s , vemos que Saca­
ba es un mercado con un a l t o n i v e l de p r e c i o s ; e s t o se 
e x p l i c a p o r l a s i n g u l a r c o m p e t e n c i a que se p r e s e n t a en­
t r e l o s c o m p r a d o r e s , donde p r e d o m i n a n l o s c o n s u m i d o r e s , 
q u i e n e s a p r e c i a n s o b r e manera l a c a l i d a d de l a papa de 
e s t a zona. E s t o hace e l e v a r l o s p r e c i o s s i g n i f i c a t i v a ­
m ente. La o f e r t a se a j u s t a de i g u a l modo a e l l o ; s i 
r e v i s a m o s e l número de c o m p r a d o r e s veremos que es s u p e ­
r i o r a l de v e n d e d o r e s en un 28%. En e l mercado de Pu-
n a t a se registró e s t e mes e l p r e c i o más b a j o , e s t o se 
e x p l i c a p o r l a mayar c o n c u r r e n c i a de p r o d u c t o r e s , c o n s ­
tituyéndose así, e s t e mes, en uno de l a s mercados con 
un volumen t o t a l más a l t o de v e n t a s ( v e a a n e x o s ) . E l 
mercada de P u n a t a , e l de mayor a f l u e n c i a de p r o d u c t o r e s 

1. Ver en a n e x o s . 
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3.2. C o m p o r t a m i e n t o de l a s P r e c i o s en l o s D i s t i n t o s 

M e r c a d o s . 

Razones d e b i d a s a l a i n m e d i a t a d ivulgación d e l p r e ­
s e n t e documento, nos i m p i d e n m o s t r a r e l c o m p o r t a m i e n t o 
de l o s p r e c i o s en l o s d i f e r e n t e s mercadas de Cochabam-
ba. H u b i e r e s i d o de sumo interés, p a r a d a r una e x p l i ­
cación más c i e n t í f i c a , m o s t r a r aquí l a s p r e c i o s de p o r 
l a menos 5 anas p a r a v e r l a s t e n d e n c i a s y l a s o s c i l a ­
c i o n e s de l o s mismos. E l mismo hecha de h a b e r s e r e d u ­
c i d o e l período de reactualización a apenas k meses nos 
i m p o s i b i l i t a p r e s e n t a r p r e c i o s d e t a l l a d a s s i q u i e r a p o r 
un a ñ n . 

Los p r e c i a s que se a n a l i z a n a c o n t i n u a c i ó n , y que 
están t a b u l a d a s en l o s c u a d r a s de d a t o s , r e c o g i d o s d i ­
r e c t a m e n t e m e d i a n t e t a r j e t a s de s i s t e m a t i z a c i ó n , p a r a 
v e r l a r e a l e s t r u c t u r a de l e s m e r c a d a s , nos p e r m i t e n 
m o s t r a r , a d e m á s , e l c o m p o r t a m i e n t o d e l límite que se 
p r e s e n t a en e l l o s e n t r e dos períodos de c u l t i v a . 

P r e c i o s de Papa U i e j a : 1 

A p a r e n t e m e n t e l o s mercadas p r e s e n t a n p r e c i o s homo­
géneos en l a papa v i e j a , o papa de ana; l o s l i m i t a d o s 
d a t o s d e l mes de o c t u b r e ( i n i c i o de e s t a e t a p a de a c ­
tualización) nos han m o s t r a d o , en 7 mercados ( s i n c o n ­
t a r Cochabamba), que éstos son h e t e r o g é n e o s . H a l l a ­
mos, p o r e j e m p l o , que e x i s t e un margen de d i f e r e n c i a 
d e l bk% e n t r e l o s p r e c i o s m ínimas y m á x i m a , r e g i s t r a d a s 
p o r mercadas d u r a n t e e l mes de o c t u b r e . A n a l i z a n d o 
dos de l o s mercados con e s t o s p r e c i a s , vemos que Saca­
ba es un mercado con un a l t o n i v e l de p r e c i o s ; e s t o se 
e x p l i c a p o r l a s i n g u l a r c o m p e t e n c i a que se p r e s e n t a e n ­
t r e l o s c o m p r a d o r e s , donde p r e d o m i n a n l o s c o n s u m i d o r e s , 
q u i e n e s a p r e c i a n s o b r e manera l a c a l i d a d de l a papa de 
e s t a zona. E s t o hace e l e v a r l o s p r e c i a s s i g n i f i c a t i v a ­
m ente. La o f e r t a se a j u s t a de i g u a l modo a e l l o ; s i 
r e v i s a m o s e l número de c o m p r a d o r e s veremos que es s u p e ­
r i o r a l de v e n d e d o r e s en un 28%. En e l mercada de Pu-
n a t a se registró e s t e mes e l p r e c i o más b a j o , e s t a se 
e x p l i c a p o r l a mayor c o n c u r r e n c i a de p r o d u c t o r e s , c o n s ­
tituyéndose así, e s t e mes, en uno de l o s mercadas con 
un volumen t o t a l más a l t o de v e n t a s ( v e a a n e x o s ) . E l 
mercada de P u n a t a , e l de mayor a f l u e n c i a de p r o d u c t o r e s 

1. V/er en a n e x a s . 
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de papa, ha s i d o en 1981 e l más r e p r e s e n t a t i v o en c u a n ­
t a a l c o m p o r t a m i e n t o h o r i z o n t a l de p r e c i o s , e s t o p a r su 
e s p e c i a l ubicación e i m p o r t a n c i a , l a e f i c a c i a de t r a n s ­
p o r t e y p o r l o s s e r v i c i o s que p r e s t a . 

En c u a n t a a l a d i f e r e n c i a de p r e c i a s según e l tama­
ño de la^ papa ( p r i m e r a y s e g u n d a ) se ha r e g i s t r a d a en 
t o d o s l a s mercadas una variación e n t r e e l 49 y 50%; en 
ambas c a l i d a d e s l a variación de p r e c i o s , de mercado a 
mercada, ha s i d o en e l mismo mes d e l 50%; éste sería e l 
margen d i f e r e n c i a l de p r e c i o s en l a s d i f e r e n t e s e s t r u c ­
t u r a s de mercados de papa (véase gráfica s o b r e p o l í g o ­
nos de f r e c u e n c i a de p r e c i a s Cochabamba - La Paz - mes 
de o c t u b r e ) . 

E l mes de n o v i e m b r e acusa un descensa en e l margen 
de d i f e r e n c i a g e n e r a l de p r e c i a s , que es d e l 3 1 % y, c a ­
s i en l a misma proporción d e l descenso de l a p r i m e r a , 
se da l a variación de p r e c i t f s p a r t a m a ñ a ; así tenemos 
en l a p r i m e r a una variación d e l 38%, menor que e l a n t e ­
r i o r mes. En e l mes de d i c i e m b r e se r e d u c e más aún l a 
d i f e r e n c i a p r o m e d i a de p r e c i o s en l o s m e r c a d a s , l l e g a n ­
do a l 33%, m i e n t r a s l a d i f e r e n c i a de p r e c i a s p a r papa 
de p r i m e r a , se m a n t i e n e en l a misma proporción ( 3 3 % ) . 
(Tomamos en c u e n t a g e n e r a l m e n t e l a papa " q o l q e " coma l a 
papa que d e f i n e g e n e r a l i z a d a m e n t e l o s p r e c i a s , a d i f e ­
r e n c i a de l a " c h a p a r a " , p o r s e r ésta un tamaño menos 
c o m e r c i a l i z a b l e p a r su paca a b u n d a n c i a en l o s mercadas 
y p a r su g r a n tamaño).. Complementando l o s d a t o s pode­
mos m o s t r a r l o s g r a d o s de c o n v e r g e n c i a de p r e c i a s de l a 
papa v i e j a en l o s d i f e r e n t e s m e r c a d o s , y podemos a p r e ­
c i a r en e l gráfico que o c t u b r e e s , en n u e s t r o c a s o , e l 
mes.de menor c o n v e r g e n c i a , p a r a l u e g o c e n t r a l i z a r más 
sus p r e c i a s en e l mes de n o v i e m b r e en t o r n a a t r e s mer­
c a d o s , p a r a nuevamente d i s p e r s a r s e en d i c i e m b r e en c u a ­
t r o m e r c a d o s , donde t o d o s se mueven ya sea h a c i a a r r i b a 
o h a c i a a b a j o s i n m a n t e n e r una posición h o r i z o n t a l ; p o r 
e j e m p l o , Q u i l l a c o l l o m u e s t r a p r i m e r o un a c e p t a b l e n i v e l 
de p r e c i o s , p a r a l u e g o d e s c e n d e r marcadamente, p a r a f i ­
n a l m e n t e v o l v e r a t o m a r c a s i l a posición i n i c i a l . 1 

S i tomamos en c u e n t a d i f e r e n t e s l u g a r e s de compras, 
p o r e j e m p l o , Q u i l l a c o l l o , con l a s p r e c i a s más b a j o s en 
n o v i e m b r e , y C l i z a con l a s p r e c i o s más e l e v a d a s , 300 y 
¿+00 pesos p o r c a r g a r e s p e c t i v a m e n t e , podemos v e r cuál 
es l a i m p o r t a n c i a de e s t o , tomando en c u e n t a , a demás, 
que en C l i z a había sólo e l 4% de papa v i e j a ( 4 2 c a r g a s 

1. Ver gráfico s o b r e c o n v e r g e n c i a de p r e c i o s 
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en e l momento) p a r a l a compra, que apenas a l c a n z a b a ^ "E^-
r a l a demanda de l o s c o n s u m i d o r e s y l o s detallistas;.tíel 
l u g a r (véase anexo d e t a l l a d o de l o s p r e c i o s de papa \ '\ 
v i e j a p o r m e r c a d o s ) . 

A p a r t i r d e l mes de n o v i e m b r e se da una c o m p e t e n c i a 
marcada e n t r e l a papa v i e j a y l a n u e v a , fijándose un 
p r e c i o de c o m p e t e n c i a , p a r a f i n a l m e n t e i m p o n e r s e e l de 
l a papa n u e v a , como se podrá a p r . e c i a r en l o s d i s t i n t o s 
m e r c a d o s . 

P r e c i o s de l a Papa Nueva.1 

N o v i e m b r e , t i e m p o de aparición s i g n i f i c a t i v a de l a 
c o s e c h a " m i s h k a " en l o s mercadas de Cochabamba, nos 
m u e s t r a e l s i g u i e n t e c u a d r o en relación a d i c i e m b r e . 

M árgenes de d i f e r e n c i a de p r e c i o s e x t r e m o s (míni­
mo-máximo) , de mercado a mercado: 

en n o v i e m b r e : 2 1 % 
en d i c i e m b r e : 33% 

Márgenes de d i f e r e n c i a de p r e c i o s , papa p r i m e r a , 
papa segunda, de t o d o s l o s m e r c a d o s : 

en n o v i e m b r e 
en d i c i e m b r e 

1 r a . 

30% 
33% 

2da, 

33% 
46% 

Sigamos v i e n d o e l c o m p o r t a m i e n t o heterogéneo de l o s 
p r e c i o s de papa n u e v a . Aquí l o s márgenes son menores 
comparando con l a papa v i e j a , p r e c i s a m e n t e d e b i d o a una 
mayor c o n v e r g e n c i a de p r e c i o s como se m u e s t r a c l a r a m e n -
l e en e l gráfico m e n c i o n a d o . 

Cochabamba es s i n l u g a r a dudas l a que ha r e g i s t r a ­
do en n o v i e m b r e e l p r e c i o más e l e v a d o , s e g u i d a de Saca­
ba (no se o l v i d e que e l c o n s u m i d o r c o c h a b a m b i n o se 
o r i e n t a h a c i a e s t e m e r c a d a ) . 

E l mercada de C l i z a , que f u n c i o n a l o s días j u e v e s , 
ha r e g i s t r a d o l o s p r e c i o s más b a j o s p o r l a e s p e c i a l r e ­
cepción de c a m i o n e s p r o v e n i e n t e s de M i z q u e , l o que p e r ­
m i t e c o n c e n t r a r a pocos v e n d e d o r e s , con volúmenes c o n -

1 . Ver en a n e x a s . 
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s i d e r a b l e s de papa p a r a l a v e n t a ; a e s t o hay que añadir 
que l a c a l i d a d de papa no es muy c o m p e t i t i v a , en v i s t a 
de que l a papa " r u n a " se u t i l i z a más en l o c a l e s de s e r ­
v i c i o s , t a n t o aquí como en S a n t a " C r u z . E s t o ha o c a s i o ­
nado que l a s compras de l o s mercados de A r a n i y P u n a t a 
se hayan o r i e n t a d o , p o r v e n t a j a s en l o s p r e c i o s , p r i n ­
c i p a l m e n t e h a c i a Cochabamba. 

En e s t o s mismos meses hubo un i n c r e m e n t o en l o s m á r ­
genes de d i f e r e n c i a de p r e c i o s en l a papa de segunda. 
E s t o merece e s p e c i a l a t e n c i ó n , p o r q u e l o s tamañas n e t a ­
mente c o m e r c i a l e s son l a " q o l q e " y l a "murmu"; e s t a ú l ­
t i m a , r e g i s t r a d a aquí como papa de segunda, es p r á c t i ­
camente un tamaño muy c o m e r c i a l i z a b l e y t i e n e mucha de­
manda p o r su menor p r e c i o . La demanda d e l c o n s u m i d o r y 
e l i n t e r m e d i a r i o p o r e s t e tamaño de papa l e s p e r m i t e 
c o m b i n a r tamaños " c h ' i l i " y "murmu" coma o t r o c r i t e r i o 
más de c o m e r c i a l i z a c i ó n , no p r e s e n t e fácilmente en l a 
papa de año o " j a t u n t a r p u y " ; e l l o d e m u e s t r a mucho más 
e l carácter c o m e r c i a l de l a papa " m i s h k a " , papa que se 
c o m e r c i a l i z a f u n d a m e n t a l m e n t e p a r a e l consumo, en sus 
c u a t r o t a m a ñ o s , s i n s a c a r n i s i q u i e r a s e m i l l a , ya que 
ésta p r o v i e n e f u n d a m e n t a l m e n t e d e l " j a t u n t a r p u y " . 

Está c l a r a l a razón de l a elevación de l o s p r e c i o s 
de l a papa " m i s h k a " con relación a l a papa de año o 
" j a t u n t a r p u y " , p e r o también se ve que l o s p r e c i o s en 
n o v i e m b r e y d i c i e m b r e han s i d o en g e n e r a l e l e v a d o s , de­
b i d a a l a época de l l u v i a s , que imposibilitó a muchas 
zonas v i n c u l a r s e a l mercada. C o n s i d e r a m o s , p o r o t r o 
l a d o , que h a s t a e l momento e x i s t e n c i e r t a s v e n t a j a s en 
e l p r e c i o , p o r l a e x c e s i v a demanda e x i s t e n t e , p e r o e s ­
t a durará sólo h a s t a que aumente l a o f e r t a , l o que o c a ­
sionará un d e s c e n s o s e n s i b l e en l a s p r e c i a s , y a q u e l l a s 
zanas que t i e n e n c i e r t a s v e n t a j a s t e m p o r a l e s se verán 
nuevamente en d i f i c u l t a d e s . 

E l mercado de P u n a t a se p r e s e n t a como e l más r e p r e ­
s e n t a t i v o de l a dinámica de p r e c i o s en l o s dos meses; 
l a razón está en l a c o n c u r r e n c i a de un g r a n número de 
d e t a l l i s t a s , que se empeñan en b u s c a r zonas p r o d u c t o r a s 
que o f r e z c a n buena c a l i d a d de papa. En n o v i e m b r e r e ­
g i s t r a m o s a p r o x i m a d a m e n t e 1CG d e t a l l i s t a s . 

Para f i n a l i z a r e l acápite quisiéramos señalar un 
hecho. E l mercada de Cochabamba no s i e m p r e es e l mer­
cado que o f r e c e p r e c i a s a l t a s , cama sería de s u p o n e r . 
Por e j e m p l o en relación a l a s p r e c i o s r e g i s t r a d o s en E l 
P u e n t e , Cochabamba acusa, en un memento dado un p r o m e d i o 
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menor de p r e c i o s , t a n t o en papa v i e j a como en n u e v a ; 
e s t o d e b i d a a l a e l e v a d a c a p a c i d a d de o f e r t a d e l según 
do, aunque aquí hay que t o m a r en c u e n t a también l a d i ­
f e r e n c i a de peso e x i s t e n t e e n t r e e s t o s das mercadas 
( 1 1 9 , 6 0 Kgs. l a c a r g a en E l P u e n t e y 100 Kgs., en Co­
chabamba) , casa que no e n t o r p e c e l a s c a p a c i d a d e s de . 
a c o p i o . A s í , l o s p r e c i o s t i e n e n , p ues, su p r o p i a d i n a 
m i c a de f u n c i o n a m i e n t o en l o s d i f e r e n t e s m e r c a d a s . 

C i e r r e de O p e r a c i o n e s en l o s Mercados de Papa: 

E l momento f i n a l de l a s o p e r a c i o n e s de compra y 
v e n t a de papa, nos mostró también, de una manera r e i t e 
r a d a , l a dinámica de o t r o s a s p e c t o s , como s a n : e l v a -
lumen de compras, l o s p r e c i o s , l o s volúmenes de v e n t a , 
i n c l u y e n d o l a orientación o d e s t i n a de l a papa, y nos 
mostró, f i n a l m e n t e , l a síntesis g e n e r a l de l o que f u e 
e l día de f e r i a . Completamos a s i l o s e l e m e n t o s e s t r u c 
t u r a l e s de l a dinámica d e l d e s a r r o l l o de l o s m e r c a d a s . 

E s t e momento ñas p e r m i t e v e r e l volumen y l a c a p a ­
c i d a d de compra de papa p o r l o s i n t e r m e d i a r i o s . Aquí 
captamos un p r e d o m i n i o d e l i n t e r m e d i a r i o medio y g r a n ­
de que p r e p a r a sus compras p a r a t r a s l a d a r l a s a l camión 
que llevará e l p r o d u c t o p r e f e r e n t e m e n t e a l mercado des 
t i n a d o a l a v e n t a , y r a r a s v e c e s a l mercado de i n c r e ­
mento de a c o p i o , (como o c u r r e a veces en»la f e r i a de 
A r a n i con relación a P u n a t a ) . Las compras aquí se de­
moran p o r q u e e l a b a s t e c i m i e n t o , o l a c a l i d a d , no s i e m ­
p r e son s a t i s f a c t o r i a s p a r a e l c o m e r c i a n t e ; e s t a c o n s ­
t i t u y e una d e s v e n t a j a p a r a a q u e l i n t e r m e d i a r i o , que no 
c u e n t a con medios de t r a n s p o r t e y d e p ó s i t o s . Los r i e s 
gas de pérdida son mayores e i m p l i c a un a l t o n i v e l de 
c o n o c i m i e n t o de m e r c a d a s , ya que l a v e n t a se hace en 
g r a n d e . " Podríamos d e c i r que e s t a es una de l a s f o r m a s 
más e l e v a d a s en c u a n t a se r e f i e r e a l a s o p e r a c i o n e s . 

Este-momento f i n a l de mercado nos hace c o m p r e n d e r 
muchos c o m p l e m e n t o s s o c i o - c u l t u r a l e s , como son e l com­
p a d r a z g o , l a a m i s t a d , e t c . , y e l e s t a b l e c i m i e n t o de 
p a t r o n e s t r a d i c i o n a l e s p a r a sus o p e r a c i o n e s . Las s e ­
ñas p o r e j e m p l o , d e j a n s e n t i r su i m p a c t o en e s t e mo­
mento. 

Es pues e l momento de cancelación d e l p r e c i o d e l 
p r o d u c t o que no s i e m p r e es como se acordó. La " c h i ­
c h a " u o t r a s b e b i d a s serán l a s " r e d u c t a r a s " de l a de-
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cisión i n i c i a l c a m p e s i n a s o b r e e l p r e c i o ; así se c o n ­
v i e r t e e l mercado en un ámbito de c o n v e r g e n c i a de e l e ­
mentos de c o n c i e n c i a s o c i a l - c a m p e s i n a , d e t e r m i n a d a s p o r 
ese su r e l a c i o n a m i e n t o con e l mercado, que no es o t r a 
cosa que l a articulación de d i f e r e n t e s e s t r u c t u r a s e c o ­
n ó m i c o - s o c i a l e s . 

D e s t i n o de l a Papa: 

La orientación de l a papa está dada, como se d i j o 
a n t e r i o r m e n t e , a l o s n i v e l e s de: 

F i n c a - Mercado l o c a l 
Mercado l o c a l - Mercado z o n a l 
Mercado z o n a l - Mercado c e n t r a l 

Las e s p e c i a l e s c o n d i c i o n e s de l a s o p e r a c i o n e s de 
f i n c a a mercada, y de mercada a mercada, e s t a b l e c e n , en 
términos i n f r a e s t r u c t u r a l e s , económicos y s i s t e m a s d e * 
c o m e r c i a l i z a c i ó n , un r e l a c i o n a m i e n t o de mago i t u d e s ' d e ­
s i g u a l e s . (Véase d i a g r a m a a c e r c a d e l d e s t i n o de com­
p r a s ) . 

A n i v e l g l o b a l , l a s t r e s meses de r e g i s t r o de da­
t o s , e l 62% de l o s a c o p i o s y compras en l o s mercados 
periféricos se han o r i e n t a d a h a c i a Cochabamba. 

A n a l i z a n d o c i f r a s en base a n u e s t r o s d a t o s , p o d e ­
mos c a l c u l a r una c o m e r c i a l i z a c i ó n , d u r a n t e l o s t r e s me­
s e s , de 31.680 c a r g a s de papa, o r i e n t a d a s a c a s i t o d o s 
l o s .mercados de l a zona, i n c l u y e n d o l o s de S a n t a Cruz y 
La Paz. E s t a c i f r a no i n c l u y e l a c o m e r c i a l i z a c i ó n de 
l a papa de Cochabamba en o t r a s mercados ( p o r no c o n t a r 
con mayores d a t o s , aunque sabemos que es c o n s i d e r a b l e ) . 
De éstas, 17.740 c a r g a s a p r o x i m a d a m e n t e han s i d o o r i e n ­
t a d a s h a c i a e l mercada c e n t r a l de Cochabamba. E s t o s 
d a t o s están d i s t r i b u i d a s |nar meses de l a s i g u i e n t e ma­
n e r a : * • 

O c t u b r e : 7.000 c a r g a s 
N o v i e m b r e : 5.500 c a r g a s 
D i c i e m b r e : 5.500 c a r g a s 

Los mercados que a p a r e c e n con c i f r a s menores son 
aquéllas en l a s c u a l e s p a r t e de l a papa c o m e r c i a l i z a d a 
se queda en e l mismo mercado, básicamente como consumo 
l o c a l . 
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E l segundo mercado en i m p o r t a n c i a que recibió papa 
de l o s mercados de Cochabamba Fue e l de S a n t a C r u z , con 
e l 17% y, así se suman s u c e s i v a m e n t e e l r e s t o de m e r c a ­
das, coma se podrá a p r e c i a r en e l c i r c u l o de d i s t r i b u ­
ción de p e r c e n t i l e s de f l u j o s de papa c o m e r c i a l i z a d a . 

Reconocemos que n u e s t r o s d a t o s han l l e g a d a a m e d i r 
sólo uno de l o s c a n a l e s de c o m e r c i a l i z a c i ó n ; éste es 
uno de l o s más c o n s t a n t e s ; p e r o p a r a t e n e r una i d e a me­
j o r de l o s , o t r o s c a n a l e s , s u g e r i m o s v e r e l gráfico de 
c a n a l e s de c o m e r c i a l i z a c i ó n a p a r t i r de l a s f e r i a s de 
Punata y Sacaba, en su articulación con e l mercado de 
Cochabamba y l o s mercados de La Paz y S a n t a C r u z . ( V e r 
a n e x o ) . 

Las f e r i a s que estarían constituyéndose en l a s p r o ­
v e e d o r a s d e l mercado de Cochabamba a través de l o s i n ­
t e r m e d i a r i o s , serían A r a n i , P u n a t a , E l P u e n t e , Q u i l l a -
e o l i o , T i r a q u e y f i n a l m e n t e Sacaba. 

Debemos i n d i c a r que e l c a n a l de comercializacjLón 
que se e s t a b l e c e p a r a l a s c o s e c h a s " m i s h k a " es d i f e ­
r e n t e a l de l a c o s e c h a de ano o " j a t u n t a r p u y " , e s t o 
d e b i d o a que l a c o s e c h a " m i s h k a " se hace en un período 
que está r e l a c i o n a d o d i r e c t a m e n t e con l a c o m e r c i a l i z a ­
c ión, y e l p r o d u c t o r es m e j o r c o n o c e d o r d e l mercado. 
Por l o misma, l a internación de e s t e p r o d u c t o a i mer­
cado p o r muchos c o m e r c i a n t e s de Pacana, C a l o m i y M e l ­
ga, de l a zona de M o r o c h a t a , Pacha P a t a , e t c . es d i r e c ­
t a y p a r a l e l a . ^ M i e n t r a s que l a s c o s e c h a s de año o de 
" j a t u n t a r p u y " , p o r e n c o n t r a r s e a l e j a d a s de mercados 
z o n a l e s y c e n t r a l e s , l l e g a n p r e f e r e n t e m e n t e a l mercada 
l a c a - 1 , s i e l p r o d u c t o no es v e n d i d a a l p i e de f i n c a . 

Una medición e x a c t a de l o s f l u j o s de c o m e r c i a l i z a ­
ción se hace difícil d e b i d o a que l a s v e n t a s no s i e m ­
p r e se efectúan en l o s mercados de papa ú n i c a m e n t e , s i ­
no también se l a s r e a l i z a a d o m i c i l i o , en l a casa de 
l o s i n t e r m e d i a r i o s ( e j e m p l o : P u n a t a y A r a n i ) . Par l o 
v i s t o se hace difícil c a l c u l a r l o s volúmenes r e a l e s de 
c o m e r c i a l i zación tomando en c u e n t a s o l a m e n t e l o s m e r c a ­
dos; f u e p o r e l l o que decíamos que difícilmente p o d r e ­
mos e x p l i c a r l o s mercados sólo a p a r t i r de sí mismos y 
de l a misma c o m e r c i a l i z a c i ó n . 

F i n a l m e n t e podemos c o n c l u i r d i c i e n d o que l o s f l u ­
j o s de c o m e r c i a l i z a c i ó n e x i s t e n t e s en Cochabamba no 
son l i n e a l e s , coma a c u r r e en o t r a s r e a l i d a d e s , e s t o en 
razón de l a c a n t i d a d de f e r i a s e x i s t e n t e s y l a m a s i v a . 
dedicación a l c o m e r c i a de g e n t e que maneja d i f e r e n t e s 
v olúmenes de, c a p i t a l c o m e r c i a l . 
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E l segunda mercada en i m p o r t a n c i a que recibió papa 
de l o s mercados de Cochabamba f u e e l de S a n t a C r u z , con 
e l 17% y, así se suman s u c e s i v a m e n t e e l r e s t o de m e r c a ­
dos, como se podrá a p r e c i a r en e l círculo de d i s t r i b u ­
ción de p e r c e n t i l e s de f l u j o s de papa c o m e r c i a l i z a d a . 

Reconocemos que n u e s t r o s d a t o s han l l e g a d o a m e d i r 
sólo uno de l o s c a n a l e s de c o m e r c i a l i z a c i ó n ; éste es 
uno de l o s más c o n s t a n t e s ; p e r o p a r a t e n e r una i d e a me­
j o r de l o s , o t r o s c a n a l e s , s u g e r i m o s v e r e l gráfica de 
c a n a l e s de c o m e r c i a l i z a c i ó n a p a r t i r de l a s f e r i a s de 
P u n a t a y Sacaba, en su articulación con e l mercada de 
Cochabamba y l o s mercados de La Paz y S a n t a C r u z . (V/er 
a n e x o ) . 

Las f e r i a s que estarían constituyéndose en l a s p r o ­
v e e d o r a s d e l mercado de Cochabamba a través de l o s i n ­
t e r m e d i a r i o s , serían A r a n i , P u n a t a , E l P u e n t e , Q u i l l a -
c o l l a , T i r a q u e y f i n a l m e n t e Sacaba. 

Debemos i n d i c a r que e l c a n a l de c o m e r c i alización 
que se e s t a b l e c e p a r a l a s c o s e c h a s " m i s h k a " es d i f e ­
r e n t e a l de l a c o s e c h a de aña a " j a t u n t a r p u y " , e s t o 
d e b i d a a que l a c o s e c h a " m i s h k a " se hace en un período 
que está r e l a c i o n a d o d i r e c t a m e n t e con l a c o m e r c i a l i z a ­
c ión, y e l p r o d u c t o r es m e j o r c o n o c e d o r d e l mercado. 
Por I D mismo, l a internación de e s t e p r o d u c t o a i mer­
cado p o r muchos c o m e r c i a n t e s de Pocona, C o l o m i y M e l ­
ga, de l a zona de M o r o c h a t a , Pacha P a t a , e t c . es d i r e c ­
t a y p a r a l e l a . ^ M i e n t r a s que l a s c o s e c h a s de año o de 
" j a t u n t a r p u y " , p o r e n c o n t r a r s e a l e j a d a s de mercados 
z o n a l e s y c e n t r a l e s , l l e g a n p r e f e r e n t e m e n t e a l mercado 
l o c a l , s i e l p r o d u c t o no es v e n d i d o a l p i e de f i n c a . 

Una medición e x a c t a de l o s f l u j o s de c o m e r c i a l i z a ­
ción se hace difícil d e b i d o a que l a s v e n t a s no s i e m ­
p r e se efectúan en l o s mercados de papa ú n i c a m e n t e , s i ­
no también se l a s r e a l i z a a d o m i c i l i a , en l a casa de 
l o s i n t e r m e d i a r i o s ( e j e m p l o : P u n a t a y A r a n i ) . Por l o 
v i s t o se hace difícil c a l c u l a r l o s volúmenes r e a l e s de 
c o m e r c i a l i zación tomando en c u e n t a s o l a m e n t e l o s m e r c a ­
dos; f u e p o r e l l o que decíamos que difícilmente p o d r e ­
mos e x p l i c a r l o s mercados sólo a p a r t i r de sí mismos y 
de l a misma c o m e r c i a l i z a c i ó n . 

F i n a l m e n t e podemos c o n c l u i r d i c i e n d o que l o s f l u ­
j o s de c o m e r c i a l i z a c i ó n e x i s t e n t e s en Cochabamba no 
son l i n e a l e s , como o c u r r e en o t r a s r e a l i d a d e s , e s t o en 
razón de l a c a n t i d a d de f e r i a s e x i s t e n t e s y l a m a s i v a . 
dedicación a l c o m e r c i o de g e n t e que maneja d i f e r e n t e s 
volúmenes de, c a p i t a l c o m e r c i a l . 
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F l u j o s Tpta3.es de Papa. 

Los f l u j o s no podrían d e t e r m i n a r s e , sólo p o r e l nú 
mero de v e n d e d o r e s , s i n o más b i e n , p o r l a c a p a c i d a d 
p r o d u c t i v a de l a s zonas v i n c u l a d a s a l mercado. 

Eti un mercado podría g a r a n t i z a r s e un f l u j o más o 
menos f i j o a l a s e g u r a r s e l a producción m e d i a n t e l a c a ­
p a c i d a d de colocación de g r a n d e s c o m e r c i a n t e s ( c a s o 
d e l mercado de C l i z a - l o s j u e v e s ) . 

• t r o hecho que d e t e r m i n a e l c o m p o r t a m i e n t o de l o s 
f l u j o s , es e l g r a d o de c o b e r t u r a de s e r v i c i a s d e l mer 
cada p a r a l o s d i f e r e n t e s c e n t r o s p r o d u c t o r e s , tomamos 
en c u e n t a l a s " m i s h k a s " y e l " j a t u n t a r p u y " y, p o r s u ­
p u e s t o , l a s d i f i c u l t a d e s de t r a n s p o r t e , l a s bondades 
c l i m a t o l ó g i c a s d e l ano y e l g r a d o de tecnificación o 
especia lización de l a zona y s i se t r a t a de economías 
c a m p e s i n a s con a l t a n i v e l de. integración a l mercada a 
1G c o n t r a r i o . 

En e s t e E s t u d i a se han o b t e n i d o l o s s i g u i e n t e s da­
t o s numéricos r e f e r e n t e s a l tópico que t r a t a m o s . 

H a c i e n d o un cálculo de l o s . volúmenes de v e n t a de 
t o d a s l a s f e r i a s tendríamos un p r o m e d i o p o r meses: 

% E v i d e n t e m e n t e e l mercado corr mayor f l u j o de papa 
es e l t e r m i n a l de Cochabamba. D e n t r o de l o s mercados 
z o n a l e s de mayor i m p o r t a n c i a tendríamos s i n l u g a r a du 
das, e l mercada de P u n a t a , s e g u i d o p o r l o s de Q u i l l a c o 
l i o y Sacaba. 

E s t o s f l u j o s t i e n e n que v e r , como s e ñ a l á b a m o s , con 
l a s c a r a c t e r í s t i c a s de l o s c a n a l e s de c o m e r c i a l i z a c i ó n 
que cada mercado p o s e e , como también con sus m a g n i t u ­
des. 

Los f l u j o s menores se p r e s e n t a n en l o s mercados l o 
c a l e s de E l P u e n t e y T i r a q u e ; e s t o c o r r o b o r a l a e x p l i ­
cación que se h i z o d e l g r a d o de integración de l a s eco 
nomías a l mercado y l a i n f l u e n c i a de l o s períodos 
" m i s h k a " y. " j a t u n t a r p u y " . Es lógico c o m p r e n d e r e n t o n 

» 

T O T A L 

O c t u b r e : 
N o v i e m b r e : 
D i c i e m b r e : 

10.800 c a r g a s de papa 
11.340 c a r g a s de papa 
11.010 c a r g a s de' papa 

33.150 c a r g a s de papa 
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ees que en época de c o s e c h a de año ( " j a t u n t a r p u y " ) , 
«los mercados l o c a l e s m e n c i o n a d o s serán s i g n i f i c a t i v o s 
en c u a n t o a volúmenes de c o m e r c i a l i z a c i ó n . 

Así hemos señalada l o s p u n t o s más i m p o r t a n t e s de 
l a e s t r u c t u r a de mercados p a p e r o s . Mayores d e t a l l e s 
podrán c o m p r e n d e r s e m e j o r p o r l o s mismos d a t o s e s t a ­
dísticas que p r e s e n t a m o s en e l p r e s e n t e E s t u d i a , y 
que van como a n e x a s . 

Debemos a d v e r t i r que l o s p u n t a s t r a t a d o s en e l p r o 
p r o c e s o de c o n c u r r e n c i a y f u n c i o n a m i e n t o de l o s e l e ­
mentos e s t r u c t ú r a l - m e r c a n t i l e s , son p r e c i s a m e n t e l a s 
que c o n s i d e r a m o s o b j e t i v a m e n t e dinámicas en n u e s t r a s 
o b s e r v a c i o n e s y a n á l i s i s , p u n t o s a p a r t i r de l o s c u a ­
l e s p u dimos c o m p r e n d e r e l v e r d a d e r a carácter y rumbo 
que toman l o s mercados p a p e r a s . 

X . 
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C A P I T U L O IV 

CONCLUSIONES Y SUGERENCIAS. 

1. C o n c l u s i o n e s . 

La economía p a r c e l a r i a de l o s p r o d u c t o r e s de papa 
f o r m a p a r t e de una e s t r u c t u r a , donde ésta se e n c u e n ­
t r a en un período de d e s a r r o l l o m e r c a n t i l p r e c a p i ­
t a l i s t a , t r a d i c i o n a l , que c o e x i s t e con e l modo de 
producción c a p i t a l i s t a . E l f u n c i o n a m i e n t o y carácter 
de l o s mercados p a p e r o s de Cochabamba obedece p r e c i ­
samente a e s t a e s t r u c t u r a , y p o r c o n s i g u i e n t e , e l 
s i s t e m a adecuado de com e r c i a l i z a c i ó n que t i e n e su 
base en e s t e moda de pr o d u c c i ó n , es e l r e s c a t i s m o , 
donde e l i n t e r m e d i a r i o - r e s c a t i s t a j u e g a e l p a p e l 
a r t i c u l a d o r ( y no i n t e g r a d o r ) de e s t a economía con 
e l mercado c a p i t a l i s t a . -

La e x i s t e n c i a d e l r e s e a t i s t a - i n t e r m e d i a r i o , que obe­
dece a e s t e modo de pr o d u c c i ó n , se ha hecho i n e v i t a ­
b l e , d e b i d o a l a s s i g u i e n t e s c a u s a s o b j e t i v a s : 

a) La dispersión en l a que actúa e l pequeño p r o d u c ­
t o r y su a i s l a m i e n t o n a t u r a l d e l mercada, hace 
que e l r e s c a t i s t a a c o p i e l a producción de" d e c e ­
nas y c e n t e n a r e s de pequeños p r o d u c t o r e s , l o que 
l e c o n v i e r t e en r e s c a t i s t a m a y o r i s t a . 

b) E l i n t e r m e d i a r i o , a l c o n v e r t i r s e en r e s c a t i s -
t a - m a y o r i s t a , y d e s c u b r i r d i v e r s a s m o d a l i d a d e s 
de o r g a n i z a c i ó n , c o n s i g u e a b a r a t a r l o s g a s t o s 
de c o m e r c i a l i z a c i ó n . E s t a es l a razón e c o n ó m i ­
ca f u n d a m e n t a l que hace i n e v i t a b l e su e x i s t e n ­
c i a , ya que e s t o p e r m i t e a l r e s c a t i s t a a i s l a r 
d e l mercado a l pequeño p r o d u c t o r , debilitándolo 
económicamente a n t e e l a s c e n s o v e r t i g i n o s o d e l 
c a p i t a l c o m e r c i a l ^ q u e maneja y a c u m u l a . Así se 
m u e s t r a e l d o m i n i o p a u l a t i n o y l a s v e n t a j a s que 
t i e n e l a v e n t a en g r a n d e soóre l a v e n t a pequeña 
y a i s l a d a d e l pequeño p r o d u c t o r . 

c ) E l carácter p r o p i o d e l f u n c i o n a m i e n t o d e l c a p i ­
t a l c o m e r c i a l , hace que éste se emplee no sólo 
p a r a l a adquisición de l o s p r o d u c t o s agrícolas 
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p a r a l a v e n t a , s i n o que también se emplea p a r a 
l a a d quisición de insumos agrícolas y artículos 
m a n u f a c t u r a d o s que se l e s s u m i n i s t r a a l o s pe­
queños p r o d u c t o r e s . 

d ) E l g r a d o de e s p e c i a l ización que ha l o g r a d o e l 
r e s c a t i s t a , l e p e r m i t e c o n o c e r t o d o s l o s porme­
n o r e s d e l f u n c i o n a m i e n t o de l o s mercados y l a 
hermenéutica de l a s compras en l o s p r i n c i p a l e s 
p u e s t o s de a c o p i o o de f e r i a s , y l e da t o d a s 
l a s p o s i b i l i d a d e s de m o v i l i d a d y c o n o c i m i e n t o 
no sólo de l a s mercados de l a zona donde o p e r a , 
s i n o también de o t r o s mercados a e s c a l a n a c i o ­
n a l . 

e ) La adquisición p o r e l r e s c a t i s t a de m e d i a s de 
t r a n s p o r t e es e l f r u t o de l a acumulación que 
hace en l a comercialización de l o s p r o d u c t o s 
a g r í c o l a s . 

f ) La i n f r a e s t r u c t u r a que e l r e s c a t i s t a ha l o g r a ­
do c r e a r p a r a a c o p i a r y a l m a c e n a r l a papa, ge­
n e r a l m e n t e en su d o m i c i l i o d e l p u e b l o , l e p e r ­
m i t e c o n t r o l a r m e j o r l o s p r e c i o s de v e n t a y 
l a n z a r s e a l mercada cuando l o s p r e c i a s l e san 
más v e n t a j o s o s . 

En l a s c o n d i c i o n e s de e s t a producción m e r c a n t i l p r e 
c a p i t a l i s t a , e l c a p i t a l c o m e r c i a l t i e n d e a c r e c e r 
c o n t i n u a m e n t e y a c o n s o l i d a r s e , o b s t r u y e n d o e l de­
s a r r o l l o de l a s f u e r z a s p r o d u c t i v a s , y no se d e t e c ­
t a n aún l a s p o s i b i l i d a d e s de que e s t e c a p i t a l se 
t r a n s f o r m e en c a p i t a l p r o d u c t i v o . La inversión p o r 
e l r e s c a t i s t a - i n t e r m e d i a r i o , en e l t r a b a j o en com­
pañía, c o n s t i t u y e s i m p l e m e n t e una manera que éste 
t i e n e de c o m p r o m e t e r l a producción d e l c a m p e s i n o pa­
r a su a c o p i o , s i n que o c u r r a m o d i f i c a c i ón a l g u n a en 
l a s r e l a c i o n e s de producción y en e l n i v e l de l a s 
f u e r z a s p r o d u c t i v a s . 

Las m o d a l i d a d e s de a c o p i a san e s t i m u l a d a s y r e f o r m a ­
das desde d e n t r o y f u e r a de l a economía c a m p e s i n a . 
E l c a m p e s i n o , según sus n e c e s i d a d e s , va en busca d e l 
r e s c a t i s t a , ya que en muchos c a s o s éste es p a r t e de 
su a c t i v i d a d económica en l o que se r e f i e r e a l o s 
créditos en i n s u m o s ; y v i c e v e r s a , e l r e s c a t i s t a se 
a c e r c a a l * c a m p e s i n o i m p o n i e n d o sus m o d a l i d a d e s y 
c o n v e n i e n c i a s . 
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5. Los ámbitos de operación d e - r e s c a t i s t a s - i n t e r m e d i a ­
r i o s se e n c u e n t r a n enmarcados d e n t r o de zonas con 
hegemonía de g r u p o s o s e c t o r e s de i n t e r m e d i a r i o s , 

' zonas en l a s que se ha c o n c e n t r a d o , en muchos c a ­
s o s , l a c o b e r t u r a de s e r v i c i o s de mercado y una más 
a c e p t a b l e i n f r a e s t r u c t u r a c o m e r c i a l y de t r a n s p o r ­
t e , como es e l caso de P u n a t a , p o r e j e m p l o . 

6. E l t r a n s p o r t e , l a s vías de c o m u n i c a c i ó n , l a s d i s ­
t a n c i a s d é l a s c o m u n i d a d e s con r e s p e c t a d e l mercada, 
san condición de una d e p e n d e n c i a a g r o - t r a n s p o r t i s t a . 
E l t r a n s p o r t e en e s t e caso está c a s i íntegramente 
en manos d e l r e s c a t i s t a . 

7. E l s i s t e m a de pesas y m e d i d a s se m a n t i e n e d e n t r o de 
marcos t r a d i c i o n a l e s y modernas, can una h e t e r o g e ­
n e i d a d de pesas y medidas' :en d i f e r e n t e s z o n a s , c o n s ­
t i t u y e n d o una enorme v e n t a j a p a r a e l r e s c a t i s t a que 
o b t i e n e una g a n a n c i a p o r l a d i f e r e n c i a de pe s o . 

8. La d e s i g u a l c onformación d e l t i e m p o de producción y, 
p o r c o n s i g u i e n t e , de c o s e c h a ( " m i s h k a " y " j a t u n t a r ­
p u y " ) , p r o v o c a c o m p e t e n c i a e n t r e l o s r e c a t i s t a s , l o 
que i n f l u y e en l a oscilación de p r e c i o s que es 
a p r o v e c h a d a p o r e l l a s . Aquí se pone también en j u e ­
go e l c o n o c i m i e n t o de l a s zonas de c o s e c h a s p o r e l 

^ r e s c a t i s t a . Un r e s c a t i s t a que conoce m e j o r l a s z o ­
nas de c o s e c h a s , t i e n e t o d a s l a s p o s i b i l i d a d e s de 
a p a r e c e r en e l mercado con papa n u e v a , m i e n t r a s que 
l o s o t r o s exponen aún su papa v i e j a a c u m u l a d a . 

9. E l c a l e n d a r i o de operación d e l r e s c a t i s t a r e s p o n d e a 
l a u n i d a d de f a c t o r e s , t a l e s como c a p i t a l c o m e r c i a l , 
zonas de a c o p i o , mercados de v e n t a e i n f r a e s t r u c t u ­
r a . 

10,. E x i s t e un p r o c e s a de d e s c a m p e s i n i z a c i o n , na sólo 
p o r una dinámica n e t a m e n t e p r o d u c t i v a , es d e c i r , 
p a r e l mismo p r o c e s a de diferenciación c a m p e s i n a , 
s i n o también p o r una vía n e t a m e n t e c o m e r c i a l y no 
p r o d u c t i v a . 

102 



¿+.2. A Modo de S u g e r e n c i a s . 

Como c o r a l a r i o de t o d o e s t u d i a se s u e l e e x p o n e r a l 
f i n a l l a s s u g e r e n c i a s que emanen d e l mismo. N o s o t r o s no 
q u i s i m o s d e s e s t i m a r esa t r a d i c i ón. 

F r e n t e a t o d a s l a s e x p e c t a t i v a s que se han f o r m a d o a 
l o l a r g o de muchos años de b u s c a r s o l u c i o n e s a l a s i t u a ­
c i ó n , cada vez más d e t e r i o r a d a d e l pequeño p r o d u c t o r , a 
p a r t i r de m e d i d a s " a p l i c a b l e s " en l a e s f e r a de l a comer­
c i a l i z a c i ó n , p r e s c i n d i e n d o c o n s c i e n t e o i n c o n s c i e n t e m e n ­
t e d e l t i p o de p r o d u c c i ó n , se hace n e c e s a r i o ' e x p o n e r e l 
c r i t e r i o n a c i d a como f r u t o de e s t e E s t u d i a . 

E l c o m e r c i a c o n s t i t u y e s i m p l e m e n t e l a f a s e de r e a l i ­
zación d e l p r o d u c t o , y p o r l o t a n t o , e l mismo s i s t e m a de 
comercialización está d e t e r m i n a d a p a r e l moda de p r o d u c ­
ción que l o s u s t e n t a . Una vez r e e m p l a z a d o e l modo p r e 
c a p i t a l i s t a de p r o d u c c i ó n , p o r o t r D más a v a n z a d o , e l 
s i s t e m a de comercialización evolucionaré i n d u d a b l e m e n t e 
h a c i a f o r m a s más modernas y a v a n z a d a s . 

¿Qué podríamos e s p e r a r de una e s t r u c t u r a a g r a r i a 
t r a d i c i o n a l , o s e m i - t r a d i c i o n a l , donde l a conformación 
de mercados está basada en esa e s t r u c t u r a y no está r e ­
g u l a d a más que p o r l o s mismos e l e m e n t a s que l a compo­
nen? S i p o r l o menos se d i e r a más i m p o r t a n c i a a l d e s a ­
r r o l l a a g r a r i o , s i n p e r d e r de v i s t a e l d e s a r r o l l o de l a s 
f u e r z a s p r o d u c t i v a s y l a transformación de l a s r e l a c i o ­
nes de p r o d u c c i ó n , se habrá dado, en n u e s t r a o p i n i ó n , 
un paso d e c i s i v o p a r a a f r o n t a r y m e j o r a r e l s i s t e m a de 
l a c o m e r c i a l i z a c i ó n . Se t r a t a de t o c a r e l f o n d o p a r a 
l l e g a r a l a s u p e r f i c i e , l a raíz p a r a l l e g a r a l a s r a ­
mas, y no a l a i n v e r s a , como v i e n e o c u r r i e n d o en l a l a ­
b o r y comprensión de i n n u m e r a b l e s o r g a n i z a c i o n e s que de 
j j n a u o t r a manera t i e n e n relación con e s t e p r o b l e m a . A 
e s t o se llegará t a r d e o t e m p r a n a i m p u l s a d a p o r l a misma 
agudización de l a s c o n t r a d i c c i o n e s i n t e r n a s y e x t e r n a s 
d e l s e c t o r a g r í c o l a . E l hombre, o más p r o p i a m e n t e l o s 
f a c t o r e s de p o d e r , podrán s i m p l e m e n t e a t r a s a r o a c e l e ­
r a r e l p r o c e s a en marcha. 

E l p r e s e n t e E s t u d i a nos m u e s t r a de una manera i n ­
c u e s t i o n a b l e que,* s i no se a t a c a l a solución de l o s p r o ­
blemas de comercialización de l a papa p a r t i e n d o de l a 
misma p r o d u c c i ó n , más p r o p i a m e n t e p r o v o c a n d o e l cambio 
d e l modo de producción i m p e r a n t e , difícilmente se podrá 
l l e g a r a c a m b i o s a i s l a d o s en e l s i s t e m a de c o m e r c i a l i z a ­
c ión, yx, t o d a s l a s s u g e r e n c i a s y r e c o m e n d a c i o n e s que se 
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hagan u n i l a t e r a l m e n t e , a l margen de e s t a r e a l i d a d , no 
dejarán de s e r s i m p l e s m a n i f e s t a c i o n e s retóricas o de­
seos de buena v o l u n t a d . En d e f i n i t i v a , l a s c o n t r a d i c ­
c i o n e s e i r r a c i o n a l i d a d e s de l o s mercados p a p e r o s de­
berán s e r t r a t a d o s tomando en c u e n t a l a s p e c u l i a r i d a ­
des no sólo d e l d e s a r r o l l o a g r a r i o , s i n o también d e l 
d e s a r r o l l o económico d e l país en su c o n j u n t a , p o r l a 
ligazón que t i e n e e s t a economía con e l r e s t o de l a e c o ­
nomía d e l p a í s . 
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